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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

Методические рекомендации по дисциплине «Основы анализа хозяйственной деятельности» предназначены для реализации государственных требований к минимуму содержания и уровню подготовки выпускников  по специальности  «Экономика и бухгалтерский учет» (по отраслям).

Учебная дисциплина «Основы анализа хозяйственной деятельности» является специальной, устанавливающей базовые знания, необходимые для получения профессиональных навыков.

С развитием рыночных отношений возрастает роль экономического анализа, который является основой составления бизнес-плана, маркетинговых исследований, разработки финансовой политики хозяйственного субъекта.

Конечной целью преподавания дисциплины «Основы анализа хозяйственной деятельности» является формирование у будущих специалистов теоретических знаний и практических навыков по организации и проведению экономического анализа разных сфер предпринимательской деятельности, по обоснованию принимаемых решений для реализации финансовой политики и управления производством. За последние годы в мировой практике аналитическая работа превратилась в развитую информационную индустрию, которая обеспечивает взаимосвязь между поставщиками финансовой информации (хозяйствующими субъектами) и ее пользователями. 

В результате изучения дисциплины студент заочной формы обучения должен:

знать:

· информационную базу и приемы экономического анализа, его виды и особенности;

· методику проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности организации;

уметь:

· пользоваться источниками экономической информации, методами и приемами анализа;

· проводить анализ финансово-хозяйственной деятельности организации (предприятия);

· оценивать ликвидность и платежеспособность организации.

Дисциплина «Анализ хозяйственной деятельности» базируется на знаниях и умениях, полученных студентами при изучении дисциплин: «Экономика организации (предприятия)», «Бухгалтерский учет», «Финансы, денежное обращение и кредит», «Статистика» и др.

При изучении дисциплины необходимо обратить внимание на ее прикладной характер, на то, где и когда изучаемые теоретические положения и практические навыки могут быть использованы в будущей практической деятельности.

Изучение материала необходимо вести в форме, доступной пониманию студентов. Методы изложения учебного материала следует выбирать, исходя из того, какой из них наиболее приемлем для лучшего контакта со студентами и лучшего усвоения ими учебного материала. Необходимо соблюдать единство терминологии и обозначений в соответствии с действующими государственными стандартами.

Для проведения занятий целесообразно использовать лекционно-семинарские занятия, организационно-деятельностные и деловые игры, разбор производственных ситуаций, проводить дискуссии, работать с методическими и справочными материалами, применять технические средства обучения и вычислительную технику, организовывать экскурсии в организации (на предприятия) отрасли.

При изложении материала по соответствующим разделам и темам следует использовать законодательные и нормативные акты РФ, а также инструктивные и руководящие материалы отраслевых министерств и ведомств.

Методические рекомендации не заменяют учебники, а помогают студентам в изучении всех разделов курса и ориентируют в использовании нужной литературы.

Основной формой работы студентов-заочников над курсом является самостоятельное изучение рекомендованной литературы, поэтому большое значение имеет правильная организация работы:

· по мере изучения материала следует составлять краткий конспект, и после изучения темы необходимо ответить на вопросы для самоконтроля и (или) тестовые задания;

· после изучения каждой темы курса рекомендуется выполнять практические задания;

· заключительным этапом является выполнение курсовой работы.

В соответствии с примерной программой при изучении данной дисциплины необходимо выполнить одну контрольную работу, практические занятия, курсовую работу.

Курсовая работа проводится по темам, утвержденным предметной (цикло​вой) комиссией. Она является самостоятельной творческой работой студентов и выполняется на основе знаний и навыков, полученных при освоении данной дис​циплины.
Домашняя контрольная работа и ее рецензирование по согласованию с образовательным учреждением может выполняться и представляться на проверку с использованием  современных информационных технологий (электронная почта, сети ЭВМ и др.).

Возможные изменения примерной программы, внесенные образовательным учреждением, обязательны для выполнения студентом.

Образовательное учреждение, в зависимости от профиля  и специфики подготовки специалиста в соответствии с рабочим учебным планом и рабочей программой может вносить изменения в содержание, последовательность изучения учебного  материала, определение  количества домашних контрольных работ, а также  при необходимости переводить практические занятия расчетно-описательного характера из аудиторных на самостоятельное выполнение студентами.

Вносимые изменения при условии обязательного выполнения государственных требований по конкретной специальности рассматриваются на заседании цикловой комиссии и утверждаются заместителем директора по учебной работе.

Форму и сроки проведения промежуточной аттестации по дисциплине определяет  образовательное учреждение согласно рабочему учебному  плану.
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ПРИМЕРНОЕ СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

Введение

Студент должен:
иметь представление:

· о роли и месте знаний по дисциплине в процессе освоения основной профессиональной образовательной программы по специальности.

Содержание дисциплины и ее задачи, связь с другими дисциплинами, с теорией и практикой рыночной экономики. Значение дисциплины для подготовки специалистов в условиях многообразия и равноправия различных форм собственности. 

Методические рекомендации

Приступая к изучению курса, студенты должны уяснить, что понимается под термином «анализ».

Анализ  (от греч. – analisis) означает расчленение, разложение на части, элементы, на внутренние присущие этому объекту составляющие. Такое расчленение позволяет заглянуть внутрь исследуемого предмета, явления, процесса, понять его внутреннюю сущность, определить роль каждого элемента в изучаемом предмете или явлении.

Процедурой, обратной анализу, является синтез, с которым анализ часто сочетается в практической или познавательной деятельности. 

Синтез  (от греч. – sintesis)  означает соединение ранее расчлененных элементов изучаемого объекта в единое целое. Синтез понимается как метод научного исследо​вания какого-то предмета, явления, состоящий в познании его как единого целого, в единстве и взаимной связи его частей. Анализ и синтез находятся в диалектическом единстве, это – синоним любого научного исследования. Особое значение анализ и синтез приобрели в экономике.

Экономический анализ – наука, имеющая свой предмет, научный инструмента​рий, тесно связанная с другими экономическими науками – экономической теорией, бух​галтерским учетом, конкретными экономиками, маркетингом, менеджментом, статисти​кой и математикой.

Предмет экономического анализа – хозяйственные явления и процессы, свя​занные с деятельностью экономических субъектов; конечные результаты их деятельности, которые формируются под воздействием объективных и субъективных факторов и отражаются через систему экономической информации.

Хозяйственные явления и процессы изучаются на различных уровнях управле​ния. В соответствии с этим различаются макроэкономический и микроэкономический анализ.

Цель анализа на макроуровне – изучение народнохозяйственных пропорций, ре​зультатов и перспектив развития народного хозяйства в целом. Народнохозяйственный анализ понимается как:

1) отраслевой экономический анализ – изучение экономики отрасли;

2) территориально-экономический анализ – изучение экономики регионов и территорий;

3) программно-ориентированный анализ – изучение конкретных народно​хозяйственных проблем и обоснование экономических программ.

Микроанализ – это анализ деятельности низовых звеньев народного хозяйства – в основном коммерческих организаций, функционирующих в виде хозяйственных това​риществ и обществ, производственных кооперативов, унитарных предприятий. На микроуровне можно выделить подуровни проведения анализа:

1) организации в целом как субъекта хозяйствования;

2) структурные подразделения, филиалы, представительства;

3) цехи, производственные участки и центры ответственности.

 Под хозяйственной деятельностью понимается деятельность по производству продукции, товаров, работ и услуг. Конечным ее результатом является продажа произ​веденной продукции и достижение определенного финансового результата, величина и относительный уровень которого свидетельствуют об эффективности или неэффективности хозяйствования.

Современные экономико-производственные системы отличаются большой сложностью, а, следовательно, динамически изменяющимися во времени взаимосвязями. Для выбора рациональных  или оптимальных экономических или технических решений в производстве и продвижении продукции на рынок необходимо обладать предысторией развития анализируемых систем. В связи с этим необходимо использовать полную, достоверную информацию для обеспечения оптимального управления. Получить информацию  по заданным факторам можно только при детальном анализе финансово-экономической деятельности предприятия на различных стадиях его жизненного цикла.

Студент должен иметь представление о роли и месте знаний по дисциплине в процессе освоения программы по специальности. Он должен знать, что при подготовке специалистов в области бухгалтерского учета и менеджмента большую значимость имеет изучение анализа финансово-хозяйственной деятельности, так как данная дисциплина тесно связана с теорией и практикой рыночной экономики.

Для обеспечения эффективной деятельности в современных условиях руководству предприятия  необходимо уметь реально оценивать его финансово-экономическое состояние, а также состояние деловой активности партнеров и конкурентов. Для этого необходимо:

1) владеть методикой оценки финансово-экономического состояния предприятия;

2) иметь квалифицированный персонал, способный реализовать данную методику на практике;

3) иметь соответствующее информационное обеспечение;

4) использовать методы сбора, обработки, интерпретации финансовой информации.

В условиях рыночной экономики организация аналитической работы в коммерческой организации имеет ряд особенностей:

1) анализ отчетности входит составной частью в систему бухгалтерского учета (бухгалтер неформально и в полной мере должен владеть аналитическими методами);

2) меняется сущность анализа (если раньше свобода в манипулировании ресурсами была весьма ограниченной, то в условиях рыночной экономики повышается значимость эффективного управления финансовыми ресурсами, следовательно, финансовый анализ приобретает первостепенное значение);

3) происходит изменение роли и значимости конкретных методов, приемов и способов анализа (все более широкое применение находит моделирование).

Повышение эффективности хозяйствования зависит от обоснованности, своевременности и целесообразности принимаемых управленческих решений. Все это достигается за счет грамотно проведенного анализа.

Особое значение приобрел анализ в экономической деятельности предприятия, связанной с необходимостью прогнозирования ожидаемых результатов и затрат. Для руководителей предприятий, структурных подразделений важен анализ показателей производства и реализации продукции, эффективности использования всех видов ресурсов. Для бухгалтеров, менеджеров, аудиторов важно обеспечить решение проблем управления предприятием в целом и его финансовыми ресурсами в частности на основе правильных оценок текущего финансового положения, исследования динамики развития и прогноза деятельности на перспективу.

Анализ финансово-экономического состояния предприятия является существенным элементом финансового анализа, а также финансового менеджмента и аудита. В основе финансового анализа и финансового менеджмента лежит анализ финансовой отчетности. Изыскание финансовых источников развития предприятия, а также определение направлений наиболее эффективного инвестирования финансовых ресурсов и другие подобные вопросы финансового менеджмента становятся ключевыми в условиях рыночной экономики. Успех в области финансового менеджмента во многом зависит от всесторонности, регулярности, тщательности изучения финансовой отчетности. При этом ведущее положение занимает анализ финансово-экономического состояния предприятия.

Широкое развитие хозяйственных связей между предприятиями, банковского и страхового бизнеса предполагает значительное повышение требований к объективности и обоснованности оценки финансово-экономического состояния, как самого хозяйствующего субъекта, так и его контрагентов. Одной из предпосылок решений этой задачи выступает функционирование института аудиторства. В результате проверки и анализа финансового состояния предприятия аудиторы в официальной форме представляют обоснованное заключение об итогах деятельности контролируемых экономических объектов за определенный период.

Субъектами анализа финансово-экономического состояния предприятия выступают как непосредственно, так и опосредованно заинтересованные в деятельности предприятия пользователи информации, каждый из которых преследует свои цели. Собственников средств предприятия прежде всего интересует увеличение или уменьшение доли собственного капитала, эффективность использования ресурсов администрацией предприятия. Кредиторы и инвесторы обращают внимание  на целесообразность продления кредита, условия кредитования, гарантии возврата денег, доходность вложения капитала. Поставщики и клиенты заинтересованы в платежеспособности предприятия, наличии ликвидных средств.

Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия требует специальной совокупности знаний, обусловленной объективными требованиями и условиями, позволяющих проводить углубленное изучение экономических процессов.

Значение  анализа финансово-экономического состояния предприятия трудно переоценить, поскольку именно он является той базой, на которой строится разработка финансовой стратегии предприятия. На основе полученных результатов анализа осуществляется выбор направлений финансовой политики.

Большое значение для предприятия имеют результаты анализа управленческих решений в инвестиционной, снабженческо-сбытовой, политике ценообразования, маркетинговой деятельности, т.е. в стратегическом развитии предприятия. 

Чтобы принимать эффективные и результативные решения в области технологий, финансов, сбыта, инвестиций и обновления производства, управляющему персоналу нужен постоянный и непрерывный мониторинг текущего положения предприятия. Анализ финансово-экономического состояния предприятия является одним из эффективных способов оценки текущего положения, позволяет выделить наиболее сложные проблемы управления имеющимися ресурсами и, таким образом, минимизировать усилия по приведению в соответствие целей и ресурсов организации с потребностями и возможностями сложившегося рынка.

В результате завершения этой части учебного курса необходимо акцентировать внимание студентов на следующих аспектах: 

• умение аргументировать процедуры систематизации разрозненных фактов хозяйственной деятельности, используя модели и показатели на основе положений теории экономического анализа; 

• понимание логики экономических расчетов, их связи с базовыми концепциями учета, балансовых обобщений, целей предпринимательства; 

• использование приемов и методов анализа в оценке деловых ситуаций предприятий на микроэкономическом уровне, рассмотрение их связи с рыночными критериями, описывающими макроэкономическую среду хозяйствования.

[11, с.3–8; 14, с. 3–10; 20, с. 3–8; 20, с.22, с.6–10].

Вопросы для самоконтроля

1. Что означает термин «анализ»?

2. Охарактеризуйте суть диалектического единства анализ-синтез.

3. Дайте определение предмета экономического анализа.

4. В чем состоят особенности анализа на макро- и микроуровне?

5. Какие задачи стоят перед анализом на современном этапе развития экономики?

6. Назовите особенности организации аналитической работы на предприятии.

7. Какие задачи управления решаются посредством экономического анализа?

8. Какова роль дисциплины в подготовке современных специалистов?

9. Цели субъектов экономического анализа.

10. Значение анализа финансово-хозяйственной деятельности в условиях рыночной экономики.

Раздел 1. ТЕОРИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОГО АНАЛИЗА

Тема 1.1. Научные основы экономического анализа 

и  информационное обеспечение анализа 

 хозяйственной деятельности (АХД)

Студент должен: 

знать:

· роль и перспективы развития экономического анализа;

· предмет и задачи анализа;

· источники информации для анализа;

· особенности организации аналитического исследования.

Цели и задачи курса АХД. Краткая характеристика развития анализа финансово-хозяйственной деятельности в России. Взаимосвязь финансово-хозяйственного анализа и смежных наук. Значение АХД как функции управления. Основные принципы экономического анализа. Понятие экономической информации; основные требования к экономической информации: достоверность, актуальность, оперативность, точность. Виды источников информации. Правила подготовки экономической информации к анализу. 

Методические рекомендации

Экономический анализ (ЭА) как наука представляет систему специальных знаний, основанную на теории познания и диалектике. Теория познания определяет сущность, необходимость и последовательность ЭА. Основные инструменты процесса познания: анализ и синтез; эксперимент; моделирование, позволяющее делать прогнозы на будущее, а значит, предвидеть. Основные приемы: методы индукции (переход от частного к общему); дедукции (переход от общего к частному). Принципы диалектики, используемые в ЭА – все познается в движении, развитии, взаимосвязях, переходе количества в качество и т.д.

Экономическому анализу как научному подходу присущи следующие свойства:

1) системность;

2) целостность;

3) комплексность.

Системность означает анализ объекта как единого целого, системы, включающей находящиеся в определенной взаимосвязи составные элементы.

Целостность системы означает обособленный анализ элементов, ее составляющих.

Единство системности и комплексности ЭА означает необходимость рассмотрения объекта анализа в единстве целого и его частей; в разработке единой, универсальной системы показателей; в использовании всех видов экономической информации.
Хозяйственная деятельность является объектом исследования многих наук: экономической теории, макро- и микроэкономики, организации и планирования производственно-финансовой деятельности, статистики, бухучета, экономического анализа и т.д. 

Экономика, например, изучает воздействие общих, частных и специфических законов на развитие экономических процессов в конкретных условиях отрасли или отдельного предприятия. 

Статистика исследует количественные стороны массовых экономических явлений и процессов, которые происходят в хозяйственной деятельности. Предметом бухучета являются все хозяйственные операции предприятия.

Предмет ЭА – хозяйственные процессы предприятий, объединений, ассоциаций, социально-экономическая эффективность и конечные финансовые результаты их деятельности, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов, получающие отражение через систему экономической информации.

Познание  причинно-следственных связей в хозяйственной деятельности предприятий позволяет раскрыть сущность экономических явлений и на этой основе дать правильную оценку достигнутым результатам, выявить резервы повышения эффективности производства, обосновать планы и принятие управленческих решений. Таким образом, предметом АХД являются причинно-следственные связи экономических процессов и явлений.

Объектами анализа хозяйственной деятельности (АХД)  являются экономические результаты хозяйственной деятельности. Например, на промышленном предприятии – это производство и реализация продукции, ее себестоимость, использование материальных, трудовых и финансовых ресурсов, финансовые результаты производства; в сельском хозяйстве – степень использования земельных ресурсов предприятия.

Значением, содержанием и предметом ЭА определяются и стоящие перед ним задачи. К ним относятся:

1) повышение научно-экономической обоснованности бизнес-планов и нормативов (в процессе их разработки);

2) объективное и всестороннее исследование выполнения бизнес-планов и соблюдения нормативов (по данным учета и отчетности);

3) определение экономической эффективности использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов (отдельно и в совокупности);

4) контроль за осуществлением требований коммерческого расчета (в полной и незавершенной формах);

5) выявление и измерение внутренних резервов (на всех стадиях производственного процесса);

6) испытание оптимальности управленческих решений (на всех ступенях иерархической лестницы);

7) комплексная оценка финансово-хозяйственной деятельности субъекта  хозяйствования.

ЭА сформировался в результате дифференциации общественных наук, при этом он использует данные, а в некоторых случаях способы и приемы исследования, присущие статистике, бухучету, математике и другим наукам.

Наиболее тесные связи существуют между бухучетом и ЭА. Сведения бухучета являются главным источником информации при анализе хозяйственной деятельности (доля экономической информации, получаемой через систему бухучета, достигает на предприятиях и объединениях 70% и более). Для обеспечения более качественного анализа, система бухучета постоянно совершенствуется, изменяются формы и содержание регистров, порядок документооборота.

Связь ЭА и статистики  выражается в следующем:

а)  статистика служит для анализа информационной базой;

б) статистика разрабатывает методы исследования (группировок, индексов, корреляции, регрессии и т.д.).

Цель статистики – поиск общих тенденций развития экономики на макроуровне, в то время как анализ на уровне предприятий, подразделений (микроанализ) – дело экономистов-аналитиков.

ЭА тесно связан с планированием и управлением производством. Выбор оптимального управленческого решения основывается на экономико-математическом моделировании и системном анализе. ЭА является основой для составления бизнес-планов и прогнозирования будущего.

Применение математики в экономике принимает форму экономико-математического моделирования. Анализ становится более полным и глубоким особенно с использованием математического программирования на быстродействующих ЭВМ. Это делает анализ более оперативным, точным.

Кроме того, ЭА тесно связан с финансированием и кредитованием предприятий. Без знания действующего порядка финансирования и кредитования, взаимосвязей с финансовыми и кредитными органами невозможно квалифицированно провести АХД, кроме того ставки выплат в бюджет, условия получения кредитов и прочий финансово-кредитный механизм постоянно совершенствуется  с учетом результатов анализа.

Тесная связь существует между ЭА и экономической теорией, которая является теоретической основой для развития всех экономических дисциплин. В свою очередь АХД способствует развитию экономической теории (изучение экономических тенденций позволяет формулировать новые законы, делать глобальные прогнозы развития страны).

Глубокий анализ невозможен без знания особенностей отрасли и организации производства на данном предприятии, в то же время результаты ЭА используются для совершенствования организации производства.

Содержание АХД  как научной дисциплины вытекает, прежде всего, из решаемых им задач, а также тех функций, которые он выполняет в системе других прикладных наук. В настоящее время АХД рассматривают в качестве одной из функций управления производством.

Экономический анализ присутствует на всех стадиях управления и органично свя​зан с функциями управления, к которым относятся:

1) сбор и обработка экономической информации, ее накопление и поиск недостаю​щей информации;

2) собственно анализ этой информации, комплексная оценка хозяйственной дея​тельности и выявление проблем и способов их решения, резервов и путей их мобилиза​ции;

3) проработка вариантов решения проблемы, оценка и прогнозирование результа​тов принятия решения, а также анализ способов достижения цели;

4) текущее и перспективное планирование и прогнозирование деятельности кон​кретной экономической системы как способ реализации принятых управленческих ре​шений, в процессе чего используются результаты анализа;

5) организация нормального функционирования этой экономической системы и всех ее элементов;

6) контроль выполнения управленческих решений.

ЭА как метод изучения деятельности предприятия выполняет следующие основные функции:

1. Познавательная (как средство изучения действия экономических законов в конкретных условиях производства);

2. Управленческая (выбор оптимального управленческого решения должен быть основан на ретроспективном анализе результатов деятельности предприятия, изучении закономерностей развития экономики предприятия и обоснованных прогнозов на перспективу);

3. Контрольная (анализ проводится не только с целью констатации фактов  и оценки достигнутых результатов, но и с целью выявления недостатков, ошибок, возможности оперативного воздействия на хозяйственный процесс).

Любое аналитическое исследование, в том числе и АХД, должно удовлетворять определенным принципам:
1) научность (следует из положения диалектической теории познания);

2) комплексность (требует охвата всех значимых сторон деятельности предприятия, изучения их причинных зависимостей);

3) системность (объект рассматривается как сложная динамическая система);

4) объективность (базируется на достоверной, проверенной информации, отражающей объективную действительность);

5) плановость (исходит из необходимости планирования аналитической работы на предприятиях);

6) оперативность (означает умение быстро и четко проводить анализ, принимать управленческие решения и претворять их в жизнь);

7) эффективность (определяется прогнозом получения положительного эффекта в результате экономического анализа);

8) демократизм (обеспечивает более полное и широкое выявление факторов, влияющих на внутрихозяйственные резервы).

ЭА базируется на системе экономической информации, которая лежит в основе принятия оптимальных управленческих решений.

В процессе аналитического исследования осуществляется контроль за самой информацией, которая служит исходной базой для проведения анализа.

Система экономической информации современного предприятия неоднородна и сложна, она включает:

1) внутреннюю систему учета и отчетности;

2) внешнюю систему маркетинговой информации (состояние рынка);

3) маркетинговые исследования и анализ;

4) систему поддержки маркетинговых решений (экономико-математические методы).

Состав, содержание и качество информации, которая привлекается к анализу, играют определяющую роль в обеспечении действенности экономического анализа. Анализ не ограничивается только экономическими данными, а широко использует техническую, технологическую и другую информацию. 
Все источники данных для АХД делятся на:

1) плановые (все типы планов, нормативные материалы, сметы, проектные задания);

2) учетные (документы бухгалтерского, статистического и оперативного учета, все виды отчетности);

3) внеучетные (законы государства, указы президента, постановления правительства, хозяйственно-правовые документы, техническая и технологическая документация и т.д.).

Отчетность представляет собой комплекс взаимоувязанных показателей. Отчетным формам присуща как логическая, так и информационная взаимосвязь.

Суть логической взаимосвязи: 

1) она дает развернутую характеристику экономического и финансового потенциала предприятия (баланс и отчет о прибылях и убытках отражают две стороны коммерческой организации – статическую и динамическую);

2) многие балансовые статьи комплексные, более глубокую детализацию можно получить по данным аналитического учета;

3) в аналитическом плане представляют интерес динамика и факторы изменения наиболее важных показателей – прибыли, фондов, основных средств, незавершенное производство (НЗП).

Информационные связи выражаются в прямых и косвенных контрольных соотношениях между показателями отчетности (знание этих соотношений важно не только с позиций анализа, но и с позиции контроля).

Обязательное условие полного качественного анализа финансово-хозяйственной деятельности коммерческой организации – умение читать финансовую отчетность (бухгалтерский баланс), т.е. понимание экономического содержания каждой статьи, способов ее оценки, роли в деятельности коммерческой организации, связи с другими статьями, характера изменения сумм по той или иной статье и значения этих изменений для экономики всей организации. Анализ значительно углубляется при использовании помимо баланса остальных форм отчетности и данных текущего бухгалтерского учета.

К организации информационного обеспечения анализа предъявляется ряд требований:

1) аналитичность (вся система экономической информации независимо от источников поступления должна соответствовать потребностям экономического анализа);

2)  объективность (экономическая информация должна объективно отражать исследуемые явления и объекты);
3) единство (информация, поступающая из разных источников должна быть единой);
4) оперативность (применение новейших средств связи, обработка ее на ЭВМ);
5) рациональность (система информации должна эффективной, т.е. требовать минимума затрат на сбор, хранение и использование данных, вместе с тем она должна максимально полно обеспечивать запросы анализа и управления).

В ряде исследований, посвященных изучению вопросов формирования экономической информации, для анализа предлагается следующая классификация:

1) по объектам исследования (конечный продукт, методы затрат на производство, количество конечных продуктов, затраты на производство); 

2) по назначению (плановая, фактическая);

3) по значению (основная, дополнительная); 

4) по форме выражения (устная, документированная); 

5) по носителям информации (бланки документов, магнитные ленты, электронные носители, в т.ч. «Интернет»); 

6) по способу изображения (графическая, алфавитная, алфавитно-цифровая);

7) по стабильности (постоянная, переменная); 

8) по порядку и характеру выражения (первичная, производная);

9) по направлению движения (входящая, исходящая); 

10) по функциональной принадлежности (бухгалтерская, статистическая, плановая, оперативная, производственная).

Таким образом, информационная система экономического анализа должна формироваться и совершенствоваться с учетом перечисленных выше требований и точек зрения, что является необходимым условием повышения действенности и эффективности анализа.

Аналитическая обработка экономической информации очень трудоемкая сама по себе и требует большого объема разнообразных вычислений. С переходом к рыночным отношениям потребность в аналитической информации значительно увеличивается. Это связано, прежде всего, с потребностью разработки и обоснования перспективных бизнес-планов предприятий, комплексной оценки эффективности краткосрочных и долгосрочных управленческих решений. В связи с этим автоматизация аналитических расчетов стала объективной необходимостью.

Вычислительные средства, которые имеют сейчас предприятия и организации, позволяют целиком автоматизировать обработку всех экономических данных, в том числе и по анализу хозяйственной деятельности. 

Роль автоматизации аналитических расчетов заключается в следующем:

1) повышается продуктивность работы экономистов-ана​литиков; они освобождаются от технической работы и больше занимаются творческой деятельностью, что позволяет делать более глубокие исследования, вести постановку сложных экономических задач;

2) глубоко и всесторонне исследуются экономические явления и процессы, более полно изучаются факторы и выявляются резервы повышения эффективности производства;

3) повышаются оперативность и качество анализа, его общий уровень и действенность.

Создание автоматизированного рабочего места (АРМ) аналитика требует решения многих организационных вопросов, которые связаны с информационным, математическим, техническим, программным обеспечением. Можно выделить следующие этапы организации автоматизированного рабочего места (АРМ) аналитика: 

1) подбор кадров для разработки и внедрения АРМ аналитика; 

2) изучение действующей методики экономического анализа; 

3) обследование и изучение действующей информационной системы анализа;

4) постановка и описание задач комплексного экономического анализа;

5) разработка алгоритмов и моделей решения задач, т.е. – так: математическое описание задач для ПЭВМ;

6) разработка новой информационной системы, создание банка данных для АРМ аналитика;

7) разработка машинных программ решения задач анализа на алгоритмических языках ПЭВМ;

8) внедрение автоматизированного рабочего места (АРМ) аналитика в практику управления производством.

Эффективность автоматизированного рабочего места (АРМ) аналитика во многом зависит от совершенства методик анализа, от того, в какой степени они соответствуют современным требованиям управления производством, а также от технических возможностей ПЭВМ.

Повышение эффективности хозяйствования зависит от обоснованности, своевременности и целесообразности принимаемых управленческих решений. Все это достигается за счет грамотно проведенного анализа.

В связи с вышеизложенным, организация АХД на предприятиях должна соответствовать ряду требований:

1) научность (должен основываться на научных методах, с учетом экономических законов);

2) эффективность (затраты на проведение должны быть наименьшими при его комплексности и глубине);

3) унификация (обеспечение возможности сопоставимости результатов анализа для сравнения, оценки и обобщения).

Важную роль играет распределение обязанностей по проведению АХД между отдельными исполнителями.

Степень реализации аналитических возможностей финансовой отчетности в значительной мере зависит от профессиональных и личностных качеств аналитика:

1) он должен иметь достаточный уровень профессиональной компетентности в общеэкономических вопросах;

2) иметь необходимые знания основных логических и информационных взаимосвязей в системе информационного обеспечения финансово-хозяйственной деятельности;

 3) четко соотносить цели и задачи, которые он ставит перед собой, с имеющимися у него техническими, временными и информационными ресурсами.

Аналитическая работа на предприятии проводится в соответствии со следующими организационными этапами:

1) выделение субъектов и объектов АХД, выбор организационных форм исследования и распределение обязанностей между отдельными исследователями;

2) планирование аналитической работы;

3) информационное и методическое обеспечение АХД;

4) аналитическая обработка данных о ходе и результатах хозяйствования;

5) оформление результатов анализа;

6) контроль за внедрением рекомендаций по результатам анализа.

При изучении темы студент должен знать основные этапы проведения анализа, его последовательность и содержание.

Результат аналитического исследования оформляется в виде следующих документов:

1)   объяснительная записка (при направлении в вышестоящую организацию);

2)   справка (для внутрихозяйственного использования);

3) заключение (в случае проведения анализа вышестоящими органами управления);

4) бестекстовая форма оформления результатов анализа (состоит из макета типовых аналитических таблиц и не содержит объяснительного текста.

На практике наиболее существенные результаты анализа могут заноситься в специально предусмотренные для этого разделы экономического паспорта предприятия. Наличие таких данных за несколько лет позволяет рассматривать результаты хозяйственной деятельности в динамике, обеспечивает его преемственность за отдельные отрезки времени.

Перспективы развития экономического анализа в теоретическом направлении связаны с развитием смежных наук и зависят от запросов практики. АХД в условиях рыночной экономики постепенно занимает ведущее место в системе управления. Этому содействуют преобразования в обществе, конкуренция предприятий и форм собственности.

[7, с.7–14; 11, с.9–20, 28–43; 22, с. 6–10, 26–28; 20, с. 5–10].

Вопросы для самоконтроля

1. Что является научной основой экономического анализа?

2. Назовите предмет экономического анализа?

3. Место анализа в системе наук.

4. Перечислите основные принципы и задачи экономического анализа.

5. Что является объектом АХД?

6. Что включает в себя система экономической информации?

7. Перечислите требования к информационному обеспечению анализа.

8. Особенности автоматизации обработки информации.

9. Этапы проведения анализа, его последовательность и содержание.

10. Значение ЭА на современном этапе и перспективы развития.

Тема 1.2 Виды финансово-хозяйственного анализа, 

         приемы и методы проведения анализа

Студент должен:
знать:

· виды финансово-хозяйственного анализа;

· методы и приемы экономического анализа;

уметь:

· применять основные приемы анализа для решения производственных задач;

· анализировать финансово-хозяйственную деятельность организации (предприятия) по принятой методике.

Общая схема экономического анализа деятельности организации. Классификация видов экономического анализа. Содержание, задачи и методика проведения текущего анализа. Краткая характеристика видов экономического анализа.

Приемы экономического анализа, их классификация и краткая характеристика. Методы экономического анализа, их особенности, краткая характеристика и область применения традиционных методов экономического анализа.

Методические рекомендации

Классификация АХД имеет важное значение для правильного понимания его содержания и задач.

В основе классификации видов ЭА лежит классификация функций управления.

1. По характеру объектов управления:

– анализ, отражающий отраслевую структуру народного хозяйства (учитывается специфика отдельных отраслей);

– межотраслевой анализ (является теоретической и методологической основой АХД) – во всех отраслях национальной экономики.

2. По периоду проведения анализа:

– предварительный, перспективный  (изучение условий осуществления финансовой деятельности в целом необходим для обоснования управленческих решений и плановых заданий, для прогнозирования будущего);

– текущий или оперативный (проводится в контрольных целях, ограничивается кратким периодом времени, для оперативного выявления недостатков и возможности оперативного реагирования – смена, сутки, декада); основан на данных первичного учета и данных непосредственного наблюдения в процессе производства; недостаток: неточность (приближенность в расчетах) – например, нельзя точно  на любой день месяца определить фактическую себестоимость продукции, так как по определенным статьям объем затрат приходится брать по нормативным уровням;

– последующий или ретроспективный (используется после завершения определенного промежутка времени  (месяц, квартал, год); позволяет глубже и полнее проанализировать финансовое состояние и результаты финансовой деятельности предприятия в сравнении с двумя предыдущими видами анализа); основан на данных официальной отчетности и систематического бухучета; позволяет оценить работу предприятий, их подразделений за месяц, квартал, год с нарастающим итогом; его результаты используются для решения проблем стратегического управления; особенность: фактические  результаты деятельности оцениваются в сравнении с планом и с данными предшествующих периодов, выявляются отклонения от базы сравнения, устанавливаются причины; недостаток: выявленные резервы означают навсегда потерянные возможности, так как относятся к прошлому периоду.

3. По субъектам анализа (кто проводит): 

– внутренний (управленческий) (руководство и экономические службы;  собственники и органы хозяйственного управления);

– внешний финансовый (аудиторские фирмы, кредитные, финансовые органы);

4. По периодичности:

– периодический (годовой, декадный, ежемесячный, квартальный, каждодневный, сменный);

– непериодический (разовый).

5. По содержанию и полноте изучаемых объектов:

– полный (сплошной) анализ всей хозяйственной деятельности;

– локальный анализ отдельных подразделений;

– тематический анализ отдельных вопросов экономики (например, вопросы использования материальных ресурсов).

6. По  методике изучения объектов:

– сравнительный (сравнение отчетных показателей с показателями плана текущего года, данными прошлых лет);

– факторный (определение величины влияния факторов на прирост и уровень результативных показателей);

– диагностический (экспресс-анализ) – способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков без непосредственных измерений; например, если темпы роста валовой продукции выше темпов роста производительности труда, то это признак невыполнения плана мероприятий по механизации и автоматизации производства;

– маржинальный (оценка и обоснование эффективности управленческих решений на основании причинно-следственной взаимосвязи объема продаж, себестоимости и прибыли, деления затрат на постоянные и переменные);

– экономико-математический (выбор наиболее оптимального варианта решения экономической задачи, выявление резервов);

– стохастический  (позволяет изучать явления и процессы хозяйственной деятельности во взаимозависимости);

– функционально-стоимостной (ФСА) – основан на функциях, которые выполняет объект, выбор наиболее оптимального варианта их реализации на всех этапах жизненного цикла.

 7. По степени механизации и автоматизации вычислительных работ:

– с ручной обработкой;

– с использованием средств малой механизации;

– с ЭВМ (компьютерный анализ).

Отличительными признаками каждого вида анализа являются его целевая направленность и задачи; объекты исследования; источники информации; методика проведения.

Студент должен знать классификацию видов экономического анализа по различным признакам. Необходимо знать содержание, задачи и методику проведения текущего анализа. Результаты текущего анализа используют для решения проблем стратегического управления, являются исходной базой анализа.

В экономическом анализе различают метод исследования и способы обработки экономической информации;  аналитические приемы и методы проведения анализа.

Метод ЭА – диалектический способ подхода к изучению хозяйственных процессов в их становлении и развитии.

Применение метода предполагает следующие требования:

1) все явления и процессы необходимо рассматривать в постоянном движении, развитии, изменении;

2) каждое явление, процесс надо рассматривать как единство и борьбу противоположностей (всестороннее изучение); 

3) изучение хозяйственной деятельности должно проводиться с учетом всех взаимосвязей;

4) не только устанавливать причинно-следственные связи, но и давать им количественную характеристику. 

Характерные особенности метода ЭА:

1) использование системы показателей, всесторонне   характеризующих хозяйственную деятельность (эта система формируется обычно в ходе планирования);

2) изучение причин изменения этих показателей (установление наиболее существенных причин);

3) выявление и измерение взаимосвязей между ними в целях повышения социально-экономической эффективности.

Использование метода АХД проявляется через ряд конкретных методик аналитического исследования. Каждому виду анализа соответствует своя методика. В ЭА методика представляет собой совокупность аналитических способов и правил исследования экономики предприятия, определенным образом подчиненных достижению цели анализа.

Более подробно остановимся  на двух элементах методики АХД:

– последовательности выполнения аналитической работы;

– способах исследования изучаемых объектов.

При выполнении комплексного АХД выделяются следующие этапы.

1. Выбор объекта, конкретизация цели и задач анализа, составление плана анализа.

2. Разработка системы синтетических и аналитических показателей.

3. Сбор и подготовка к анализу необходимой информации.

4. Сравнение фактических результатов хозяйствования с показателями плана отчетного года, фактическими данными прошлых лет, с отраслевыми показателями.

5. Факторный анализ (выделение факторов и их влияние на результат).

6. Выявление неиспользованных резервов повышения эффективности производства.

7. Оценка результатов хозяйствования, выработка рекомендаций.

В качестве инструмента анализа выступают различные приемы и способы. 

Способы и приемы ЭА условно можно разделить на две группы:

1) традиционные, которые находили применение с момента возникновения ЭА как обособленной отрасли специальных знаний;

 2) математические – вошли в круг аналитических разработок, когда начали широко использовать ЭВМ.

К традиционным экономическим методам анализа относят сравнение, группировку, балансовый и графический методы. 

Статистические методы включают в себя использование средних и относительных величин, индексный метод, корреляционный и регрессионный анализы и др. 

Математические методы можно разделить на три группы: экономические (матричные методы, теория производственных функций, теория межотраслевого баланса); методы экономической кибернетики и оптимального программирования (линейное, нелинейное, динамическое программирование); методы исследования операций и принятия решений (теория графов, теория игр, теория массового обслуживания). 

Характеристика основных приемов и методов

 экономического анализа
Сравнение – сопоставление изучаемых данных и фактов хозяйственной жизни. Различают горизонтальный сравнительный анализ, который применяется для определения абсолютных и относительных отклонений фактического уровня исследуемых показателей от базового; вертикальный сравнительный анализ, используемый для изучения структуры экономических явлений; трендовый анализ, применяемый при изучении относительных темпов роста и прироста показателей за ряд лет к уровню базисного года, т.е. при исследовании рядов динамики. 

Обязательным условием сравнительного анализа является сопоставимость сравниваемых показателей, предполагающая: 

– единство объемных, стоимостных, качественных, структурных показателей; 

– единство периодов времени, за которые производится сравнение; 

– сопоставимость условий производства; 

– сопоставимость методики исчисления показателей.

Средние величины – исчисляются на основе массовых данных о качественно однородных явлениях. Они помогают определять общие закономерности и тенденции в развитии экономических процессов. 
Группировки – используются для исследования зависимости в сложных явлениях, характеристика которых отражается однородными показателями и разными значениями (характеристика парка оборудования по срокам ввода в эксплуатацию, по месту эксплуатации, по коэффициенту сменности и т.д.). 
Балансовый метод состоит в сравнении, соизмерении двух комплексов показателей, стремящихся к определенному равновесию. Он позволяет выявить в результате новый аналитический (балансирующий) показатель. 

Как вспомогательный, балансовый метод используется для проверки результатов расчетов влияния факторов на результативный совокупный показатель:
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где у – результативный показатель; xi – факторы; ∆у (хi) – отклонение результативного показателя за счет фактора хi. 

Графический способ не имеет в анализе самостоятельного значения, а используется для иллюстрации измерений; графики являются масштабным изображением показателей и их зависимости с помощью геометрических фигур. 

Индексный метод основывается на относительных показателях, выражающих отношение уровня данного явления к его уровню, взятому в качестве базы сравнения. Статистика называет несколько видов индексов, которые применяются при анализе: агрегатные, арифметические, гармонические и т.д. 

Студент должен изучить особенности применения конкретных методов анализа.

Важным методологическим вопросом в экономическом анализе является изучение и измерение влияния факторов на величину исследуемых экономических показателей. 
Под факторным анализом понимается методика комплексного и системного изучения и измерения воздействия факторов на величину результативных показателей.

Студент должен ознакомиться с основными целями и задачами проведения факторного анализа.

По характеру взаимосвязи между показателями различают методы детерминированного и стохастического факторного анализа. 
Детерминированный факторный анализ представляет собой методику исследования влияния факторов, связь которых с результативным показателем носит функциональный характер. 

Основные свойства детерминированного подхода к анализу: 

– построение детерминированной модели путем логического анализа; 

– наличие полной (жесткой) связи между показателями; 

– невозможность разделения результатов влияния одновременно действующих факторов, которые не поддаются объединению в одной модели; 

– изучение взаимосвязей в краткосрочном периоде.

Различают четыре типа детерминированных моделей: 
1. Аддитивные модели представляют собой алгебраическую сумму показателей и имеют вид: 
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К таким моделям, например, относятся показатели себестоимости во взаимосвязи с элементами затрат на производство и со статьями затрат; показатель объема производства продукции в его взаимосвязи с объемом выпуска отдельных изделий или объема выпуска в отдельных подразделениях. 
2. Мультипликативные модели в обобщенном виде могут быть представлены формулой: 
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Примером мультипликативной модели является двухфакторная модель объема реализации 

[image: image4.png]PIHI=Y.CB



,

где Ч – среднесписочная численность работников; 
     CB – средняя выработка на одного работника. 
3. Кратные модели: 
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Примером кратной модели служит показатель срока оборачиваемости товаров (в днях) . ТОБ.Т: 
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где ЗТ - средний запас товаров; ОР - однодневный объем реализации. 
4. Смешанные модели представляют собой комбинацию перечисленных выше моделей и могут быть описаны с помощью специальных выражений: 
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Примерами таких моделей служат показатели затрат на 1 руб. товарной продукции, показатели рентабельности и др. 

Для изучения зависимости между показателями и количественным измерением множества факторов, повлиявших на результативный показатель, приведем общие правила преобразования моделей с целью включения новых факторных показателей:

1) прием удлинения;

2) прием расширения;

3) прием сокращения.

Студенту необходимо разобрать на конкретных примерах суть каждого

приема.

Одним из важнейших методологических вопросов в АХД является определение величины влияния отдельных факторов на прирост результативных показателей. В детерминированном анализе для этого используются следующие способы: цепных подстановок, индексный, относительных разниц, пропорционального деления и интегральный метод.

Для примера рассмотрим. Способ цепных подстановок заключается в определении ряда промежуточных значений обобщающего показателя путем последовательной замены базисных значений факторов на отчетные.

В общем виде применение способа цепных подстановок можно описать следующим образом: 
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где a0, b0, c0 – базисные значения факторов, оказывающих влияние на обобщающий показатель у; 
a1 , b1, c1 – фактические значения факторов; 

ya, yb, - промежуточные изменения результирующего показателя, связанного с изменением факторов а, b, соответственно. 

Общее изменение ∆у = у1–у0 складывается из суммы изменений результирующего показателя за счет изменения каждого фактора при фиксированных значениях остальных факторов: 
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Пример 1.

Анализ влияния на объем товарной продукции количества работников и их  выработки  проведем  описанным  выше  способом  на  основе данных табл. 1.1.
Таблица 1.1

Исходные данные для факторного анализа

	Показатели
	Условные

обозначения
	Базисные 

значения

(0)
	Фактические

значения

(1)
	Изменение

	
	
	
	
	Абсолют-

ное (+,-)
	Относи-

тельное

(%)

	Объем товарной продукции, 

тыс. руб.
	ТП
	2920
	3400
	+480
	116,40

	Количество работников, чел.
	Ч
	20
	25
	+5
	125,00

	Выработка на одного работающего, 

тыс. руб.
	СВ
	146
	136
	-10
	93,15


Зависимость объема товарной продукции от данных факторов можно описать с помощью мультипликативной модели: 

[image: image10.png]TI=49-CB,
T, =Y, -CBy = 20-146 = 2920 (muzc. py6.).




Тогда влияние изменения величины количества работников на обобщающий показатель можно рассчитать по формуле: 

[image: image11.png]THycn =9, -CB; = 25-146 = 3650 (moic. pyb.),
ATMyen = THyen, —TII = 3650 — 2920 = 730 (meic. py6.).





Далее определим влияние изменения выработки работников на обобщающий показатель: 

[image: image12.png]TI, =Y, - CB, = 25-136 = 3400 (muwzc. py6.),
ATHyem, = TI, — TlIycn = 3400—3650 = —250 (mezc. py6.).




Таким образом, на изменение объема товарной продукции положительное влияние оказало изменение на 5 человек численности работников, что вызвало увеличение объема продукции на 730 тыс. руб. и отрицательное влияние оказало снижение выработки на 10 тыс. руб., что вызвало снижение объема на 250 тыс. руб. Суммарное влияние двух факторов привело к увеличению объема продукции на 480 тыс. руб. 

Преимущества данного метода: универсальность применения, простота расчетов. Недостаток метода состоит в том, что, в зависимости от выбранного порядка замены факторов, результаты факторного разложения имеют разные значения. Это связано с тем, что в результате применения этого метода образуется некий неразложимый остаток, который прибавляется к величине влияния последнего фактора. На практике точностью оценки факторов пренебрегают, выдвигая на первый план относительную значимость влияния того или иного фактора. Однако существуют определенные правила, определяющие последовательность подстановки: 

– при наличии в факторной модели количественных и качественных показателей в первую очередь рассматривается изменение количественных факторов; 

– если модель представлена несколькими количественными и качественными показателями, последовательность подстановки определяется путем логического анализа.

Количественные факторы выражают количественную определенность явлений и могут быть получены путем непосредственного учета (количество рабочих, станков, сырья и т.д.). 
Качественные факторы определяют внутренние качества, признаки и особенности изучаемых явлений (производительность труда, качество продукции, средняя продолжительность рабочего дня и т.д.). 
Способ абсолютных разниц является модификацией способа цепной подстановки. Изменение результативного показателя за счет каждого фактора способом разниц определяется как произведение отклонения изучаемого фактора на базисное или отчетное значение другого фактора в зависимости от выбранной последовательности подстановки: 
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Способ относительных разниц применяется для измерения влияния факторов на прирост результативного показателя в мультипликативных и смешанных моделях вида y = (a – b) . c. Он используется в случаях, когда исходные данные содержат определенные ранее относительные отклонения факторных показателей в процентах. 

Для мультипликативных моделей типа y = a . b . с методика анализа следующая: 

· находят относительное отклонение каждого факторного показателя:
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· определяют отклонение результативного показателя у за счет каждого фактора
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Пример 2. Воспользовавшись данными табл. 1.1., проведем анализ способом относительных разниц. Относительные отклонения рассматриваемых факторов составят: 
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Рассчитаем влияние на объем товарной продукции каждого фактора: 

Методы детерминированного анализа применимы к определенным моделям, что показано в табл. 1.2.

Таблица 1.2

Применение приемов детерминированного факторного

анализа для различных типов моделей

	Модели
	Мультипликативные
	Аддитивные
	кратные
	Смешанные

	Приемы
	
	
	
	

	Цепных подстановок
	+
	+
	+
	+

	Индексный 
	+
	–
	+
	–

	Абсолютных 

разниц
	+
	–
	–
	Y=a(b-c)

	Относительных 

разниц
	+
	–
	–
	Y= a/(xi Y=a|SUM(Xi) 

	Пропорционального деления
	–
	+
	–
	Y= a/(xi

	Интегральный
	+
	–
	+
	Y= a/(xi

	Логарифмирования 
	+
	–
	–
	


Студент должен применять основные способы и приемы анализа для решения производственных задач, усвоить правила и технику расчета показателей.

[7, с.15–20, 20–48; 11, с.22–28; 44–58; 18, с.57–73; 22, с.19–24, 29–31, 44–67, 88–104].

Вопросы для самоконтроля

1. В чем состоят особенности типологии видов экономического анализа?

2. Каковы характерные особенности экономического анализа, вытекающие из всеобщего диалектического метода познания?

3. В чем различия понятий: метод, методика, способы и приемы экономического анализа? Объясните их взаимосвязи.

4. Какие принципы лежат в основе классификации приемов и способов анализа? 

5. Какую роль в экономическом анализе выполняет способ сравнения? 

6. Объясните способы построения детерминированных факторных моделей. 

7. Какова сфера действия способов абсолютных и относительных разниц? Их характеристика и особенности.

8. Опишите алгоритм применения наиболее простых способов детерминированного факторного анализа: способа цепных подстановок, способа разниц. 

9. Охарактеризуйте достоинства и опишите алгоритм применения интегрального метода. 

10. Приведите примеры задач и факторных моделей, к которым применяется каждый из методов детерминированного факторного анализа.

Итоговый тест по разделу I

1.  Анализ в переводе с греческого языка означает:

а) расчленение, разложение на части, элементы;

б) соединение ранее расчлененных элементов в единое целое;

в) взаимосвязь  элементов.

2. Какой из перечисленных вариантов ответа не относится к основным инструментам процесса познания:

а) анализ;

б) планирование;

в) синтез;

г) эксперимент.

3. Один из типов сравнения – сопоставление показателей со   среднеотраслевыми данными необходим для:

а) объективной оценки деятельности анализируемого предприятия, выявления общих и специфических факторов, определяющих результаты его работы;

б) выявления внутрипроизводственных резервов;

в) определения степени влияния факторов;

г) определения тенденций развития экономических процессов.

4. Объектами АХД является:

а) хозяйственные процессы и явления;

б) внешние и внутренние факторы;

в) экономические результаты хозяйственной деятельности;

г) используемые виды ресурсов.

5. Какой из перечисленных вариантов ответа является преимуществом текущего анализа:

а) полнота;

б) комплексность;

в) оперативность;

г) глубина;

д) а + б + в + г.

6. Функция, входящая в систему управления и определяющая направление и содержание деятельности предприятия и его структурных подразделений, – это:

а) анализ;

б) учет;

в) управленческое решение;

г) планирование.

7. Вид экономического анализа (по методике изучения объектов) – маржинальный анализ – это:

а) оценка и обоснование эффективности управленческих решений на основании причинно-следственной взаимосвязи объема продаж, себестоимости и прибыли, а также деление затрат на постоянные и переменные;

б) анализ всей хозяйственной деятельности;

в) выбор наиболее оптимального варианта решения экономической задачи с использованием математических приемов.

8. Метод индукции означает:

а) переход от единичного к общему;

б) переход от общего к частному;

в) инструмент теории познания;

г) все ответы верные.

9. Выберите, что относится к анализу на макроуровне:

а) анализ обоснования и выполнения бизнес-плана;

б) анализ конечных финансовых результатов и коммерческого риска на предприятии;

в) анализ спада производства;

г) анализ выработки правительственных мер экономического регулирования.

10. Анализ объекта как единого целого, системы, включающей находящиеся в определенной взаимосвязи составные элементы – это:
а) целостность;

б) комплексность;

в) системность;

г) периодичность.

11. В зависимости от характера объектов управления ЭА делится   на:
а) предварительный;

б) межотраслевой;

в) отраслевой;

г) локальный;

д) б, в.

12. К недостаткам ретроспективного анализа относится:

а) приближенность;

б) точность вычислений;

в) невозможность оперативного воздействия.

13. Какой метод исследования используется в ЭА:

а) наблюдения;

б) абстрактно-логический;

в) индукции;

г) дедукции.

14. Определите последовательность во взаимосвязанных функциях системы управления:

а) учет; планирование; управленческое решение; анализ;

б) планирование; учет; управленческое решение; анализ;

в) планирование; учет; анализ; управленческое решение;

г) анализ; планирование; учет; управленческое решение.

15.….- общетеоретический экономический анализ, изучающий экономические явления и процессы на уровне общественно-экономических формаций. Вставьте слово:

а) оперативный;

б) комплексный;

в) на микро-уровне;

 г) ваш вариант.

16. Назовите к какому виду анализа относится аудиторская проверка:

а) внешний;

б) комплексный;

в) последующий;

г) все ответы верны.

17. Факторный анализ это:

а) совокупность способов, правил наиболее целесообразного выполнения какой-либо работы;

б) способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения;

в) методика комплексного и системного изучения и измерения воздействия факторов на величину  результативных показателей.

18. При этом типе факторного анализа каждому значению факторного признака соответствует определенное значение результативного, причем результативный показатель может быть представлен в виде произведения, частного или алгебраической суммы факторов:

а) детерминированный;

б) стохастический;

в) корреляционный;

г) нет верного ответа.

19. К каким факторам по характеру действия, относятся факторы, связанные с количественным  приростом результативного показателя?

а) интенсивные;

б) экстенсивные;

в) специфические;

г) нет верного ответа.

20. Эта модель применяется, когда результативный показатель представляет собой алгебраическую сумму нескольких факторных показателей:

а) мультипликативная;

б) кратная;

в) смешанная;

г) аддитивная.

21. Способ  цепных подстановок основан на методе:

а) элиминирования;

б) детализации;

в) нет верного ответа.

22. Какой из способов в детерминированном факторном анализе наиболее универсален?

а) метод прямых подстановок;

б) метод абсолютных разниц;

в) индексный метод;

г) способ цепных подстановок.

23. К недостаткам способа цепных подстановок относятся:

а) громоздкость вычислений;

б) результаты расчетов зависят от последовательности замены факторов;

в) достижение полного разложения.

24. Как называются связи, когда каждому значению факторного признака соответствует множество значений результативного признака:

а) стохастические; 

б) функциональные;

в) обратные.

25. Связи экономических явлений, при которых рост факторного признака влечет за собой убывание результативного называются:

а) прямыми;

б) функциональными;

в) стохастическими;

г) нет правильного ответа.

Раздел 2. АНАЛИЗ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ(ПРЕДПРИЯТИЯ)

Тема 2.1 Анализ технико-организационного 

уровня производства

Студент должен: 

знать:

· основные показатели технического и организационного уровня производства и основные направления их анализа.

Анализ показателей научно-технического уровня производства, организации производства и труда. Оценка влияния технико-организационного уровня на интенсивное использование производственных ресурсов. Определение резервов повышения технико-организационного уровня производства.

Методические рекомендации

Приступая к изучению темы, студент должен знать, что анализ хозяйственной деятельности начинают с показателей технико-организационного уровня производства, которые оказывают влияние на все показатели хозяйственной деятельности. Необходимо уяснить, что понимают под совершенствованием  технико-организационного уровня производства.

В основе всех экономических показателей хозяйственной деятельности предприятий лежит организационно-технический уровень производства (т.е. качество продукции и используемой техники, техническая и энергетическая вооруженность труда, степень концентрации, специализации, длительность производственного цикла, уровень организации производства и т.д.).

Источники анализа: годовой отчет о работе предприятия; данные статистической отчетности; материалы производственно-технических служб предприятия (паспортные данные машин и оборудования, проектно-сметная документация, отчеты о работе оборудования и т.д.).

Интенсивность использования производственных ресурсов проявляется в таких обобщающих показателях, как производительность труда, фондоотдача основных производственных фондов, материалоемкость производства продукции.

Эффективность использования производственных ресурсов проявляется в следующих измерениях:

1) объем и качество произведенной и реализованной продукции;

2) затраты ресурсов на производство (себестоимость продукции);

3) величина производственных и оборотных фондов.

При оценке эффективности использования ресурсов следует исходить, прежде всего, из характера их использования. 

Экстенсивный тип производства ориентирован на дополнительное вовлечение ресурсов, что выражается в увеличении их количества времени использования ресурсов, что не исключает определенной эффективности хо​зяйственной деятельности. В конечном итоге этот путь сопровождается большими затратами и меньшими результатами. 

Интенсивный тип производства основан на науч​но-техническом прогрессе и предполагает относительно меньшее вовлечение ресурсов в производство при улучшении качественных характеристик их использования. В табл. 2.1. представлены обобщающие показатели экстенсивного и интенсивного развития.

Таблица 2.1

Обобщающие показатели экстенсивного и

интенсивного развития

	экстенсивные (количественные показатели ис​пользования ресурсов):
	интенсивные (качественные показатели использования ресурсов) – прямые и обратные:

	численность производственного персонала; 

величина израсходованных предметов труда;

величина амортизации; 

объем основных производственных фондов и  авансированных оборотных средств
	Производительность труда (трудоемкость); 

Материалоотдача (материалоемкость); 

Фондоотдача (фондоемкость); 

Оборачиваемость оборотных средств в оборотах; 

(коэффициент закрепления оборотных средств уровень запасов оборотных средств на рубль продукции)


Эффективность хозяйственной деятельности характеризуется сравнительно небольшим кругом показателей, но на каждый из них действует целая система факторов, поэтому очень важно применять системный  и комплексный подходы при анализе.

При изучении данной темы рекомендуется обратить внимание на классифика​цию факторов и резервов повышения эффективности производства. Правильное по​нимание термина «факторов» позволяет видеть объективный характер их воздействия, ранжировать факторы по существенности, делать выводы о причинах изменения ре​зультативных показателей на основе экономико-математического моделирования и применения методов факторного анализа. Резерв понимается как неиспользованная возможность в получении дохода. Классификация резервов необходима для создания механизма поиска резервов и разработки способов их мобилизации.

Анализ эффективности использования ресурсов проводится по общей схеме:

1) состав, структура, состояние и движение ресурсов, обеспеченность основными видами ресурсов;                                                  

2) расчет показателей экстенсивного и интенсивного использования ресурсов, их оценка в динамике;

3) выявление резервов повышения эффективности использования ресурсов.

Классификация факторов позволяет моделировать хозяйственную деятельность с целью поиска внутрихозяйственных резервов для повышения эффективности производства.

Под резервами правильнее понимать неиспользованные возможности снижения текущих и авансируемых затрат материальных, трудовых и финансовых ресурсов при данном уровне развития производительных сил и производственных отношений.

Для практики поиска резервов важное значение имеет классификация их по факторам и условиям интенсификации и повышения эффективности хозяйственной деятельности, а именно:

1) научно-технический уровень производства;

2) структура и организация производства и труда;

3) уровень управления и методы хозяйствования.

Повышение технико-организационного уровня в конечном итоге проявляется в уровне использования всех трех элементов производственного процесса: труда, средств труда и предметов труда.

Необходимо  различать показатели экономической эффективности повышения технико-организационного уровня производства и показатели самого уровня, т.е. состояния техники, технологии, организации производства и управления. Схема анализа показателей достигнутого уровня следующая: все показатели разбиваются на три больших группы:

1. Показатели научно-технического уровня производства:

1) показатели прогрессивности и качества продукции;

2) показатели уровня научно-исследовательской работы;

3) показатели прогрессивности используемой техники (удельный вес устаревшего оборудования, коэффициент обновления активной части производственных фондов);

4) показатели прогрессивности применяемых технологических процессов (удельный вес прогрессивной технологии, удельный вес продукции, получаемой с использованием прогрессивной технологии);

5) показатели уровня механизации, автоматизации труда, внедрения ГАП (коэффициент механизации, коэффициент автоматизации, удельный вес автоматизированного и механизированного труда в общих трудовых затратах);

6) показатели технической и энергетической вооруженности труда (фондовооруженность, энерговооруженность труда);

7) показатели внедрения новой техники и т.д.

2. Показатели уровня организации производства труда:

1) показатели уровня концентрации, специализации, кооперирования;

2) показатели длительности производственного цикла;

3) показатели ритмичности и других принципов рациональной организации производства (параллельности, последовательности, непрерывности);

4) показатели уровня организации труда (нормирование труда, квалификация рабочих, использование новых приемов труда, универсальность рабочих мест, коэффициент использования фонда рабочего времени).

3. Показатели уровня управления хозяйственной деятельностью:

1) показатели производственной структуры предприятия;

2) показатели структуры органов управления предприятием;

3) показатели технического обеспечения СУ;

4) показатели постановки нормирования, планирования, анализа и учета;

5) показатели использования экономических, организационно-административных, социально-психологических методов управления.

6) показатели внешнеэкономических условий и связей предприятия.

Экономическую эффективность мероприятий по техническому и организационному развитию рекомендуется отражать по следующей системе показателей:

1) приращение производительности труда, относительное отклонение численности работающих и фонда оплаты труда;

2) приращение материалоотдачи (материалоемкости), относительное отклонение в затратах материальных ресурсов;

3) приращение фондоотдачи (фондоемкости) основных производственных  фондов, относительное отклонение ОПФ;

4) приращение скорости оборота оборотных средств, относительное отклонение (высвобождение или дополнительное связывание в обороте) оборотных средств;

5) приращение объема продукции за счет интенсификации использования трудовых, материальных и финансовых ресурсов;

6) приращение прибыли или себестоимости продукции;

7) приращение показателей финансового состояния и платежеспособности предприятия.

Таким образом, совершенствование технико-организационного уровня хозяйственной деятельности – это комплексный непрерывный процесс ее рационализации, охватывающий НТП и уровень производимой продукции, уровень организации производства и труда, использования методов хозяйствования.

При изучении данной темы студенту необходимо изучить информационную базу, используемую при анализе, уметь анализировать перечисленные показатели, давать оценку их динамики и уровня управления предприятием в целом.

В ходе выполнения анализа необходимо установить, как бизнес-план охватывает основные направления научно-технического прогресса, проверить технико-экономическое обоснование конкретным мероприятиям по совершенствованию и развитию организационно-производственной структуры предприятия, обеспеченность всеми видами ресурсов и эффективность их использования.

[7, с.120–125, 20–48; 11, с.177-189, 251–257; 20, с.155–162; 26, с.185–192].

Вопросы для самоконтроля

1. Что лежит в основе экономических показателей хозяйственной деятельности предприятий?

2. Какие подходы могут быть применены к оценке организационно- технического уровня производства?

3. В каких показателях проявляется интенсивность использования производственных ресурсов?

4. В каких трех измерениях проявляется эффективность использования производственных ресурсов?

5. Перечислите обобщающие показатели эффективности производства.

6. В каких направлениях необходимо анализировать состояние организации труда и производства на предприятии?

7. С помощью каких показателей можно проанализировать уровень концентрации и специализации производства?

8. Какие показатели характеризуют уровень организации производства?

9. Соблюдение каких принципов необходимо проанализировать при оценке степени рациональности организации производства и что означает каждый из них?

10. Как можно оценить прогрессивность применяемых технологий?

Тема 2.2 Анализ производства и реализации продукции

Студент должен: 

знать:

· систему показателей, характеризующих производство и реализацию продукции;

· методику анализа показателей;

· факторы, влияющие на объем выпуска и реализации продукции;

· резервы увеличения объема выпуска и реализации продукции;

уметь:

· проводить анализ показателей производства и реализации продукции;

· давать оценку их динамики;

· определять влияние факторов на увеличение выпуска и реализации продукции.

Анализ объема производства продукции по стоимостным показателям. Анализ производства продукции в натуральном выражении (номенклатура, ассортимент, структура). Анализ ритмичности производства, качества продукции. Зависимость между производственным снабжением, процессом производства и реализацией готовой продукции.

Показатели объема реализации продукции; оценка динамики реализации продукции организации; факторы, влияющие на объем реализации; анализ влияния изменения остатков готовой продукции на складе на объем продаж.

Резервы увеличения объема реализации, повышения конкурентоспособности продукции организации.

Методические рекомендации

При изучении этой темы необходимо знать, что рост объема производства и реализации продукции, повышение ее качества влияет на себестоимость продукции, прибыль, рентабельность предприятия.

Финансовая и производственная деятельность тесно связаны между собой. Рост производства продукции (работ и услуг) в стоимостном выражении – один из обобщающих показателей экономической эффективности производства. Темпы роста объема производства продукции, повышение ее качества непосредственно влияют на величину издержек, прибыль и рентабельность предприятия.

Цель анализа: выявление наиболее эффективных путей максимального удовлетворения потребностей потребителей продукции за счет оптимального ее выпуска и увеличения ее конкурентоспособности.

Задачи анализа:

1) формирование оптимального плана производства с учетом удовлетворения спроса на продукцию;

2) выявление причин невыполнения плана и определение мер по их устранению;

3) определение влияния факторов на изменение величины объема производства и реализации продукции;

4) выявление внутрипроизводственных резервов, роста объема производства и повышения качества продукции;

5) разработка мероприятий по освоению выявленных резервов.

Источники информации:

1) отчеты о выпуске продукции;

2) регистры бухгалтерского учета по счетам основного производства;

3) оперативный отчет предприятия по продукции;

4) планы экономического и социального развития предприятия;

5) материалы оперативных совещаний;

6) рекламации, которые приходят на предприятие и т.д.

На выполнение плана производства оказывают влияние внешние и внутренние факторы. 

К внешним факторам относится колебание цен. Данный фактор измеряется и исключается из результатов с помощью сопоставления цен.

Внутренние факторы:

1) производственные:

    а) средства труда:

· рациональное использование производственных мощностей;

· сменность работы оборудования;

· внедрение новой техники;

  б) предметы труда:

· рациональное использование сырья, материалов;

· правильное установление нормативов расхода материальных ресурсов;

· учет  хранениея и расходования материальных ценностей;

 в) сам труд: 

· численность работающих;

· квалификация;

· производительность труда;

2) непроизводственные (снабжение, сбыт) – влияют косвенно через производственные.

Все производственные факторы действуют во взаимосвязи. Основным вопросом анализа производственных факторов является определение ресурсов, лимитирующих объем производства. 

Студенту необходимо изучить использование маркетинговых исследований в анализе производства и реализации продукции.

Каждому предприятию перед тем, как планировать объем производства, формировать производственную мощность, необходимо знать, какую продукцию, в каком объеме, где, когда и по каким ценам оно будет продавать. Для этого нужно изучить спрос на продукцию, рынки ее сбыта, их емкость, реальных и потен​циальных конкурентов, потенциальных покупателей, возможность организовать производство по конкурентной цене, доступность необходимых материальных ресурсов, наличие кадров необходимой квалификации и т.д. От этого зависят конечные финансовые результаты, воспроизводство капитала, его структура и, как следствие, финансовая устойчивость предприятия. Другими словами, деятель​ность любого предприятия начинается с маркетингового анализа, основными задачами которого являются:

1) изучение платежеспособного спроса на продукцию, рынков ее сбыта и обоснование плана производства и реализации продукции соответствующего объема и ассортимента;

2) анализ факторов, формирующих эластичность спроса на продукцию, и оценка степени риска невостребованной продукции;

3) оценка конкурентоспособности продукции и изыскание резервов повышения ее уровня;

4) разработка стратегии, тактики, методов и средств формирования спроса и стимулирования сбыта продукции;

5) оценка эффективности производства и сбыта продукции.

Маркетинг выступает в качестве инструмента регулирования производства и сбыта, ориентируя производственную деятельность предприятия, его ассортиментную политику.

Изучение спроса тесно связано с оценкой риска невостребованной продукции, который возникает вследствие отказа потребителей покупать ее. Он определяется величиной возможного материального и морального ущерба предприятия.

Каждое предприятие должно знать величину потерь, если какая-то часть продукции окажется нереализованной. Чтобы избежать последствий риска невостребованной продукции, необходимо изучить факторы его возникновения с целью поиска путей недопущения или минимизации потерь.

Внутренние причины возникновения риска:
1) неправильно составленный прогноз спроса на продукцию служащими предприятия;

2) неправильная ценовая политика на рынках сбыта;

3) снижение конкурентоспособности продукции в результате низкого качества сырья, оборудования, отсталой технологии, низкой квалификации персонала;

4) неэффективная организация процесса сбыта и рекламы продукции.

Внешние причины:

1) неплатежеспособность покупателей;

2) повышение процентных ставок по вкладам;

3) демографические;

4) социально-экономические;

5) политические и др.

Риск невостребованной продукции может быть обнаружен на предпроизводственной, производственной и послепроизводственной стадиях. Больший эффект достигается, если риск будет обнаружен на предпроизводственной стадии. Тогда экономический ущерб будет включать в себя только расходы на исследование рынка, разработку изделия и др. Если же риск невостребованной продукции обнаружен на производственной или послепроизводственной стадии, то это может серьезно пошатнуть финансовое состояние предприятия. В сумму ущерба, кроме перечисленных выше издержек, войдут издержки на подготовку, освоение, производство и частично сбыт продукции. Каждый товар должен производиться лишь тогда, когда есть платежеспособный спрос на него, подкрепленный заявками или договорами на его поставку.

Одним из наиболее существенных направлений маркетингового анализа является ценовая политика предприятия на товарных рынках. Цены обеспечивают предприятию запланированную прибыль, конкурентоспособность продукции, спрос на нее. Через цены реализуются конечные коммерческие цели, определяется эффективность деятельности всех звеньев производственно-сбытовой структуры предприятия.

Оценка конкурентоспособности продукции основывается на исследовании потребностей покупателя и требований рынка. 

Под конкурентоспособностью понимают характеристику продукции, которая показывает ее отличие от товара-конкурента как по степени соответствия конкретной общественной потребности, так и по затратам на ее удовлетворение. Чтобы товар удовлетворял потребности покупателя, он должен соответствовать определенным параметрам:

а) техническим (свойства товара, область его применения и назначения);

б) эргономическим (соответствие товара свойствам человеческого организма);

в) эстетическим (внешний вид товара);

г) нормативным (соответствие товара действующим нормам и стандартам);

д) экономическим (уровень цен на товар, сервисное его обслуживание, размер средств, имеющихся у потребителя для удов​летворения данной потребности).

Задачи анализа:

1) оценка и прогнозирование конкурентоспособности продукции;

2) изучение факторов, воздействующих на ее уровень;

3) разработка мер по обеспечению необходимого уровня конкурентоспособности продукции.

Студент должен знать методику анализа производства продукции( систему основных показателей, особенности различных видов анализа : по ассортименту, структуре, качеству и ритмичности.

Объем производства продукции может выражаться в натуральных, условно-натуральных и стоимостных измерителях. Обобщающие показатели объема производства продукции получают с помощью стоимостной оценки – в оптовых ценах.

В зависимости от цели анализа используют те или иные показатели:

1) натуральные – при анализе объемов производства по отдельным видам однородной продукции;

2) условно-натуральные, стоимостные – для  обобщенной характеристики объемов производства продукции.

Основными показателями для анализа является продукция:

1) валовая – стоимость всей произведенной продукции и выполненных работ, включая НЗП;

2) товарная – в нее не включают остатки НЗП и внутрихозяйственный оборот.

((  реализованная – стоимость реализованной продукции, отгруженной и оплаченной покупателями.

 Стоимостные показатели объема производства должны быть приведены в сопоставимый вид. В условиях инфляции нейтрализация изменения цен или «стоимостного» фактора является важнейшим условием сопоставимости данных.

При этом могут применяться следующие методы:

– пересчет   объема   производства    продукции   за  отчетный  год  по ценам аналогичной  продукции  базисного  периода   (по  относительно  небольшой номенклатуре выпускаемой продукции);

– корректировка на агрегатный индекс изменения цен (Jц) по группе однородных товаров (работ, услуг) или по отрасли в целом:
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где VВП1 – выпуск продукции в отчетном периоде в натуральном выражении; VВП0 – выпуск продукции в базисном периоде в натуральном выражении; Ц0 – цена единицы продукции в базисном периоде.

Тогда сопоставимый с базисным фактический объем выпуска продукции (ВП1ЦП) рассчитываем по формуле

[image: image18.wmf] ,

где ВП1 – объем выпускаемой продукции в стоимостном выражении.

С применением вышеназванных методов нейтрализуется влияние изменения цен на конкретный товар или товарную группу.

Объем реализации определяется в действующих (оптовых, договорных) ценах, включая стоимость реализованной продукции, отгруженной и оплаченной покупателями.

Различают следующие аналитические этапы: 

анализ формирования и выполнения производственной программы; 

анализ объема продукции;

анализ ассортимента продукции; 

анализ структуры продукции; 

2. Анализ качества продукции.

3. Анализ ритмичности производства; 

4. Анализ выполнения договорных обязательств и реализации продукции.

Анализ объема производства начинается с изучения динамики валовой и товарной продукции, расчета базисных и цепных темпов роста и прироста.

Оперативный анализ выпуска продукции осуществляется на основе расчета, в котором содержатся плановые и фактические сведения о выпуске продукции по объему, ассортименту, качеству за день, нарастающим итогом с начала месяца, а также отклонение от плана.

Анализ структуры продукции
Структура продукции – это соотношение отдельных видов изделий в общем объеме ее выпуска. Выполнить план по структуре – значит сохранить в фактическом выпуске продукции запланированное соотношение отдельных ее видов. Неравномерное выполнение плана по отдельным изделиям приводит к отклонениям от плановой структуры продукции, нарушая тем самым условия сопоставимости всех экономических показателей.

Для расчета влияния структурных сдвигов с целью устранения их влияния на экономические показатели используют метод прямого счета по всем изделиям, метод средних цен и пр.

Прямой счет по всем видам изделий производится по формуле:
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где 
[image: image20.wmf]c

DBP

  – изменения объема выпуска продукции за счет структуры; ВП1 – фактический выпуск продукции при фактической структуре; ВП1,0 – фактический выпуск продукции при плановой структуре.

Фактический выпуск продукции при плановой структуре рассчитывается путем умножения планового выпуска каждого изделия на средний процент выполнения плана по выпуску продукции или путем умножения общей суммы фактического выпуска продукции на плановый удельный вес каждого изделия.

При изучении этой темы студент должен обратить внимание на то, что для обеспечения более полного удовлетворения потребностей населения необходимо, чтобы предприятие выполняло план не только по общему объему продукции, но и по ассортименту (номенклатуре). Особо важное значение для предприятия имеет выполнение контрактов на поставку товаров для государственных нужд. Это гарантирует предприятию сбыт продукции, своевременную ее оплату, льготы по налогам, кредитам и т.д.

Номенклатура – перечень наименований изделий и их кодов, установленных для соответствующих видов продукции в общесоюзном классификаторе промышленной продукции (ОКПП), действующем на территории СНГ.

Ассортимент – перечень наименований продукции с указанием ее объема выпуска по каждому виду.

Различают следующие виды ассортимента: 

· полный;

· групповой;

· внутригрупповой.

Анализ выполнения плана по номенклатуре базируется на сравнении фактического и планового выпуска продукции по изделиям, которые включены в основной перечень (госзаказ).

Оценка выполнения плана по ассортименту может  проводиться:

1) по способу наименьшего процента (87,5% см. табл. 2.2.);

2) по удельному весу в общем перечне наименований изделий, по которым выполнен план выпуска продукции (50%, см. табл. 2.2.);

3) с помощью среднего процента, который рассчитывается путем деления общего фактического выпуска продукции в пределах плана на общий плановый выпуск продукции (по данным табл. 2.2.: 95,9%=(92064/96000)*100%).

Причины недовыполнения плана по ассортименту могут быть:

– внешние (конъюнктура рынка, изменение спроса на отдельные виды продукции, состояние материально-технического обеспечения, несвоевременный ввод в действие производственных мощностей и т.д.);

– внутренние (недостатки в организации производства, плохое техническое состояние оборудования, его простои, недостаток электроэнергии, низкая культура производства и т.д.)






Таблица 2.2

Выполнение плана по ассортименту

	Изделие
	Товарная продукция в плановых ценах, т.р.
	Выполнение плана, %
	Товарная продукция, зачтенная в выполнение плана по ассортименту, т.р.

	
	план
	факт
	
	

	А
	28800
	25200
	87,5
	25200

	В
	33600
	33264
	99,0
	33264

	С
	19200
	22176
	115,5
	19200

	Д
	14400
	20160
	140,0
	14400

	Итого
	96000
	100800
	105,0
	92064


Важным показателем деятельности промышленных предприятий является качество продукции. Его повышение обеспечивает экономию не только трудовых и материальных ресурсов, но и позволяет наиболее полно удовлетворить потребности общества. Высокий уровень качества продукции способствует повышению спроса на нее и увеличению суммы прибыли не только за счет объема продаж, но и за счет более высоких цен.

Качество продукции – это понятие, которое характеризует параметрические, эксплуатационные, потребительские, технологические, дизайнерские свойства изделия, уровень его стандартизации, унификации, надежность и долговечность. 

Студент должен изучить следующие виды показателей качества продукции:

1) обобщающие;

2) индивидуальные;

3) косвенные.

Обобщающие показатели характеризуют качество всей произведенной продукции независимо от ее вида и назначения:

а) удельный вес новой продукции в общем ее выпуске;

б) удельный вес аттестованной и неаттестованной продукции;

в) удельный вес продукции высшей категории качества;

г) удельный вес продукции, соответствующей мировым стандартам;

д) удельный вес экспортируемой продукции, в т.ч. в высокоразвитые страны.

Индивидуальные (единичные) показатели  качества продукции характеризуют одно из ее свойств:

 полезность (жирность молока, содержание железа в руде и т.д.);

 надежность (долговечность, безотказность в работе);

 технологичность, характеризующая эффективность конструкторских и технологических решений (трудоемкость, энергоемкость);

 эстетичность изделий.

Косвенные показатели – это штрафы за некачественную продукцию, объем и удельный вес забракованной продукции, удельный вес зарекламированной продукции, потери от брака и т.д.

Задачи анализа:

1) изучить динамику перечисленных показателей, выполнение плана по их уровню, причины их изменения и дать оценку выполнения плана по уровню качества продукции;

2) определить удельный вес аттестованных изделий, уд. вес забракованной продукции, удельный вес зарекламированной продукции;

3) определение влияния качества продукции на стоимостные показатели работы предприятия: выпуск ТП ((ТП), выручку от реализации ((В), прибыль ((П).

Источники информации:

1) отчетные формы №1-п (ТНП);

2) специальные формы статистической отчетности по новой технике;

3) «Отчет о техническом уровне и качестве произведенной промышленной продукции» и т.д.

4) «Отчет о сортности промышленной продукции» (составляется ежеквартально);

5) «Отчет о качестве промышленной продукции по данным рекламаций».

Качество продукции является параметром, оказывающим влияние на такие стоимостные показатели работы предприятия, как выпуск продукции (ВП), выручка от реализации (В), прибыль (П).

Изменение качества затрагивает прежде всего изменение цены и себестоимости продукции, поэтому формулы для расчета будут иметь вид:
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где Ц0, Ц1  – соответственно цена изделия до и после изменения качества; С0, С1 – себестоимость изделия до и после изменения качества;
VВПК – количество произведенной продукции повышенного качества;
РПК – количество реализованной продукции повышенного качества.

По продукции, качество которой характеризуется сортом или кондицией, рассчитывается доля продукции каждого сорта в общем объеме производства, средний коэффициент сортности, средняя взвешенная цена изделия в сопоставимых условиях.

При оценке выполнения плана по первому показателю фактическую долю каждого сорта в общем объеме продукции сравнивают с плановой, а для изучения динамики качества – с данными прошлых лет.

Средний коэффициент сортности можно определить двумя способами:

а) отношением количества продукции 1-го (высшего( сорта к общему количеству;

б) отношением стоимости продукции всех сортов к возможной стоимости продукции по цене 1-го (высшего( сорта (см. табл. 2.3.).

Пример. Провести анализ качества продукции с использованием коэффициента сортности по данным в табл. 2.3.

                                                                                                            Таблица 2.3

Анализ качества продукции

	Сорт продукции
	Цена за 1туб,

т.р.
	Выпуск 

Продукции, туб
	Стоимость выпуска, млн.руб.

	
	
	План
	факт
	план
	факт
	По цене 1 сорта

	
	
	
	
	
	
	План
	Факт

	I
	600
	28800
	35280
	17280
	21168
	17280
	21168

	II
	500
	17280
	10080
	8640
	5040
	10368
	6048

	III
	250
	11520
	5040
	2880
	1260
	6912
	3024

	Итого
	
	57600
	50400
	28800
	27468
	34560
	30240



          К сорт. = ( (Vi* Цi) / Vобщ* Ц1-го сорта

1. К сорт. (по плану) = 0,833 (28800 / 34560)

2. К сорт. (факт.) = 0,908 ( 27468 / 30240).

3. Выполнение плана по качеству – 109% (0,908 / 0,833).

4. Фактический объем выпущенной продукции при плановой сортности:  27468(0,833( 0,908 = 25199,17 млн.руб.

5. Прирост продукции, полученный в результате повышения качества продукции составит 27468 - 25199,17 = 2268,83 млн.руб.

Средневзвешенная цена по плану – 500 т.р.;

Фактическая – 545 т.р., что по отношению к плану составляет – 109%.

Студент должен уметь рассчитывать и давать оценку влиянию основных факторов на приращение объема производства.

Косвенным показателем качества продукции является брак, который может быть исправимым и неисправимым, внутренним (выявленным на предприятии) и внешним (выявленный у потребителя).

Выпуск брака ведет к росту себестоимости продукции и снижению объема товарной продукции, снижению прибыли и рентабельности.

В процессе анализа изучают динамику брака по абсолютной сумме и удельному весу в общем объеме выпущенной продукции, определяют потери от брака и потери продукции.

Основными причинами понижения качества продукции являются:

1) плохое качество сырья;

2) низкий уровень технологии;

3) низкий уровень организации производства;

4) недостаточно высокий уровень квалификации рабочих;

5) качество оборудования;

6) аритмичность производства и т.д.

Анализ ритмичности выпуска продукции
Ритмичность – равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренном планом.

Аритмичность производства продукции влияет на все экономические показатели: снижается качество продукции, растут объем незавершенного производства и сверхплановые остатки готовой продукции на складах, замедляется оборачиваемость оборотных средств предприятия. За невыполненные поставки продукции предприятие платит штрафы, несвоевременно поступает выручка, перерасходуется фонд оплаты труда, растет себестоимость продукции, падает прибыль.

Существуют прямые показатели оценки ритмичности, к которым относят:

– коэффициент ритмичности (Крит.), который определяется отношением фактического (но не выше планового задания) выпуска продукции (или ее удельного веса) - VВП1,0  к плановому выпуску (удельному весу) - VВП0:

Крит. = VВП1,0 : VВП0 ;

– коэффициент вариации (Квар) определяется как отношение среднеквадратичного отклонения от плановых заданий (за сутки, декаду, месяц и т.д.) к среднесуточному (среднедекадному, среднемесячному и т.д.) плановому выпуску (
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где n – число суммируемых плановых заданий.


Таблица 3

                         Ритмичность выпуска продукции по декадам

	Декада
	Выпуск 

продукции за год, тыс.руб.
	Уд.вес,%
	Выполнение плана, Кв
	Объем продукции, зачтенный в выполнение плана по ритмичности, тыс.руб.

	
	План
	Факт
	План
	Факт
	
	

	1
	32000
	30000
	33,3
	30
	0,9375
	30000

	2
	32000
	34200
	33,3
	34
	1,069
	32000

	3
	32000
	36600
	33,3
	36
	1,144
	32000

	Всего
	96000
	100800
	100
	100
	1,05
	94000


К ритм = 0,979 (94000 / 96000).

Косвенными показателями ритмичности являются наличие доплат за сверхурочные работы, оплата простоев по вине предприятия, потери от брака, уплата штрафов за недопоставку и несвоевременную отгрузку продукции и др.

В процессе анализа необходимо подсчитать упущенные возможности предприятия по выпуску продукции в связи с неритмичной работой.

Для этого используют следующие вычисления:
а)  разность  между  плановым  и  зачтенным  выпуском  продукции: 

96000- 94000 = 2000 т.р.;

б) разность между фактическим и возможным выпуском продукции, исчисленным исходя из наибольшего среднесуточного (среднедекадного) объема производства 100800 – 36600*3 = -9000 т.р.;

в( разность между наибольшим и наименьшим среднесуточным (среднедекадным) выпуском продукции умножается на фактическое количество рабочих   суток  (декад)  в  анализируемом  периоде:  (36600-30000)*3 = 

= 19800 т.р.

В заключение анализа разрабатывают мероприятия по устранению причин неритмичной работы.

Анализ выполнения договорных обязательств 

и реализации продукции
Анализ реализации продукции проводят каждый месяц, квартал, полугодие, год. В процессе его проведения сравнивают фактические данные с плановыми и предшествующим периодом. Рассчитывают процент выполнения плана, абсолютное отклонение от плана, темпы роста и прироста.

На изменение объема продаж влияют следующие факторы:

I. Изменение отгрузки продукции:

   изменение остатков ГП на начало года;

   изменение выпуска ТП;

   изменение остатков ГП на конец года.

2. Изменение остатков товаров, отгруженных на начало и конец анализируемого периода:

   сроки оплаты которой не наступили;

   не оплаченные в срок покупателями;

   на ответственном хранении у покупателей.

Студент должен уметь вычислять влияние перечисленных факторов на изменение объема реализации продукции.

Для анализа выполнения плана по объему реализации продукции составляется баланс товарной продукции в двух оценках: по себестоимости и по отпускным ценам. Балансовое управление имеет вид:

РП = ГПзап.I + ВП - ГПзап.II ,

где РП - объем реализованной продукции; ГПзап.I, ГПзап.II - запасы готовой продукции на начало и конец периода соответственно; ВП - объем выпуска продукции за период.

Студенту необходимо при изучении темы обратить внимание на то, что анализ реализации продукции тесно связан с анализом выполнения договорных обязательств по поставкам продукции.

В процессе анализа определяется выполнение плана поставок за месяц и с нарастающим итогом в целом по предприятию, для каждого потребителя и вида продукции, выясняются причины недовыполнения плана и дается оценка деятельности предприятия по выполнению договорных обязательств.

 При этом определяется коэффициент выполнения договорных обязательств (Кд):

Кд = (ВП0 - ВПн) / ВП0 ,

 где ВП0 – плановый объем продукции для заключения договоров;
 ВПн – недопоставка продукции по договорам.

Студент должен знать методику проведения анализа, ее основные особенности и понимать, что недовыполнение плана по договорам для предприятия оборачивается уменьшением выручки, прибыли, выплатой штрафных санкций. Кроме того, в условиях конкуренции предприятие может потерять рынки сбыта продукции, что повлечет за собой спад производства.

 Кроме того, важно изучить влияние факторов на объем реализации. Их можно объединить в три группы:

1) обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами и эффективность их использования;

2) обеспеченность предприятия основными фондами, в т.ч. машинами и оборудованием, и эффективность их использования;

3) обеспеченность предприятия сырьем и материалами и эффективность их использования.


Студент должен уметь рассчитывать влияние перечисленных факторов, используя методы факторного анализа (цепных подстановок, абсолютных разниц(.

Пример. Провести анализ влияния предметов труда на объем производства.

Таблица 3.1

	Показатели
	План
	Факт
	Отклонения
	Выполнение плана, %

	1. Объем производства, т.р.
	11500
	11891
	+391
	103,4

	2. Израсходовано 

предметов труда, т.р.
	3852
	4098
	+246
	106,3

	3. Выход продукции с одного руб. предметов труда, коп.
	298,55
	290,17
	-8,38
	97,2


1) увеличение количества израсходованных материалов позволит увеличить выпуск продукции на  298,55 * (+246) = +734 т.р.;

2) уменьшение выхода продукции с одного руб. материалов снижает объем выпуска на   
[image: image26.wmf].
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[7, с.130–140,8, с.383–410, 20, с. 171–177;22, с.182–189].

Тест по темам 2.1,  2.2

1. Назовите группу, к которой относятся показатели уровня концентрации производства:

а) показатели научно-технического уровня производства;

б) показатели уровня управления предприятием;

в) показатели организации производства и труда;

г) показатели результатов деятельности предприятия.

2.  Классификация факторов по степени распространенности:

а) постоянные / переменные;

б) внутренние / внешние;

в) общие / специфические;

г) простые / сложные.

3.К какому типу факторных моделей относится формула расчета объема реализованной продукции по методу оплаты?

а) мультипликативная;

б) аддитивная;

в) кратная;

г) смешанная.

4. Исключите лишнее. По свойствам отражаемых явлений факторы подразделяются на:

а) количественные;

б) общие;

в) качественные;

г) специфические.

5. Один из типов сравнения – сопоставление показателей со   среднеотраслевыми данными необходим для:

а) объективной оценки деятельности анализируемого предприятия, выявления общих и специфических факторов, определяющих результаты его работы;

б) выявления внутрипроизводственных резервов;

в) определения степени влияния факторов;

г) определения тенденций развития экономических процессов.

6. Что такое ассортимент?

а) перечень наименований изделий, установленных для соответствующих видов продукции в классификаторе промышленной продукции;

б) объем выпуска продукции за минусом остатков НЗП и внутрихозяйственного оборота;

в) перечень наименований продукции с указанием ее объема выпуска по каждому виду.

7. Одним из основных направлений анализа производства и реализации продукции является:

а) анализ выполнения плана по ассортименту;

б) анализ влияния средств производства на объем выпуска;

в) анализ прибыли от реализации.

8. Выявить внутренние причины недовыполнения плана по ассортименту:
а) плохое техническое состояние оборудования;

б) низкое материально-техническое снабжение;

в) низкая культура производства.

9. Выбрать внешние факторы, влияющие на объем производства.

а) изменение стоимости средств производства;

б) изменение цен на сырье, материалы и полуфабрикаты;

в) изменение среднесписочной численности персонала.

10. Основным расчетным показателем для определения влияния средств производства на объем выпуска является:

а) фондоотдача;

        б) среднесписочная численность рабочих;

в) ср. годовая стоимость ОПФ.

11. Как выглядит формула расчета объема выпуска товарной продукции?

а) Д*П*СЧВ;

б) фондоотдача * ОПФ;

в)  мат. затраты  * материалоотдача.

12. Указать обобщающие показатели качества:

а) удельный вес продукции высшей категории качества;

б) свойства полезности; 

в) потери от брака.

13. Выбрать правильный метод для обобщенной оценки выполнения плана по качеству продукции:

а) балансовый метод;

б) бальный метод;

в) метод определения коэффициента сменности.

14. Как определяется  коэффициент сортности?

а)  с/с выпуска продукции

                  V выпуска     ;

б)  (с/с1 – с/с0  ) * VРП1
                  (с/с            ;

в)           ( qi * Цi

  ( qi * Ц высш. сорта
15. Выпуск брака ведет к следующим последствиям:

а) снижению себестоимости продукции; 

б) снижению прибыли и рентабельности;

в) уменьшению товарной и реализованной продукции.

16. Ритмичность –  это…

а) равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренным планом;

б) обеспечение возможности сопоставимости результатов анализа для сравнения, оценки и обобщения;

в) деятельность по доведению научно-технических идей до результата, пригодного в практическом использовании.

17. Что относится к прямым показателям для оценки выполнения плана по ритмичности?

а) доплаты за сверхурочные работы;

б) штрафы за недопоставку продукции;

в) удельный вес продукции за каждую декаду  к месячному выпуску.

18. Как выглядит формула коэффициента ритмичности?

а)         (i VВПi пл.

        (i (VВПi пл. – ВПi н)       ;

б)     (i (VВПi пл. – ВПi н)     

                 (i VВПi пл.             ;

в)         (i VВПi н

           (i VВПi пл.              .

19. Что считают нарушением ритмичности?

а) любое отклонение от плана;

б) положительное отклонение;

в) отрицательное отклонение.

20. Какие факторы влияют на изменение остатков товаров, отгруженных на начало и конец анализируемого периода? 

а) изменение отгрузки продукции;

б) не оплаченная в срок покупателем продукция;

в) изменение остатков готовой продукции на конец периода.

Вопросы для самоконтроля

1. Что нужно изучить при планировании объема производства и формировании производственной мощности?

2. Что относится к основным задачам маркетингового анализа?

3. Какой вид анализа играет большое значение в изучении факторов формирования спроса?

4. Какие внутренние факторы влияют на формирование риска невостребованной продукции?

5. Какие задачи необходимо выполнять при анализе конкурентоспособности продукции?

6. Какие частные аналитические задачи решаются при анализе объема производства и реализации продукции?

7. Какие методы нейтрализации  изменения цен могут применяться для приведения стоимостных показателей объема производства в сопоставимый вид?

8. Опишите основные способы оценки выполнения плана по ассортименту продукции.

9. Приведите основные группы показателей, характеризующих качество выпускаемой продукции.

10. Какие методы используются при анализе структуры выпуска продукции и влияния структурных сдвигов на выполнение производственной программы?

11. С какой целью и в какой последовательности проводят анализ ритмичности продукции?

12. Каков порядок проведения анализа реализации продукции?

13. Опишите факторную систему объема продаж продукции.

14. Какие приемы и методы применяются в анализе выпуска и реализации продукции?

Тема 2.3 Анализ состояния и эффективного 

              использования основных средств

Студент должен:
знать:

· методики анализа состава и структуры основных фондов;

· методику расчетов показателей технического состояния и эффективности использования основных средств;

уметь:

· проводить анализ динамики состава, структуры, технического состояния и эффективности использования основных фондов;

· проводить анализ влияния факторов на экстенсивность и интенсивность использования основных средств.

Цели, задачи, источники анализа.

Анализ движения основных средств. Анализ состава и структуры основных средств.

Оценка технического состояния основных средств.

Показатели эффективности использования основных средств.

Анализ эффективности использования основных средств. Оценка влияния экстенсивного и интенсивного использования средств труда на приращение объема производства и реализации продукции.

Резервы повышения эффективности использования основных средств.

Практические занятия

Методические рекомендации
Одним из важнейших факторов повышения эффективности производства на промышленных предприятиях является обеспеченность их основными производственными фондами (ОПФ( в необходимом количестве и ассортименте и более полное их использование.

Основные средства – один из важнейших факторов любого процесса производства. Их состояние и эффективное использование прямо влияют на прибыль предприятия.

В результате изучения этой темы студент должен четко представлять задачи и цели анализа использования основных производственных фондов, последовательность  его проведения. 

Задачи анализа:

1) оценка состава и состояния оборудования, его соответствия требованиям НТП;

2) оценка сложившейся структуры ОФ, ее соответствия оптимальным параметрам производства;

3) изучение темпов, форм и методов обновления ОФ, их эффективности и соответствия требованиям производства;

4) оценка использования парка наличного оборудования, уровни его экстенсивной и интенсивной нагрузки;

5) оценка уровня использования действующих мощностей;

6) выявление внутрипроизводственных резервов повышения  эффективности использования ОФ.

Источники информации: 

1) план экономического и социального развития предприятия;

2) план технического развития;

3) Ф.11 «Отчет о наличии и движении основных средств»;

4) Ф.БМ «Баланс производственной мощности»;

5.«Отчет о запасах неустановленного оборудования» и т.д.

Анализ работы предприятия начинается с изучения объема основных средств, их динамики и структуры. При изучении этой темы необходимо знать методику анализа состава, структуры, движения основных средств.

Фонды предприятия делятся на:

1) промышленно-производственные – ППОФ (определяют производственную мощность предприятия);

2) непромышленные;

3) фонды непроизводственного назначения.

В ППОФ в соответствии с функциональной ролью в процессе производства различают:

 активную часть – это рабочие и силовые машины, оборудование, транспортные средства производственного назначения, вычислительная техника, они непосредственно участвуют в производстве продукции и влияют на объем выпуска продукции;

 пассивную часть – здания, сооружения, передаточные устройства, т.е. все то, что способствует созданию продукции не непосредственно, а косвенно.

Анализ состояния ОФ
Включает два основных вопроса:

1) анализ форм возмещения износа оборудования (модернизация, замена, ремонт);

2) анализ эффективности его использования.

При изучении данного вопроса необходимо изучить основные виды группировок, которые применяются в аналитических целях. 

Анализ возрастного и прогрессивного составов оборудования производится с помощью группировки оборудования по срокам его функционирования, причем в каждой возрастной группе выявляется оборудование, работающее в пределах и сверхнормативных сроков. Этот подход диктуется различными нормативными сроками работы оборудования. Для характеристики возрастного состава и морального износа фонды группируются по продолжительности эксплуатации (до 5, 5-10, 10-20 и более 20 лет).

Для характеристики состояния рабочих машин, оборудования, инструментов, приспособлений применяют группировку по технической пригодности: пригодное оборудование; оборудование, требующее капитального ремонта; непригодное оборудование, которое нужно списать.

Такой анализ позволяет сделать предварительные выводы о влиянии морального износа оборудова​ния на экономические показатели работы. Физический износ определяется по данным о накопленном износе и может быть рассчитан по группам оборудования, активной части основных средств и основных средств по формуле:

накопленный износ
К износа =
первоначальная стоимость основных фондов на  конец периода

Студент должен изучить основные показатели, характеризующие состояние, изменение, движение основных средств, а также знать факторы, влияющие на их величину.

К показателям обновления относятся: коэффициент ввода, коэффициент выбытия, коэффициент интенсивности обновления.  Они могут быть рассчитаны по всем основным фондам, их активной части и группам оборудования.

Коэффициент ввода (обновления) – отношение первоначальной стоимости введенных (новых) основных фондов за период к первоначальной стоимости основных фондов на конец периода/

Коэффициент выбытия – отношение первоначальной стоимости выбывших основных фондов за период к первоначальной стоимости основных фондов на начало периода.

Коэффициент интенсивности обновления – отношение коэффициента обновления к коэффициенту выбытия.

Необходимо обратить внимание на то, что все эти показатели изучаются только в динамике. При этом темпы роста коэффи​циентов выбытия должны быть выше, чем коэффициента обновления, поскольку новое оборудование производительнее старого.

Анализ структуры и движения ОФ
Производственная структура ОФ характеризует соотношение в общей их стоимости отдельных элементов, различающихся по характеру их участия в производственном процессе. В общем виде она отражает соотношение между активной и пассивной частями ОФ. Производственную структуру ОФ анализируют в динамике за ряд лет. Прогрессивными считаются такие изменения структуры, при которых увеличивается доля активной части ОФ, так как активная часть, особенно машины и оборудование, определяют производственную мощность предприятия, а, следовательно, и конечные результаты его деятельности.

При проведении анализа рассчитывают удельный вес активной части основных средств в общем их количестве, долю прогрессивного оборудования в общем его количестве и по каждой группе машин и оборудования, долю автоматизированного оборудования.

Студент должен изучить, как повышение удельного веса активной части основных средств влияет на эффективность их использования.

Технологическая структура характеризует распределение ОФ по их роли и функциям в производственном процессе. В общем виде структуру характеризует распределение ОФ между сборочным, механо-обраба-тывающим, заготовительным и вспомогательным производствами.

Анализ технологической структуры ОФ предполагает сопоставление фактически сложившегося распределения ОФ между различными видами производств с оптимальным. Оптимальная структура определяется через потребное количество станков или другого оборудования на выполнение производственной программы.

Анализ движения и интенсивности обновления ОФ проводится по динамике коэффициента обновления и выбытия.

Изучение обеспеченности предприятия ОПФ устанавливается сравнением фактического их наличия с плановой потребностью, необходимой для выполнения плана по выпуску продукции. Обобщающие показатели, отражающие уровень обеспеченности предприятия ОПФ:

1) фондовооруженность труда = среднегодовая стоимость ППОФ / Среднесуточная численность рабочих в наибольшую смену;

2) уровень технической вооруженности труда = стоимость производственного оборудования / Среднесуточная численность рабочих в наибольшую смену.

Студент должен уметь по результатам расчета показателей давать оценку состояния, движения основных средств, обеспеченности ими организации.

Важно заметить, что в процессе анализа следует соотносить темпы изменения основных показателей: необходимо, чтобы темпы роста производительности труда опережали темпы роста технической вооруженности труда.

Анализ использования оборудования

Производится по трем направлениям:

1) анализ использования парка оборудования;

2) уровень его экстенсивной загрузки;

3) уровень его интенсивной загрузки.

Первый вид анализа проводится по динамике показателя, который называется коэффициентом использования парка наличного оборудования = количество используемого оборудования / количество наличного оборудования.

Расчет может быть произведен как в натуральных, так и в стоимостных измерителях.

Анализ выявляет причины снижения этого показателя. Особое внимание уделяется таким причинам,  как:

   а) отсутствие производственных площадей, оснастки;

   б) разкомплектованность оборудования;

   в) устранение заводских дефектов оборудования.

Второй вид анализа проводится: для характеристики степени экстенсивной загрузки оборудования изучается баланс времени его работы, который включает:

 календарный фонд времени (количество календарных дней в отчетном периоде*24ч*количество единиц оборудования);

 режимный фонд времени (количество единиц установленного оборудования *количество рабочих дней отчетного года *количество часов ежедневной работы);

 плановый фонд (время работы оборудования по плану);

 фактический фонд отработанного времени.

Удельный вес простоев в календарном фонде: УД пр = ПР / Тк, 

где Тк – календарный фонд времени;

ПР – простои оборудования.

Коэффициент экстенсивной загрузки:

К экст. = Тф или Тпл / Трасч., 

где Тф, Тпл – фактический, плановый фонд рабочего времени;

Трасч. – расчетный фонд рабочего времени, принятый при определении производственной мощности.

Третий вид анализа: основной показатель – часовая выработка действующего оборудования (определяется уровнем техники и технологии).

Коэффициент интенсивной загрузки = СВф / СВ пл, 

где СВ ф, СВпл – фактическая , плановая среднечасовая выработка.

Студент должен обратить внимание на то, что анализ причин отклонения от плана по данным показателям необходимо увязывать с оценкой выполнения плана технического развития.

В процессе анализа выявляют, на каких производственных участках не были выполнены планы внедрения новой техники, организационно-технических мероприятий и рациональные предложения и как это сказалось на снижении уровня часовой производительности оборудования.

Анализ фондоотдачи

Для обобщающей характеристики эффективности использования основных средств служат показатели фондоотдачи:

ФО = ТП / ОПФ, 

где ТП – выпуск продукции; ОПФ – среднегодовая стоимость ОПФ.

Фондоотдача показывает, сколь​ко продукции произведено в расчете на рубль имеющихся ОПФ. Положительная динами​ка этого показателя связана с его увеличением. Фондоемкость - показатель, обратный фондоотдаче. Его снижение оценивается положительно. Экономический смысл фондоемкости состоит в том, что она отражает стоимость ОПФ на рубль произведенной про​дукции. Показатели фондоотдачи и фондоемкости используются для построения раз​личных аналитических моделей, с помощью которых изучается влияние различных фак​торов на экономические показатели хозяйственной деятельности.

В процессе анализа изучается динамика этих показателей, выполнение плана по их уровню, проводятся межхозяйственные сравнения.

Прирост продукции за счет прироста фондоотдачи можно определить по формуле: ( ТП = ( ФО ( ОПФ факт.

На изменение уровня фондоотдачи оказывают влияние ряд факторов:

1. факторы первого уровня – изменение доли активной части фондов в общей их сумме;

а) изменение структуры оборудования;

б) изменение времени работы оборудования:

 целодневные простои;

 коэффициент сменности;

 внутрисменные простои.

 в) изменение выработки оборудования:

 освоение нового оборудования;

 внедрение мероприятий НТП;

 социальные факторы.

2. изменение фондоотдачи активной части фондов

ФО = У а * У об * Тч * Вч / С,

где Уа – удельный вес активной части в общей стоимости ОПФ;

Уоб – удельный вес оборудования в активной части;

Тч – фонд времени единицы ведущего оборудования, час.;

Вч – объем выпуска продукции за 1 машино-час.;

С – средняя стоимость единицы ведущего оборудования.

ФО зависит от степени эффективности использования оборудования, а именно, как оно загружено по времени и по мощности.

В заключение анализа рассчитывают резервы увеличения выпуска продукции и ФО. Ими могут быть:

1) ввод в действие неустановленного оборудования, замена и модернизация его;

2) сокращение целодневных и внутрисменных простоев;

3) повышение коэффициента сменности, 

4) внедрение мероприятий НТП.

Пример 1.

Таблица 4

	Показатели


	предыдущий год


	отчетный год


	отклонение



	Среднегодовая стоимость ОПФ*, тыс. руб.
	73760


	80900


	+7140



	Товарная продукция*, тыс. руб.
	68800
	70000
	+1200

	Фондоотдача, руб. 
	0,933
	0,865
	-0,072


*Показатели приведены в сопоставимой оценке.

Методом цепных подстановок проанализируем влияние факторов на изменение  выпуска то​варной продукции (ТП). Насколько оправдано увеличение основных средств в отчетном году?

Результативный показатель - товарная продукция, факторы - среднегодовая стоимость основных фондов (количественный) и фондоотдача (качественный),

ТП

Если ФО = ———,  то ТП = ОПФ * ФО.

                      ОПФ

Промежуточный расчет с подстановкой: 80900 * 0,933 = 75480. Влияние факторов на изменение объема товарной продукции:      

а) увеличение среднегодовой стоимости ОПФ: 75480-68800= +6680 т.руб.

б) снижение фондоотдачи: 70000 - 75480 = -5480 т.руб.

Итого : увеличение товарной продукции  +1200 т.руб.

Вывод. Выпуск товарной продукции увеличился в отчетном году на 1200 тыс. руб. На изменение объема товарной продукции повлияли два фактора в разных направлениях. Увеличение объема ОПФ привело к увеличению выпуска продукции, а снижение уровня использования ОПФ - к снижению выпус​ка продукции.

Используя данные о доле активной части ОПФ (АОПФ), анализ можно продолжить с помощью следующих моделей:

             АОПФ        ТП                                                  АОПФ      ТП

ФО= ———    (  ———-   (1)            и   ТП=ОПФ*———— (——   (2).

  ОПФ        АОПФ                                               ОПФ     АОПФ
В первом случае рассматривается влияние на изменение фондоотдачи ОПФ следующих фак​торов: доли активной части ОПФ и фондоотдачи активной части ОПФ; во втором - влияние на изменение товарной продукции величины ОПФ, доли активной части ОПФ и фондоотдачи активной части ОПФ.

Пример 2. Определить изменение фондоотдачи и влияние факторов: изменения производительности туда и фондовооруженности труда (табл. 5):

Таблица 5

	№
	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменения

	1
	Выручка от реализации, тыс. руб.
	1000
	1200
	200

	2
	Численность работников, чел.
	100
	110
	10

	3
	Среднегодовая годовая стои-мость ОПФ, тыс. руб. (0,01)
	500
	400
	-100

	4
	Фондоотдача, руб.
	2
	3
	1

	5
	Фондоемкость,руб.
	0,5
	0,33
	-0,17

	6
	Фондовооруженность труда
	5
	3,64
	-1,36

	7
	Производительность труда
	10
	10,91
	0,91


Фондоотдача(0) = Производительность труда прошлого года/ фондовооруженность труда прошлого года

ФО (0) = 10/5 = 2 руб.

Фондоотдача(усл) = Производительность труда отчетного года/ фондовооруженность труда прошлого года

ФО (усл) = 10,91/5 = 2,18 руб.

Фондоотдача(1) = Производительность труда отчетного года/ фондовооруженность труда отчетного года

ФО (1) = 10,91/3,64 = 3 руб.

Влияние производительности труда: 2,18-2=0,18 руб.

Влияние фондовооруженности труда: 3-2,18=0,82 руб.

Экономия, достигнутая за счет снижения фондоемкости: 

Э = ∆Ф/емк * Вотч = -0,17* 1200= -204 тыс.руб.

Вывод. Фондоотдача увеличилась на 1 руб. под влиянием следующих факторов:

1) за счет увеличения производительности труда на 0,91 тыс.руб. на одного работающего фондоотдача увеличилась на 0,18 руб.;

2) за счет снижения фондовооруженности на 1,36 тыс.руб. на одного работающего фондоотдача увеличилась на 0,82 руб.

За отчетный период достигнута экономия капитальных вложений в размере 204 тыс.руб.

[7, с.243-269,8, с.296-318, 20, с. 140-149;22, с.234-249].

Вопросы для самоконтроля

1. Назовите цель, задачи анализа основных производственных фондов.
2. Назовите показатели технического состояния и движения основных средств.
3. Укажите интенсивные факторы изменения фондоотдачи и роста объема производства.
4. Сгруппируйте экстенсивные факторы фондоотдачи и роста объема производства.
5. Назовите резервы повышения эффективности использования основных средств.
6. Какие показатели обеспеченности предприятия основными средствами вы знаете(
7. Укажите факторы, определяющие использование фонда рабочего времени оборудования.
8. Какие показатели используются при анализе изменения состава основных фондов(
9. Сгруппируйте факторы, позволяющие определить влияние на фондоотдачу основных средств.
10. По какой формуле можно определить прирост выпуска продукции за счет увеличения фондоотдачи (
Тема 2.4 Анализ эффективности использования

                                      материальных ресурсов

Cтудент должен:
знать:

· показатели эффективности использования материальных ресурсов и методику анализа использования ресурсов;

уметь:

· рассчитывать показатели эффективности использования материальных ресурсов;

· разрабатывать мероприятия оптимизации использования материальных ресурсов.

Анализ объема, ритмичности, комплектности поставок. Изучение причин невыполнения договорных обязательств поставщиками. Анализ использования сырья и материалов в производстве, соблюдения норм расхода.

Показатели эффективности использования предметов труда: материалоотдача; материалоемкость, их расчет.

Основные направления экономии материальных ресурсов.

Оценка влияния экстенсивности и интенсивности использования материальных ресурсов на приращение объема выпуска продукции.

Методические рекомендации

Анализ эффективности использования материально-сырьевых ресурсов направлен на изучение состояния и уровня эффективности использования предметов тру​да. При изучении этой темы необходимо обратить внимание на то, что для выполнения плана производства продукции, снижения ее себестоимости, роста прибыли, рентабельности требуется полное и своевременное обеспечение предприятия материальными ресурсами необходимого ассортимента и качества, их эффективное использование.

Задачи анализа:

1) определение уровня обеспеченности предприятия необходимыми материальными ресурсами;

2) оценка научной обоснованности и эффективности плана МТС, оценка выполнения плана поставок материалов;

3) выявление   размера  материальных запасов и резервов их уменьшения за счет ликвидации сверхнормативных и излишних материальных ценностей;

4) оценка действующих норм расхода материальных ресурсов и реальности планов их снижения;

5)  анализ материалоемкости изделий и резервов ее снижения;

6) контроль за выполнением планов экономии материальных ресурсов и уменьшения материалоемкости.

Источники информации:

1) план МТС;

2) заявки, договоры на поставку сырья и материалов;

3) формы статистической отчетности №1 – СН, 3-СН, 4-СН, 11-СН о наличии и использовании материальных ресурсов;

4)  сведения аналитического бухучета о поступлении, расходе и остатках материальных ресурсов.

При изучении данной темы необходимо обратить внимание на то, что важным условием бесперебойной работы предприятия является полная обеспеченность потребности в материальных ресурсах источниками покрытия. Они могут быть:

1) внешними (материальные ресурсы, поступающие от поставщиков в соответствии с заключенными договорами);

2) внутренними (сокращение отходов сырья, использование вторичного сырья, собственное изготовление материалов и полуфабрикатов, экономия материалов в результате внедрения НТП).

В процессе анализа проверяются:

1) соответствие между общей потребностью в определенном виде материала и суммой собственных внутренних источников ее покрытия;

2) качество полученных материалов от поставщиков;

3) ритмичность поставок;

4) состояние складских запасов.

Студент должен изучить анализ выполнения договорных обязательств поставщиками по объему, ритмичности, комплектности поставок. Необходимо уметь анализировать показатели по выполнению поставщиками договорных обязательств, давать оценку работы отдела материально-технического снабжения.

Основные показатели для анализа:

1) коэффициент обеспеченности по плану равный сумме по заключенным договорам деленной на плановую потребность;

2) коэффициент обеспеченности фактически равный  сумме фактически поставленных материальных ресурсов  деленной на плановую потребность;

3) коэффициент неравномерности поставок материалов. 

Пример 1. Рассмотрим табл. 1, где представлены исходные данные для анализа влияния функции снабжения на выпуск продукции.

Таблица 1

	Показатели
	План
	Факт
	Отклонения

	Выпуск продукции, т.шт.
	2250
	1750
	-500

	Движение материалов (сталь, т)

остаток на начало периода

поступило за отчетный период

остаток на конец периода
	800

1600

-600
	200

2100

900
	-600

+500

+300

	
	1800
	
	


Расчет влияния факторов представлен в табл. 2.

Таблица 2

	Факторы
	Расчет 
	Результат

	1. Недостача складского запаса на начало периода
	-600/ (1800/2250)


	-750 шт.

	2. Сверхплановое поступление материалов
	+500/ (1800/2250)
	+625

	3. Увеличение переходящего остатка складских запасов (недовыпуск продукции)
	+300/ (1800/2250)
	-375

	Всего
	
	-500


Далее проводится анализ норм расходов материалов, завышение которых создает на предприятии излишние материальные запасы, а это приводит к замораживанию оборотных средств, а следовательно, увеличиваются затраты на их складирование и хранение.

Анализ норм расходов материалов проводится с целью изучения прогрессивности действующих норм, их динамики и обоснованности их снижения.

Анализ изменения норм расходов производится по факторам:

1) изменение конструкции;

2) совершенствование технологии;

3) замена материалов.

Затем подсчитываются потери продукции вследствие:

а) недопоставки материалов;

б) плохого качества материалов;

в) замены материалов;

г) изменения цен на материалы;

д) простоев в связи с нарушением графика поставки.

Пример 2. Если рассматривается отдельный вид сырья, материалов, то на расход их влияют два фактора:

1. отклонения от норм расхода;

2. изменения стоимости сырья (материалов).

Определить их влияние, используя данные таблицы.

Средняя норма расхода на единицу продукции = Норма расхода  *Стоимость материала (табл. 3).

Таблица 3

	Показатели
	База
	Отчет
	Отклонения

	1. Расход сырья на 1 изд., кг

2. Стоимость 1 кг сырья, руб.

3. Ср. норма расхода сырья на 1 изд., руб.
	3

10

30
	2,8

15

42
	-0,2

+5

+12


1) изменение расхода сырья на 1 изд. = -0,2 *10 = -2 руб.;

2) изменение стоимости 1 кг сырья = +5 * 2,8 = +14 руб.

Всего                                                                           +12 руб.

Вывод: средняя норма расхода сырья увеличилась на 12 руб. (перерасход). За счет увеличения стоимости сырья она увеличилась на 14 руб., а за счет снижения нормы расхода на одно изделие она уменьшилась на 2 руб.

Если будет выпущено 100 изделий, то экономия сырья составит 20 кг, за счет чего возможен дополнительный выпуск продукции.

Анализ использования материальных ресурсов

Для характеристики эффективности использования материальных ресурсов применяется система обобщающих и частных показателей.

При изучении данного вопроса студент должен ознакомиться с методикой расчета перечисленных показателей, а также рассмотреть взаимосвязи между их изменением и изменением объема выпуска продукции.

К обобщающим показателям относятся: материалоотдача, материалоемкость, коэффициент соотношений темпов роста объема производства и материальных затрат, удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции, коэффициент использования материалов.

Материалоотдача = стоимость произведенной продукции / сумма       материальных затрат.  Этот показатель характеризует  отдачу материалов, т. е. сколько произведено продукции с каждого рубля потребленных материальных ресурсов (сырья, материалов, топлива, энергии и т.д.).

Материалоемкость продукции рассчитывается отношением суммы материальных затрат к стоимости произведенной продукции. Она показывает, сколько материальных затрат необходимо произвести или фактически приходится на производство единицы продукции.

Удельная материалоемкость может быть исчислена как в стоимостном выражении, так и в натуральном или условно-натуральном выражении (отношение количества или массы израсходованных материальных ресурсов на производство i-того вида продукции к количеству выпущенной продукции этого вида).

В процессе анализа фактический уровень показателей эффективности использования материалов сравнивают с плановым, изучают их динамику и причины изменения, а также влияние на объем производства продукции.

Анализ материалоемкости продукции

Важно заметить, что на уровень материалоемкости оказывают влияние внутренние и внешние факторы.

Внешние – это независящие от предприятия факторы:

· изменение цен на продукцию, материалы, полуфабрикаты, топливо;

· изменение тарифов на энергию и перевозки.

Внутренние:

1) снижение материалоемкости конкретных изделий в результате совершенствования конструкции, технологии и организации производства;

2) организационные факторы, связанные с организацией МТО,             с улучшением учета, хранения и контроля за расходованием материалов;

3) максимальная утилизация отходов и уменьшение брака;

4) структурные сдвиги в составе выпускаемой продукции.

Влияние этого фактора обусловлено значительными различиями в уровне материалоемкости отдельных видов продукции. 

Студент должен уметь рассчитывать влияние перечисленных факторов на основные показатели деятельности предприятия.

Пример 3. Используя данные, приведенные в табл. 4, провести факторный анализ материалоемкости продукции. 

                                                                                                Таблица 4 

Структура и удельная материалоемкость изделий

	Изделие
	Структура продукции,

 %
	Удельная материалоемкость 

изделий

	
	По плану, Кп
	Фактически Кф
	По плану, 

М пл
	Фактически, Мф

	А
	35,4
	38,7
	0,685
	0,688

	Б
	21,2
	21,3
	0,634
	0,642

	В
	19,2
	19,0
	0,672
	0,672

	Г
	24,2
	21,0
	0,524
	0,521

	Итого
	100
	100
	
	


Материалоемкость фактически увеличилась, так как доля материалоемкой продукции возросла, задание по удельной материалоемкости не выполнено. Факторный анализ приведен в табл. 5.

Таблица 5

Анализ материалоемкости продукции

	Показатели
	Расчет
	Результаты

	Материалоемкость продукции по плану
	( М пл*Кпл.
	0,633

	Плановая материалоемкость фактически выпущенной продукции
	( М пл * К ф
	0,638



	Фактическая материалоемкость
	( М ф * Кф
	0,640

	Общие изменение материалоемкости продукции, в т.ч.
	стр.3-стр.1
	0,007

	за счет структурных сдвигов в составе выпущенной продукции
	стр.2-стр.1
	0,005



	изменения удельной материалоемкости отдельных изделий
	стр.3-стр.2


	0,002


0,007


Анализ производственных запасов

При изучении данного вопроса, студент должен обратить внимание на то, что своевременно получаемая информация о движении, стоимости, сформированная нормативная база по любой из используемых марок материалов позволит менеджеру оперативно управлять материальными и финансовыми потоками на предприятии в течение года. Данная информация позволяет решать следующий комплекс задач:

· выявить дефицитные позиции материальных ресурсов;

· выбрать позиции материальных ресурсов, по которым сформировались излишние запасы и их можно реализовать или списать;

· оценить обеспеченность запасами и их структуру;

· проанализировать в целом структуру оборотных средств на предприятии;

· определить, что и когда нужно заказать, в каком объеме, даты очередных заказов на поставку материальных ресурсов (т.е. сформировать план материально-технического снабжения на очередной месяц);

· определить потребность в финансовых ресурсах для обеспечения необходимых поставок материалов в плановом месяце.

Информационной основой для принятия решений по управлению запасами являются данные периодической отчетности, данные переписей и инвентаризаций, а также данные оперативного учета движения материальных потоков.

При формировании модели управления запасами помимо характера  потребления материальных ресурсов необходимо учитывать ряд следующих  факторов:

· характер временного периода, в рамках которого необходимо осуществлять регулирование уровня материальных запасов;

· характер пополнения материальных запасов (может быть дискретным, может быть постоянным);

· характер сроков выполнения заказов (может быть постоянным, может быть случайным);

· структуру и количественные параметры системы складского хозяйства (склады и площадки для хранения, участки по подготовке материальных ресурсов к производственному потреблению), их численность, характер взаимосвязей;

· численность ассортиментных позиций и физические свойства материальных ресурсов;

· характер ограничений по оборотным средствам и складским помещениям в процессе хранения материальных ресурсов.

Особое внимание на предприятии должно быть сосредоточено на контроле за сверхнормативными запасами. Это связано с тем, что политика накопления запасов товарно-материальных ценностей неизбежно ведет к дополнительному оттоку денежных средств, вследствие:

1) содержания складских помещений, наличию расходов по перемещению запасов, страхованию имущества;

2) увеличения затрат, связанных с риском потерь из-за устаревания и порчи, а также хищений и бесконтрольного использования товарно-материальных ценностей;

3) увеличения сумм уплачиваемых налогов;

4) отвлечения средств из оборота, их «омертвление» (чрезмерные запасы прекращают движение капитала, нарушают финансовую стабильность деятельности предприятия).

Основные цели контроля и анализа состояния материально-производственных запасов состоят в следующем:

· обеспечение и поддержание ликвидности и текущей платежеспособности;

· сокращение издержек производства путем снижения затрат на создание и хранение запасов;

· предотвращение порчи, хищений  и бесконтрольного использования материальных ценностей.

Достижение вышеизложенных поставленных целей предполагает выполнение следующей учетно-аналитической работы.
1. Оценка рациональности структуры запасов, позволяющая выявить ресурсы, объем которых явно избыточен, и ресурсы, приобретение которых нужно ускорить.

2. Определение сроков и объемов закупок материальных ценностей.

3. Контроль обеспеченности запасами.

4. Выборочное регулирование запасов материальных ценностей, предполагающее, что внимание нужно акцентировать на дорогостоящих материалах или материалах, имеющих высокую потребительскую привлекательность. Широко распространенным методом контроля запасов является их анализ с помощью метода «АВС», при использовании которого  запасы классифицируются по категориям с учетом следующих факторов:

· стоимость ежегодного использования по категориям запасов;

· расположение изделий по стоимости ежегодного использования в убывающем порядке;

· доля изделий в стоимости запасов и в стоимости их ежегодного использования.

Основная идея метода «АВС» – оценить каждый вид материалов с точки зрения их значения. Имеются в виду: степень использования материала за конкретный период; время, необходимое для пополнения запасов этого материала, и затраты (потери), связанные с его отсутствием на складе; возможность замены материала, а также потери от замены. В табл. 6    показан пример подобной классификации материалов.

Таблица 6

	Наименование материала
	Стоимость 

запасов, %
	Количество 

в запасах, %
	Группа  в классификации

	Материал 1

Материал 2

Материал 3
	75

20

5
	20

30

50
	А

В

С



 Подобный анализ запасов создает основу для применения различных степеней контроля относительно стоимости изделий. Наиболее тщательно контролируются материалы группы А. Особое внимание при этом уделяют: расчету потребности в них; календарному планированию формирования запасов и их использования; обоснованию величины страховых запасов; инвентаризации. Запасы категории А должны сводиться к минимуму; заказы должны делаться часто, но небольшим по объему; движение запасов должно контролироваться ежедневно (еженедельно).

Изделия категории В заказываются на уровне минимально допустимого запаса, требуют точного учета, достаточно частого (не реже 1 раза в месяц) наблюдения за их количеством.

Изделия категории С подлежат простому контролю (1 раз в квартал).

5. Расчет показателей оборачиваемости основных групп запасов и их сравнение с аналогичными показателями прошедших периодов, чтобы установить соответствие наличия запасов текущим потребностям предприятия.

6. Обеспечение  реального отражения в финансовом учете стоимости запасов материальных ценностей в условиях инфляции.

В завершении темы студент должен изучить показатели, используемые для анализа эффективности использования запасов.

1. Коэффициент оборачиваемости  показывает, сколько оборотов совершают производственные запасы за определенный период времени или сколько  рублей  себестоимости  реализации  приносит   1   рубль производственных запасов:

Кобпз = Себестоимость реализации / Со,

где Кобпз – коэффициент оборачиваемости ПЗ; Со – остатки оборотных средств в ПЗ (определяются по формуле средней арифметической или средней хронологической, в зависимости от периода проведения анализа и требований к точности расчетов).

Увеличение показателя в динамике является положительной тенденцией. Это значит, что растет выпуск продукции или объем реализации на каждый вложенный рубль оборотных средств; на тот же объем продукции требуется меньше затрат оборотных средств.

2. Длительность одного оборота  показывает число дней одного оборота:

Поб. = Со *Д (360) / Себестоимость реализации,

где Поб. - оборачиваемость запасов в днях.

Уменьшение этого показателя означает сокращение длительности одного оборота производственных запасов, что также является положительной тенденцией.

3. Коэффициент загрузки (закрепления) показывает, сколько рублей производственных запасов приходится на 1 рубль себестоимости продукции:

Кз = Со / Себестоимость реализации,

где Кз - коэффициент загрузки.

Показатель обратный коэффициенту оборачиваемости, следовательно, его снижение в динамике является положительной тенденцией.

4. Относительное высвобождение (привлечение) оборотных средств показывает либо высвобождение ( – ),  либо привлечение ( + ) средств в оборот:

Э = Себестоимость реализации * (Кз отч. - Кз баз.),

где Э – относительное высвобождение (привлечение) средств в оборот;

     Кз отч., Кз баз. – коэффициенты загрузки отчетного и базового периодов.
[11, с.254–257;7, с.224–241; 8, с.354–380; 15, с.192–199;20, с.120–131;22, с.252–259; 26, с.201–209].

Вопросы для самоконтроля

1. Как определить влияние использования материальных ресурсов на объем производства продукции?

2. Как влияет функция снабжения на результат производственной деятельности?

3. Перечислите основные источники информации, используемые в анализе производственных запасов.

4. В чем состоит сущность метода «АВС»?

5. Как влияет на величину запаса метод их оценки?

6. Как оптимизировать величину производственных запасов?

7. Какие основные задачи стоят перед анализом материально-технического снабжения и использования материальных ресурсов на предприятии?

8. Назовите основные группы факторов, являющихся носителями резервов экономии материальных ресурсов.

9. Что изучается в процессе анализа качества поступающих на предприятие материальных ресурсов?

10. Какие причины могут приводить к сверхплановому, сверхнормативному расходу материалов на предприятии?

Тема 2.5 Анализ использования трудовых ресурсов

Студент должен:
знать:

цели и задачи анализа трудовых ресурсов;

· методику анализа использования рабочей силы, рабочего времени, производительности труда;

· резервы повышения производительности труда; 

уметь:

· проводить расчеты и давать оценку влияния факторов роста производительности труда на увеличение объема производства и реализации продукции.

Цели, задачи, источники анализа.

Анализ численности, состава, структуры кадров и уровня их квалификации. Анализ движения рабочей силы. Изучение форм, динамики и причин движения рабочей силы.

Анализ производительности труда. Выявление резервов повышения производительности труда и их влияние на увеличение объема производства и реализации продукции.

Анализ использования рабочего времени.

Оценка влияния производительности труда на прирост объема производства.

Практические занятия

Методические рекомендации

Изучая тему, студент должен запомнить, что от обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами и эффективности их использования зависят объем и своевременность выполнения всех работ, эффективность работы оборудования, машин и как результат – объем производства продукции, ее себестоимость, прибыль и другие экономические показатели.

Главная цель анализа – выявить резервы снижения себестоимости продукции за счет эффективного использования трудовых ресурсов.

Студент должен изучить основные задачи анализа и используемые виды источников информации.

Задачи анализа:

1) оценка трудового потенциала предприятия;

2) оценка соответствия образовательного и квалификационного состава кадров и их структуры – современному уровню производства и его организации;

3) выявление обеспеченности производства кадрами;

4) оценка уровня организации труда:

 его технической оснащенности;

 условий и режима работы;

 организации рабочих мест;

5) оценка качества нормирования труда, обоснованности и напряженности планов по труду;

6) выявление резервов снижения трудоемкости продукции;

7) выявление резервов улучшения использования трудовых ресурсов и повышения производительности труда.

Источники информации:

1) план экономического и социального развития предприятия;

2) статистическая отчетность по труду ф.№1-т «Отчет по труду»;

3) приложение к ф.№1 «Отчет о движении рабочей силы, рабочих мест»;

4) данные табельного учета и отдела кадров.

При изучении данной темы студент должен знать виды группировок, используемые при решении перечисленных задач, а также особенности методики данного вида анализа.

Все работающие на предприятии делятся на две категории:

1) промышленно-производственный персонал (занятый в производстве и его обслуживании) – ППП;

2) персонал непромышленных организаций, принадлежащих предприятию.

ППП подразделяется на 

 рабочих (основные, вспомогательные);

 служащих.

При проведении анализа необходимо изучать обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами, которая определяется сравнением фактического количества работников по категориям и профессиям с плановой потребностью.

Анализ профессионального и квалификационного уровня рабочих производится путём сопоставления наличной численности по специальностям и разрядам с необходимой для выполнения каждого вида работ по участкам, бригадам и предприятию в целом. При этом выявляется излишек или недостаток рабочих по каждой профессии.

Для оценки соответствия квалификации рабочих сложности выполняемых работ по участку, цеху, предприятию сравнивают средние тарифные разряды работ и рабочих [image: image27.wmf], которые можно определить по средневзвешенной арифметической формуле:

[image: image28.wmf];             [image: image29.wmf],

где Тр – тарифный разряд; Чp – общая численность (количество) рабочих; Чpi – численность рабочих i-го разряда; Vрi – объём работ i-го вида;
V - общий объем работ.

Кроме того, в процессе анализа изучают изменения  в составе рабочих по возрасту, стажу работы, образованию.

Ответственным этапом в анализе использования предприятием кадров является изучение движения рабочей силы. Анализ осуществляется в динамике за ряд лет на основе следующих коэффициентов (табл.1).

В ходе анализа тщательному изучению подвергают причины выбытия работников за нарушение трудовой дисциплины, так как это часто связано с нерешёнными социальными проблемами.

Таблица 1

Показатели движения рабочей силы

	Название 

показателя
	Формула для расчета 

показателя
	Экономический

смысл

	Коэффициент оборота по приему, (Кn)
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 EMBED Equation.3  [image: image31.wmf]
	Характеризует удельный вес принятых работников за период

	Коэффициент оборота по выбытию, (Кв)
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	Характеризует удельный вес выбывших за период работников

	Коэффициент текучести кадров, (Кт)
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	Характеризует уровень увольнения работников по отрицательным причинам

	Коэффициент постоянства кадров, (Кпост)
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	Характеризует уровень работающих на данном предприятии постоянно в анализируемом периоде (году, квартале)


При изучении темы студент должен обратить внимание на то, что полноту использования трудовых ресурсов можно оценить по количеству отработанных дней и часов одним работником за анализируемый период времени, а также по степени использования фонда рабочего времени. Такой анализ проводится по каждой категории работников, по каждому производственному подразделению и в целом по предприятию.

Фонд рабочего времени (ФРВ) зависит от численности рабочих (Чр), количества отработанных одним рабочим дней в среднем за год (Д), средней продолжительности рабочего дня (t):
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 EMBED Equation.3  [image: image36.wmf]
Если фактически одним рабочим отработанно меньше дней и часов, чем предусматривалось планом, то можно определить сверхплановые потери рабочего времени: целодневные (Дпот) и внутрисменные (tпот):
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Студент должен уметь рассчитывать потери рабочего времени, а также  знать причины образования сверхплановых потерь рабочего времени. Среди них могут быть: дополнительные отпуска с разрешения администрации, невыходы на работу по болезни, прогулы, простои из-за неисправности оборудования, отсутствие работы, сырья, материалов, топлива,  энергии и т. д. Каждый вид потерь должен быть подробно оценен, особенно тот, который зависит от предприятия. Уменьшение потерь рабочего времени по причинам, зависящим от трудового коллектива, является резервом увеличения производства продукции, который не требует дополнительных капитальных вложений и позволяет быстро получить отдачу.

Изучив потери рабочего времени, важно уметь выявить непроизводительные затраты труда, которые складываются из затрат рабочего времени в результате изготовления забракованной продукции и исправления брака, а также в связи с отклонениями от технологического процесса (дополнительные затраты рабочего времени). Для определения непроизводительных потерь рабочего времени используются данные о потерях от брака (журнал-ордер №10).

Студент должен понимать, что сокращение потерь рабочего времени – один из резервов увеличения выпуска продукции. Чтобы подсчитать его, необходимо потери рабочего времени (Тпот) по вине предприятия умножить на плановую среднечасовую выработку продукции (СВпл):
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Потери рабочего времени не всегда приводят к уменьшению объема производства   продукции, так как они могут быть компенсированы повышением интенсивности труда работников. Поэтому при анализе использования трудовых ресурсов   важное    значение придается изучению показателей производительности труда и трудоемкости изготовления продукции.

Анализ трудоемкости продукции

Трудоемкость – затраты рабочего времени на единицу или весь объем изготовленной продукции:
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где ФРВi – фонд рабочего времени на изготовление i-го вида изделий; VВПi – количество изделий одного наименования в натуральном выражении.

Снижение трудоемкости – важнейший фактор повышения производительности труда.

В процессе анализа оценивают:

1) обоснованность плановых заданий по снижению трудоемкости; их обоснованность мероприятиями разных планов;

2) выполнение плана снижения трудоемкости, динамику изменения трудоемкости важнейших видов продукции;

3) снижение трудоемкости по отдельным видам работ.

Выполнение плана снижения трудоемкости оценивают в целом по предприятию, цехам, участкам, изделиям.

В процессе анализа выявляют на сколько фактическая трудоемкость производственной программы отклонялась от плановой и за счет каких основных факторов.

Основные факторы:

1) выполнение планов производства продукции в натуральном выражении;

2) выполнение планов снижения трудоемкости конкретных изделий.

Методика приведена в табл. 1.
Таблица 1

Анализ трудоемкости производственной программы цеха

	Показатели
	Расчетная формула
	Значение, Н х час

	1. Плановая трудоемкость производственной программы i –ой детали, ti – трудоемкость, qi – выпуск
	( Ti пл х qi пл


	152005

	2. Плановая трудоемкость фактически выпущенной продукции
	( Ti пл х qi ф
	152106

	3. Фактическая трудоемкость производственной программы
	( Ti ф х qi ф


	151621

	4. Общее изменение трудоемкости производственной программы

(стр. 3 – стр. 1) в т.ч.
	
	-384

	за счет изменения объема выпуска продукции (стр. 2 –стр. 1)
	
	+101

	изменения трудоемкости конкретных изделий (стр. 3 –стр. 2)
	
	-485


Трудоемкость   производственной   программы    цеха  уменьшилась  на 

384  Н х час за счет роста по сравнению с планом объема производства на 101 Н х час и снижения трудоемкости отдельных изделий на 485 Н х час.

В заключение анализа определяют резервы снижения удельной трудоемкости продукции по отдельным изделиям и в целом по предприятию:
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где Тф – фактические затраты рабочего времени на выпуск продукции; Тн – затраты рабочего времени, связанные со снижением трудоемкости; Тд – дополнительные затраты рабочего времени, связанные с внедрением мероприятия по снижению трудоемкости; ВПф – фактический объем валовой продукции; ВПн – объем валовой продукции, полученный в связи со снижением трудоемкости. 

Анализ производительности труда

Для оценки уровня производительности труда применяется система обобщающих, частных и вспомогательных показателей.

К обобщающим показателям относятся среднегодовая, среднедневная  и среднечасовая выработка продукции одним рабочим, а также среднегодовая выработка на одного работающего в стоимостном выражении.

Частные показатели – это затраты времени на производство единицы продукции определенного вида (трудоемкость продукции).

Вспомогательные показатели – характеризуют затраты времени на выполнение единицы определенного вида работ или объем выполненных работ за единицу времени.

Среднегодовая выработка продукции одним работником может быть представлена в виде произведения следующих факторов:

ГВ = УД х Д х П х СВ,

где УД – доля рабочих в общей численности работников;  Д – количество отработанных дней одним рабочим;  П – средняя продолжительность рабочего дня;  СВ – средняя часовая выработка одним рабочим.

Студент должен уметь проводить расчет влияния факторов с помощью метода цепных подстановок, абсолютных разниц, относительных разниц или интегрального метода.

Последовательность анализа:

1) дается общая оценка выполнения плана;

2) устанавливается доля прироста продукции за счет роста производительности труда;

3) изучается движение среднедневной и среднечасовой выработки;

4) выполняется факторный анализ по выработке на одного работающего, чтобы определить основные причины, влияющие на рост производительности труда (ПТ) и экономию времени.

Пример 1. Провести факторный анализ среднегодовой выработки одного работающего, используя данные табл. 2.

Таблица 2

	Показатели
	База
	Отчет
	Изменение

	1.Объем продукции, т.р.

2.Среднесписочная численность ПП, чел.

в том числе рабочих,чел.

3. Доля рабочих, %

4.Средняя выработка на 1 рабочего, руб/коп

5.Средняя выработка на 1 ППП, руб/коп


	1122

189

123

65,08

9121р.95к

5936,51
	1171

179

122

68,16

9598,31

6541,90
	+49

-10

-1

+3,08

+476,36

+605,39


На изменение ПТ работников предприятия влияют два фактора:

1) изменение доли рабочих;

2) изменение ПТ рабочих, т.е. годовой выработки на одного рабочего.

Связь между факторами и результатами – мультипликативная:

СВ = VП / численность ППП = (численность рабочих/ численность ППП) х (VП/ численность рабочих), 

где СВ – средняя годовая выработка.

1) влияние доли рабочих = изменение доли рабочих х среднюю выработку рабочих баз.

+0,0308 х  9121,95 = +280,96

2) влияние ср.выработки рабочего = изменение средней выработки рабочего х  долю рабочих отч.

+476,36 * 0,6816 = +324,69

всего                       +605,65

Вывод. ПТ или средняя выработка на одного работающего ППП увеличилась на 605 руб. за счет увеличения доли рабочих на 3,08%, что дает прирост ПТ на +280,96 руб., а также за счет роста средней выработки рабочих ПТ увеличилась на 324,7 руб.

Анализ фонда заработной платы

Главная цель анализа фонда заработной платы (ФЗП) – выявление резервов экономии средств за счет роста производительности труда и снижения трудоемкости продукции.

Анализ использования фонда заработной платы начинают с расчета абсолютного и относительного отклонений фактической его величины от плановой. Абсолютное отклонение 
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  определяется сравнением фактически использованных средств на оплату труда (ФЗПф) с плановым фондом заработной платы (ФЗПпл) в целом по предприятию, производственным подразделением и категориям работников: 
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Студенту необходимо изучить виды оплат, включаемых в переменную и постоянную части ФЗП.

Важно обратить внимание на то, что абсолютное отклонение рассчитывается без учета степени выполнения плана по производству продукции. Учесть этот фактор поможет расчет относительного отклонения фонда заработной платы 
[image: image45.wmf])
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. Для этого переменная часть фонда заработной платы (ФЗПпер) корректируется на коэффициент выполнения плана по производству продукции (Кпп). 

К переменной части фонда заработной платы относят зарплату рабочих по сдельным расценкам, премии рабочим и управленческому персоналу за производственные результаты, сумму отпускных, соответствующую доле переменной зарплаты, другие выплаты, которые относятся к фонду заработной платы и изменяются пропорционально объему производства продукции.

Постоянная часть оплаты труда (ФЗПпост) не изменяется при увеличении или спаде объема производства – это зарплата рабочих по тарифным ставкам, зарплата служащих по окладам, все виды доплат, оплата труда работников непромышленных производств и соответствующая им сумма отпускных. Относительное отклонение фонда заработной платы:
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В процессе последующего анализа важно научиться определять факторы, вызвавшие абсолютное и относительное отклонения по фонду заработной платы.

При изучении данной темы студент должен научиться анализировать  эффективность использования фонда заработной платы.

Для расширенного воспроизводства получения необходимой прибыли и рентабельности необходимо, чтобы темпы роста производительности труда опережали темп роста его оплаты. Если этот принцип не соблюдается, то происходит перерасход фонда зарплаты, повышение себестоимости продукции и, соответственно, уменьшение суммы прибыли.

Изменение среднего заработка работающих за период характеризуется его индексом (Jзп):
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Изменение среднегодовой выработки определяется аналогично на основе индекса производительности труда (Jпn):
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Темп роста производительности труда должен опережать темп роста средней заработной платы. Для этого рассчитывают коэффициент опережения Коп и анализируют его в динамик:
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Затем производят подсчет суммы экономии (перерасхода) (Э) фонда заработной платы в связи с изменением соотношений между темпами роста производительности труда и его оплаты:
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В условиях высокой инфляции при анализе индекса роста средней заработной платы необходимо базисный показатель средней зарплаты (СЗ0) скорректировать на индекс роста цен на потребительские товары и услуги (Jу):
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где СЗ1  - средняя зарплата в отчетном периоде.

В процессе анализа целесообразно рассчитать и сравнить в динамике или с межзаводскими данными такие показатели, как производство товарной продукции, сумму валовой прибыли, сумму отчислений в фонд накопления на рубль зарплаты.

[11, с.254–257; 7, с. 272–302; 8, с.273–287; 20, с.77–109; 22, с.204-224; 26, с.209-223].

Вопросы для самоконтроля

1. По каким основным направлениям проводится анализ трудовых ресурсов предприятия?

2. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ обеспеченности трудовыми ресурсами?

3. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ использования рабочего времени?

4. Какие факторы влияют на изменение фонда рабочего времени?

5. Какими показателями характеризуется производительность труда?

6. Какие факторы влияют на уровень производительности труда?

7. В какой последовательности проводится анализ расходов на оплату труда?

8. Опишите детерминированные факторные системы фонда заработной платы.

9. Перечислите приемы и способы, применяемые при анализе использования трудовых ресурсов.

10. Как рассчитать влияние экстенсивных и интенсивных факторов использования труда на прирост объема производства?

Тест по темам 2.3  –  2.5

1. Выберите какие факторы непосредственно влияют на величину валовой продукции:

а) среднедневная выработка продукции;

б) численность рабочих;

в) среднегодовая выработка продукции;

г) средняя продолжительность рабочего дня.

2. Показатели производительности труда делятся на:

а) прямые и косвенные;

б) обобщающие, частные и вспомогательные;

в) общие и частные;

г) постоянные и переменные.

3.Эти факторы характеризуют напряженность труда в процессе производства:

а) интенсивные;

б) экстенсивные;

в) cпецифические;

г) нет верного ответа.

 4. К интенсивным факторам относятся:

а) повышение урожайности сельскохозяйственных культур;

б) увеличение поголовья скота;

в) продуктивность животных;

г) количество работников.

 5. К экстенсивным факторам относятся:

а) производительность труда;

б) увеличение объема производства продукции путем расширения посевной площади;

в) продуктивность животных;

г) нет верного ответа.

6.   Что из перечисленных относится  к обобщающим показателям?

а) количество рабочего времени, затраченного на единицу выполненных работ;

б) затраты рабочего времени на изготовление единицы продукции определенного вида;

в) среднегодовая выработка;

г) объем годовой продукции.
7. Основные факторы, влияющие на трудоемкость:

а) выполнение плана по снижению себестоимости единицы продукции;

б) выполнение плана производства продукции в натуральном выражении;

в) цена продукции;

г) выполнение плана снижения трудоемкости конкретных изделий.

8. Какая  из приведенных формул не является моделью для факторного анализа среднегодовой выработки на одного работающего?

а) СГВ = КРх ДхПхСЧВ;

б) СГВ = VП / Ч ппп;

в) СГВ = УД раб. х СГВ раб;

г) СГВ = VП / Число чел.х час.

9. В какой взаимосвязи находzтся фондоотдача основных фондов и уровень производительности труда?

а) прямой;

б) обратной;

в) связи не существует.

10. При определении относительного отклонения фонда заработной платы необходимо корректировать:

а) только постоянную ее часть;

б) только переменную ее часть;

в) и постоянную, и переменную часть;

г) корректировка не нужна.

11. Для расширенного воспроизводства, получения необходимой прибыли и рентабельности необходимо, чтобы:

а) темпы роста производительности труда были равны темпам роста прибыли;

б) темпы роста производительности труда опережали темпы роста объема производства;

в) темпы роста производительности труда опережали темпы роста ее оплаты;

г) все варианты верны;

д) нет правильного ответа.

12. Выбрать внешние факторы, влияющие на объем производства:

а) изменение стоимости средств производства;

б) изменение цен на сырье, материалы и полуфабрикаты;

в) изменение среднесписочной численности персонала.

13. Основным расчетным показателем для определения влияния средств производства на объем выпуска является:

а) фондоотдача;

б) среднесписочная численность рабочих;

в) среднегодовая стоимость ОПФ.

14. Как выглядит формула Vтп.?

а) ДхПхСЧВ;

б) фондоотдача х ОПФ;

в)  материальные затраты  х  материалоотдача

15. Укажите формулу, которая может быть использована в качестве модели факторного анализа:

а) ФО = VП / ОПФ;

б) ФО = Доля акт. части х ФО акт.части;

в) ФО = 1 / Фемк.

16. Неиспользованные возможности оптимизации объема производства, снижения затрат и увеличения прибыли называются:

а) факторами;

б) резервами;

в) «узкими местами» в деятельности предприятия.

17. Вставьте слово. Снижение трудоемкости – важнейший фактор … производительности труда:

а) понижения;

б) повышения;

в) стабилизации;

г) нет правильного ответа.

18. Как называется показатель, который определяется по формуле:

УД рабхДхПхСЧВ ?

а) среднегодовая выработка одного рабочего;

б) среднегодовая выработка одного работающего;

в) фонд рабочего времени.

19. К какой группе показателей относится показатель коэффициент обновления основных фондов?

а) характеризующих состав ОФ;

б) характеризующих структуру ОФ;

в) характеризующих использование ОФ;

г) характеризующих изменение ОФ.

20. Какие из перечисленных факторов, влияющих на уровень материалоемкости, не относятся к внутренним?

а) снижение материалоемкости конкретных изделий в результате совершенствования технологии, конструкции;

б) утилизация отходов, снижение брака;

в) изменение цен на материалы, сырье, топливо;

г) структурные сдвиги в составе выпускаемой продукции.

Тема 2.6. Анализ затрат на производство

Студент должен:

знать:

· методику факторного анализа себестоимости продукции;

· методику анализа себестоимости по отдельным статьям затрат;

· резервы снижения себестоимости продукции;

уметь:

· проводить расчет влияния факторов на себестоимость продукции;

· рассчитывать критическую точку реализации.

Внешние и внутренние факторы, влияющие на себестоимость продукции. Факторный анализ себестоимости продукции.

Взаимосвязь затрат на производство, объема реализации и прибыли.

Методы расчета порога рентабельности (критической точки реализации). Определение и оценка показателей себестоимости продукции.

Расчет структуры затрат.

Анализ себестоимости по отдельным статьям и элементам затрат.

Резервы снижения себестоимости продукции.

Методические указания

Важным показателем, характеризующим работу предприятия, является себестоимость продукции. От ее уровня зависят финансовые результаты деятельности предприятий, их развитие и финансовое состояние.

При изучении данной темы студент должен запомнить, что главная цель анализа себестоимости продукции, работ, услуг – выявление резерва снижения затрат и увеличения рентабельности производства.

Анализ себестоимости продукции, работ, услуг имеет исключительно важное значение. Он позволяет выяснить тенденции данного показателя, выполнение плана по его уровню, определить влияние факторов на его прирост и на этой основе дать оценку работы предприятия по использованию возможностей и установить резервы снижения себестоимости.

Студент должен изучить задачи и источники анализа, а также виды анализа себестоимости и особенности их проведения.

Задачи анализа:

1) оценка выполнения плана по себестоимости продукции, динамики ее основных показателей;

2) аналитическая детализация  комплексных показателей себестоимости; выявление и оценка причин отклонения в затратах и определение факторов, влияющих на себестоимость;

3) оперативное выявление условий, причин и виновников отклонений от действующих норм расходов производственных ресурсов; определение возможностей снижения этих норм;

4) выявление резервов снижения себестоимости и возможности их быстрой реализации в ходе производственной деятельности.

Источники информации:

1) ф.№5-з «Отчет о затратах на производство и реализацию продукции (работ, услуг) предприятия»;

2) плановые и отчетные калькуляции себестоимости продукции;

3) данные синтетического и аналитического учета затрат по основным и вспомогательным производствам и т.д.

Необходимо изучить «Положение о составе затрат на производство и реализацию продукции  (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции  (работ, услуг), и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли», утвержденное Постановлением Правительства РФ от 5 августа 1992 года (с дополнениями и изменениями).

Студент должен знать объекты анализа себестоимости:

1) полная себестоимость товарной продукции в целом и по элементам затрат;

2) затраты на рубль товарной продукции;

3) себестоимость отдельных изделий;

4) отдельные элементы и статьи затрат.

Студенту необходимо изучить виды группировок (см. табл. 1), используемые в анализе себестоимости и их особенности построения.

Группировка затрат по элементам необходима для того чтобы изучить материалоемкость, энергоемкость, трудоемкость, фондоемкость затрат, влияние НТП на структуру затрат.

Группировка затрат по назначению, т.е. по статьям калькуляции, указывает, куда, на какие цели и в каких размерах израсходованы ресурсы. Она необходима для исчисления себестоимости отдельных изделий, поиска резервов сокращения затрат.

Таблица 1

Классификация затрат относительно поставленных задач

	Вопросы, стоящие 

перед руководителем предприятия
	Классификация затрат применительно

 к данным вопросам
	Пример

	Как изменится прибыль при оценке изменения цен, издержек и объема производства?

Какие последствия будут иметь изменения структуры выпуска?

Какова оптимальная структура выпуска?

Каким должен быть объем производства?

Насколько велик риск вложений и каков «запас прочности”?
	По динамике затрат относительно объема выпуска:

Переменные

Постоянные

Смешанные

 
	Затраты на основные материалы

Общехозяйственные затраты

Затраты на электроэнергию

	Каковы затраты на производство в целом?

Каковы затраты на производство данного вида или группы видов продукции?

Каковы затраты данного подразделения?


	По возможности отнесения на конкретный объект калькуляции (продукцию):

Прямые

Косвенные


	Затраты на основные материалы, зарплату рабочим и производственному персоналу, содержание производственного оборудования

Затраты на содержание аппарата управления

	Насколько велики отклонения «план-факт» и чем они вызваны?

Кто отвечает за отклонения?

Есть ли возможность финансового маневра? В чем конкретные резервы экономии?
	По степени регулируемости:

Полностью регулируемые

Частично регулируемые (произвольные)

Слабо регулируемые (заданные)
	Основные материалы

Затраты на маркетинг и рекламу

Затраты на строительство 


Для предприятия, работающего в условиях рыночной экономики, часто имеют место экономические ситуации, связанные с колебаниями загрузки производственных мощностей, что влечёт за собой изменение производства и продаж, а это в свою очередь, существенно влияет на себестоимость продукции, а, следовательно, на финансовые результаты. С этим связанно деление затрат на постоянные и переменные (см.табл. 2).

Таблица 2

Классификация затрат

	Объем производства (продаж)
	Переменные затраты
	Постоянные затраты

	
	общие
	на единицу продукции
	общие
	на единицу

	Растет
	увеличиваются
	постоянны
	постоянны
	снижаются

	Падает
	уменьшаются
	постоянны
	постоянны
	увеличиваются

	Релевантный период


Этому делению уделяется большое внимание в западной системе учета, которая носит название «директ-костинг».

Основные положения данной теории: 

1. Поведение затрат в зависимости от изменения объема производства.

2. Относительность (условность) классификации затрат на постоянные и переменные.

3. Методы деления затрат на постоянные и переменные.

К постоянным затратам принято относить такие затраты, величина которых не меняется с изменением степени загрузки производственных мощностей или объема производства (амортизация, арендная плата, определенные виды заработной платы руководителей организаций и пр.)

Под переменными понимают затраты, величина которых изменяется с изменением степени загрузки производственных мощностей или объемов производства (затраты на сырье, основные материалы, заработная плата основных производственных рабочих, затраты на техническую энергию и др.).

В зависимости от этой классификации общие суммарные затраты на производство продукции (З) можно представить в виде следующей формулы:

З = А + В · VВП

где: А – сумма постоянных расходов; В – ставка переменных расходов на единицу продукции; VBП – объем производства продукции.

Тогда затраты на единицу продукции (Зед) следует записать в виде:
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 EMBED Equation.3  [image: image53.wmf]
Студент должен знать методику расчета влияния факторов на уровень затрат на единицу продукции на основе приведенных формул расчета.

Студент должен овладеть методикой операционного (маржинального) анализа - анализа взаимосвязи затрат, объема производства (продаж) и прибыли. Переменные и постоянные затраты неодинаково влияют на прибыль, а рассматривать степень этого влияния следует через изменение объема производства (продаж) в пределах релевантного периода (см.табл. 2), в течение которого затраты не меняют своего поведения.

Прибыль (PR) определяется как разница между маржинальным доходом и noстоянными затратами: 

PR = q(p-v) - с, 

где с - постоянные затраты. 

Маржинальный доход образуется в результате превышения цены на реализуемую продукцию (р) над переменными затратами (v), его общая величина также зависит от объема продаж (q); маржинальный доход называют валовой прибылью, брутто-прибылью, суммой покрытия. Последнее означает, что если маржинальный доход превышает (покрывает) постоянные затраты, то образуется прибыль. Относительный показатель в виде отношения маржинального дохода к выручке называется коэффициентом покрытия, его динамика и структура маржинального дохода позволяет оценивать способность покрывать постоянные затраты и тенденции в формировании прибыли. В аналитических целях маржинальный доход может быть рассчитан как произведение маржинальной ставки (p-v) и объема продаж, а также как сумма постоянных затрат и прибыли: q (p-v) = с + PR.

В первом случае появляется возможность анализировать факторы, влияющие на изменение маржинального дохода (цена и переменные затраты на единицу продукции, объем продаж), во втором - оценивать структуру маржинального дохода и ее динамику. Негативные тенденции связаны со снижением доли прибыли в общей сумме маржи​нального дохода.

При изучении темы необходимо обратить на еще одно важное направление анализа - анализ выгодности производства про​дукции в разрезе ассортимента, определение вклада каждого изделия в общую сумму покрытия, который определяется маржинальным доходом (m), приходящимся на едини​цу продукции данного вида (m = p-v). Оценить этот вклад можно с помощью коэффициен​та соотношения переменных затрат и цены(
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Вклад каждого изделия в общую сумму покрытия определяется также его долей в объеме продаж (
[image: image59.wmf]d

i

). Оценка выгодности ассортимента выпускаемой продукции может быть дана с помощью среднего коэффициента покрытия (
[image: image60.wmf]k
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), который рассчитывается как сумма произведений коэффициентов покрытия по каждой ассортиментной позиции и доли соответствующего вида продукции в общем объеме продаж. В этом случае мар​жинальный доход (М) рассчитывается как произведение выручки и коэффициента по​крытия на основе формулы: 

М = pq ·
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а прибыль равна разнице между маржинальным доходом и постоянными затратами:

PR = 
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 - выручка от реализации всей продукции;
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Другим направлением операционного анализа является анализ безубыточности продукции. Прибыль может быть получена после того, как покрыты все затраты на про​изводство и реализацию продукции. Переменные затраты на каждую единицу продукции покрываются ее ценой, а разница между ценой и переменными затратами в виде маржинального дохода, приходящегося на единицу продукции, покрывает часть постоянных затрат. Необходимо продать определенное количество изделий, чтобы полностью покрыть постоянные затраты. Если PR = 0, то q(p-v) - с = 0. Следовательно, физический объем продаж, необходимый для достижения безубыточности, определяется по следующей формуле:
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Его называют критическим объемом продаж, критической точкой или точкой безубыточности. Другое название, очень точно отражающее суть расчета, порог рентабельности, что означает - после прохождения критической точки физический объем продаж будет приносить прибыль.

Студент должен уметь рассчитывать критический объем продаж в стоимостном выражении, если неизвестны все необходимые пара​метры, но задан необходимый уровень коэффициента соотношения переменных затрат и цены или в прогнозных расчетах исходят из определенного коэффициента покрытия. В этом случае можно воспользоваться следующими формулами:
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Для того чтобы определить критический объем по каждой ассортиментной пози​ции, общая сумма постоянных расходов распределяется по видам продукции пропор​ционально доле каждого вида продукции в общем объеме продаж.

Объем продаж для каждого вида продукции распадается на две части: критиче​ский объем (до прохождения точки безубыточности) и запас прочности (после прохождения критической точки). Чем ниже критический объем, тем выше запас прочности, тем менее вероятно, что в результате колебаний спроса и снижения объема продаж будет получен убыток.. Запас прочности (S) как аналитический показатель можно выразить в единицах физического объема продукции, в стоимостном выражении, но более удобно его рассчитывать в процентах к общему запланированному (фактическому) объему про​даж:: 

S = 
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Студент при изучении данного вопроса должен уяснить, что точка безубыточности достаточно подвижна, ее изменение зависит от изменения суммы постоянных расходов, объема продаж, маржинального дохода в расчете на еди​ницы продукции. Показателем, характеризующим способность к покрытию постоянных затрат при данном объеме продаж, является операционный рычаг (Lq) Он рассчитыва​ется в виде коэффициента как соотношение маржинального дохода и прибыли: 
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Увеличение операционного рычага отражает неудовлетворительную структуру маржинального дохода и связано со многими факторами, но объем продаж - фактор, в значительной мере определяемый внешней средой, т.е. спросом на продукцию. При значительной сумме постоянных расходов снижение объема продаж по сравнению с за​планированным может привести к убыткам Изменение прибыли под воздействием фак​тора - изменение объема продаж - называется эффектом операционного рычага. Глав​ная особенность состоит в том, что изменение прибыли происходит более интенсивно, чем изменение фактора, а зависит это от величины операционного рычага. Операцион​ный рычаг взаимосвязан с запасом прочности, запас прочности есть величина, обратная силе операционного рычага: 
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Таким образом, производственный рычаг (леверидж)- это потенциальная возможность влиять на валовый доход путем изменения структуры себестоимости и объема выпуска продукции. Для характеристики его уровня вводится показатель – коэффициент производственного рычага (левериджа):

К п.л. = ∆П % / ∆VРП %  ,

где  ∆П % – темп изменения валовой прибыли, %;

       ∆VРП %  – темп изменения объема реализации в натуральных единицах, %.

Пример. Сравним два варианта расчетов, представленных в таблице 3, отличающихся объемом продаж. Цена единицы продукции равна 12 ден. единиц, переменные затраты – 6, постоянные расходы – 120, за​планированный объем продаж – 30 шт. (1-ый вариант) и 60 шт. (2-ой вариант).

Таблица 3

	Показатели
	1-ый вариант
	2-ой вариант

	Маржинальный доход, ден. ед
	30(12-6)=180
	60(12-6)=360

	Прибыль, ден. Ед.
	180-120=60
	360-120=240

	Операционный рычаг
	180/60=3
	360/240=1,5

	Точка безубыточности, шт.
	120/6=20
	120/6=20

	Запас прочности
	(30-20)/30=0,33 или
	1/1,5=0,67

	Вероятное снижение объема продаж
	10%
	10%

	Эффект операционного рычага
	10% х 3=30%
	10%х1,5=15%


Обратим внимание на два обстоятельства. Во 2-м варианте увеличен объем продаж на 100%, прибыль возросла на 300% (180 / 60 х100). Проверим это через эффект операционного рычага 100% (увеличение объема продаж) х 3 (операционный рычаг по 1-му варианту) = 300% .Сравнивая два варианта можно сделать вывод, что увеличение объема продаж увеличивает запас прочности, снижает операционный рычаг и потери прибыли при возможном снижении объема продаж. В приведенном примере влияние объема продаж рассматривается изолировано от влияния других факторов – изменения общей суммы постоянных расходов, переменных затрат и цены. Понятно, что на маржинальный доход эти факторы также влияют, а их изменение отражается на величине операционного рычага. Однако в некоторых случаях удобно пользоваться формулами, отражающими изолированное влияние каждого из перечисленных факторов.

Рассчитаем в табл. 4 на основе этих формул изменение прибыли при условии, что каждый фактор снизится на 1% (использованы цифровые данные 2-го варианта):

Таблица 4

Расчет изменения прибыли

	Формула
	Влияние 

фактора
	Изменение 

прибыли
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  – влияние изменения цены
	720/240=3
	1%х3=-3%
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 – влияние изменения переменных затрат


	360/240=1,5


	1%х 1,5 =1,5%
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 – влияние изменения постоянных затрат


	120/240=0,5


	1%х 0,5 =0,5%




Необходимо заметить, что снижение переменных и постоянных затрат имеет свои пределы. Нельзя беско​нечно снижать затраты без ущерба качеству продукции и эффективно управлять с недостаточной суммой постоянных расходов Изменение цены связано с изучением спроса и не может быть произвольным. Формирование производственной программы осуществляется на основе предполагаемого объема продаж, который, в свою очередь, должен быть ориентирован на спрос и конкретных потребителей. Спрос выступает внешним ограничителем при расчете объема продаж, внутренними ограничителем является наличие ресурсов, необходимых для производства продукции - производственных площадей и оборудования, сырья, рабочей силы. Оптимальный ассортимент следует формировать на основе спроса, с учетом имеющихся ресурсов и с позиций выгодно​сти ассортимента при оптимальном соотношении затрат и объема продаж.

Студент должен изучить следующие основные направления анализа себестоимости.

1.  Анализ динамики и структуры обобщающих показателей себестоимости и факторов ее изменения.

2.  Анализ затрат на 1 руб. товарной продукции.

3.  Анализ себестоимости важнейших изделий.

4.  Анализ прямых материальных и трудовых затрат.

5.  Анализ косвенных затрат.

Анализ структуры себестоимости по статьям и элементам расходов проводится в аналитической таблице (см. табл.5).

Таблица 5

Состав затрат на производство

	Элементы  затрат
	За предшест-вующий год
	По плану на отчётный год


	Фактически за отчётный год
	Изменение фактических удельных весов по сравнению

	
	Сумма, тыс. руб.
	уд. вес, %
	сумма, тыс. руб.
	уд. вес, %
	сумма, тыс. руб.
	уд. вес, %
	с предше-ствующим годом
	с планом, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	(гр.7 – гр.3)
	(гр.7 – гр.5)


Анализ структуры себестоимости проводится сопоставлением удельных весов отдельных элементов с планом и в динамике.

При помощи показателей структуры рассматривается влияние каждой статьи на сумму абсолютной и относительной экономии или перерасхода затрат. Анализ структуры затрат позволяет оценить материалоемкость, трудоёмкость, энергоемкость продукции, выяснить характер их изменений и влияние на себестоимость продукции. Для оценки влияния каждой статьи затрат на себестоимость 1 руб. товарной продукции рассчитывается уровень затрат по каждой статье и элементу расходов, изучаются причины отклонений.

Уровень затрат определяется делением расходов по каждой статье на объем товарной продукции.

Анализ динамики и выполнения плана по структуре и уровню затрат позволяет своевременно реагировать на отклонения от плановых, нормативных показателей себестоимости, принимать конкретные управленческие решения по их устранению или согласованию.

Анализ затрат на рубль товарной продукции (ТП)

Затраты на рубль ТП – универсальный обобщающий показатель себестоимости, пригодный для анализа на любых предприятиях. Это показатель относительный, на его величину оказывает влияние и себестоимость продукции и ее стоимость в оптовых ценах предприятия.

Показатель затрат на рубль ТП оценивают по общему отклонению от плана и по влиянию следующих факторов:

1) структурных изменений в продукции;

2) отклонений в себестоимости изделий;

3) изменения цен и тарифов на продукцию, материалы, полуфабрикаты, энергию, услуги и т.д.

Анализ производится по схеме (см.табл.6).

Таблица 6

	Показатель
	Значение, коп.
	Показатель
	Значение, коп.

	1
	2
	3
	4

	Исходные данные

1. Затраты на 1 руб. ТП по плану

2. Затраты на 1 руб. фактически выпущенной ТП

по плановой себестоимости

фактически в ценах принятых в плане 

фактически в действующих ценах
	85,0

87,24

83,11

83,20


	Аналитические расчеты

1.Общ.отклонение затрат на 1р.ТП

(83,2-85)=факт –план,

в т.ч. за счет изменения:

1) структуры продукции:

(87,24 - 85) 

2) себестоимости отдельных изделий:

(83,11-87,24)

3) цен и тарифов, не предусмотренных планом: (83,2-83,11)


	-1,8

+2,24

-4,13

+0,09


В процессе анализа проводят также сравнение затрат на 1 руб. товарной продукции в динамике и, если есть возможность, сравнение со среднеотраслевым показателем.

Анализ себестоимости важнейших изделий
Для более глубокого изучения причин изменения себестоимости анализируют отчётные калькуляции по отдельным изделиям, сравнивают фактический уровень затрат на единицу продукции с плановым и данными прошлых лет в целом и по статьям затрат.

Анализ прямых материальных и трудовых затрат
Студент должен обратить внимание на то что как правило, наибольший удельный вес в себестоимости промышленной продукции занимают затраты на сырье и материалы. Система факторов, влияющих на общую сумму материальных затрат, определяется на основании модели факторной системы:
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Студент должен уметь проводить расчёт влияния факторов способом цепных подстановок. Для этого необходимо произвести пересчёт затрат на производство продукции:

а) по плану;

б) по плану, пересчитанному на фактический объём производства продукции;

в) по плановым нормам и плановым ценам на фактический выпуск продукции;

г) фактически по плановым ценам;

д) фактически.

Сумма материальных затрат на выпуск отдельных изделий зависит от тех же факторов, кроме структуры производства продукции:
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где УРi – удельный расход i-го материала; ЦМi – средняя цена i-го материала.

Расход материалов на единицу продукции зависит от качества сырья и материалов, замены одного вида материала другим, изменения рецептуры сырья, техники, технологии и организации производства, квалификации работников, отходов сырья и др. Прирост суммы материальных затрат на производство i-го вида продукции за счёт изменения удельного расхода материалов рассчитывают по формуле:
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Уровень средней цены материалов зависит от рынков сырья, отпускной цены поставщика, внутригрупповой структуры материальных ресурсов, уровня транспортно-заготовительных расходов, качества сырья и т.д. Чтобы узнать, как за счет каждого из факторов изменилась общая сумма материальных затрат, воспользуемся формулой:
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где 
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 – изменение средней цены i-го вида или группы материалов за счет фактора.

В результате замены одного материала другим изменяется не только количество потребленных материалов на единицу продукции, но и их стоимость:
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где
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 – изменение нормы расхода в связи с заменой материала;
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 – расход материала после замены;
          
[image: image85.wmf]0

ЦМ

 – цена заменяемого материала;
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– изменение цены в связи с заменой материала.

Расчеты проводятся по каждому виду продукции на основе плановых и отчётных калькуляций с последующим обобщением полученных результатов в целом по предприятию.

Студенту необходимо изучить модель факторной системы зарплаты на производство продукции.
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Расчет влияния факторов ведется с помощью метода цепных подстановок аналогично модели материальных затрат.

Зарплата на выпуск отдельных изделий зависит от тех же факторов. Фактор структуры производства продукции не оказывает влияния на данный показатель:
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где 
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УТЕ

 – удельная трудоемкость продукции;
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  – уровень оплаты труда за 1 чел.х час.

Студент должен изучить основные факторы, влияющие на трудоемкость и уровень оплаты труда.

Анализ косвенных затрат

Косвенные затраты в себестоимости продукции представлены следующими комплексными статьями: расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, общепроизводственные и общехозяйственные расходы, коммерческие расходы. Анализ этих расходов производится путём сравнения фактической их величины на 1 руб. товарной продукции в динамике за 5–10 лет, а так же с плановым уровнем отчетного периода. Такое сопоставление показывает, как изменилась их доля в стоимости товарной продукции в динамике и по сравнению с планом, и какая наблюдается тенденция – роста или снижения. В процессе последующего анализа выясняют причины, вызвавшие абсолютное и относительное изменение затрат. По своему составу это комплексные статьи, состоящие из нескольких элементов.

В заключение анализа косвенных затрат подсчитываются резервы  возможного их сокращения и разрабатываются конкретные рекомендации по их освоению.

В заключении студент должен изучить основные источники резервов снижения себестоимости, в качестве которых используют следующие:

1) увеличение объема производства продукции;

2) сокращение затрат на ее производство за счет повышения уровня производительности труда, экономного использования сырья, материалов, электроэнергии, топлива, оборудования, сокращения непроизводительных расходов, производственного брака.

[11, с.271–276; 7, с.315–353; 8, с.213–257; 20, с.251–272;17, с.303–306; 22, с.272–303].

Вопросы для самоконтроля

1. Какие основные направления составляют содержание анализа себестоимости продукции?

2. Какие факторы оказывают влияние на уровень затрат и на совокупную себестоимость продукции?

3. Опишите алгоритм расчётов при анализе влияния факторов на совокупную себестоимость.

4. Опишите алгоритм расчётов при факторном анализе уровня затрат на 1 руб. товарной продукции.

5. Опишите алгоритм расчетов при факторном анализе себестоимости  единицы  продукции.

6. Выделите  факторы  первого и  последующих  уровней,  влияющие на размер прямых материальных затрат.

7. Опишите алгоритмы расчетов при факторном анализе прямых трудовых затрат.

8. Какие факторы оказывают влияние на сумму и уровень косвенных расходов?

9. Каковы отличительные особенности анализа условно-переменных и условно-постоянных издержек?

10. В чем состоит методика операционного анализа, ее основные показатели.

11. Какие факторы влияют на точку безубыточности?

12. Перечислите основные направления поиска резервов снижения себестоимости.

Тема 2.7 Анализ финансовых результатов 

деятельности организации (предприятия)

Студент должен:

знать:

· формирование и расчет показателей: прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, чистой прибыли;

· методику анализа уровня и динамики финансовых результатов;

· факторный анализ прибыли и рентабельности;

· систему показателей рентабельности и пути ее повышения.

уметь:

· проводить анализ динамики финансовых результатов;

· рассчитывать и давать оценку влияния факторов на прибыль от продаж, прибыль до налогообложения, рентабельность.

Формирование и расчет показателей прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, чистой прибыли. Анализ и оценка динамики, уровня и структуры прибыли. Экономические факторы, влияющие на величину прибыли. Факторный анализ прибыли от продаж, прибыли до налогообложения. Система показателей рентабельности, их характеристика и факторный анализ рентабельности.

 Резервы увеличения прибыли, повышения  рентабельности.

Практические занятия

Методические указания

При изучении данной темы студент должен обратить внимание на то, что огромную роль в сложившихся условиях рыночных отношений, когда предприятия переходят на самофинансирование и самоокупаемость, играют конечные финансовые результаты деятельности фирмы, так как от суммы полученной  прибыли зависят финансовая стабильность организации и социальная защищенность работников.

Необходимо отметить, что любое предприятие заинтересовано в улучшении результатов своей деятельности. Только правильный учет, повсеместный контроль и своевременный анализ полученных финансовых результатов позволят руководству организации оперативно принимать конкретные управленческие решения и разрабатывать планы на предстоящие периоды, используя  все резервы роста суммы прибыли.

Обобщающая оценка финансового состояния предприятия достигается на основе таких результативных показателей, как прибыль и рентабельность.

Величина прибыли, уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, сбытовой и коммерческой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования.

Основной целью анализа финансовых результатов является оценка полученных показателей за отчетный год и разработка рекомендаций по их улучшению на предстоящие периоды. Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности организации  являются:

1) систематический контроль за выполнением планов реализации продукции  и получением прибыли;

2) определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;

3) выявление резервов увеличения суммы прибыли и рентабельности;

4) оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;

5) разработка мероприятий по использованию выявленных резервов;

6) разработка рекомендаций по наиболее эффективному использованию    прибыли с учетом перспектив развития предприятия.

Приступая к анализу полученных финансовых результатов, необходимо выявить, в соответствии ли с установленным порядком рассчитаны экономическая прибыль, прибыль от обычной деятельности, нераспределенная прибыль (убыток) и все исходные составляющие для их формирования, в частности, такие, как выручка (нетто) от продаж товаров, продукции (работ, услуг); себестоимость реализации товаров продукции (работ, услуг); расходы по продажам и управленческие расходы, операционные, внереализационные и чрезвычайные доходы и расходы, а также подтвердить достоверность данных ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках». Далее, на основе достоверных данных ф. № 2 следует оценить состав и динамику элементов формирования прибыли от продаж и чистой (нераспределенной) прибыли, т.е. конечные финансовые результаты деятельности коммерческой организации, которая стала объектом экономического анализа.     

Анализ формирования и использования прибыли предполагает следующие этапы.

1. Анализ состава и динамики балансовой прибыли.

2. Анализ финансовых результатов от обычных видов деятельности.

3. Анализ уровня среднереализационных цен.

4. Анализ финансовых результатов от прочих видов деятельности.

5. Анализ рентабельности деятельности предприятия.

6. Анализ распределения и использования прибыли.

Источники информации: накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счету продаж и счетам «Прибыли и убытки», «Нераспределенная прибыль, непокрытый убыток», форма бухгалтерской отчетности №2 «Отчет о прибылях и убытках», данные финансового плана.

Гражданский кодекс Российской Федерации (Часть 1 и 2)  регулирует и определяет вопросы, касающиеся осуществляемой предприятием деятельности, направленной на получение прибыли. ГК РФ является одним из основополагающих документов и его соблюдение  это необходимое условие для правильной организации работы предприятия. 

Необходимо отметить, что окончательный финансовый результат деятельности предприятия зависит от суммы полученных доходов и произведенных расходов.

Новые понятия о доходах и расходах были впервые раскрыты для целей ведения бухгалтерского учета в Концепции бухгалтерского учета в рыночной экономике России, одобренной 29 декабря 1997 г. Методическим советом по бухгалтерскому учету при Министерстве финансов РФ и Президентским Советом Института профессиональных бухгалтеров. С 1 января 2000 г. реализуются   на    практике   два   новых  Положения по бухгалтерскому учету:  ПБУ 9/99 «Доходы организации»  и    ПБУ  10/99 «Расходы организации», с которыми студент должен ознакомиться при изучении данной темы. 

Доходами организации, как подчеркивается в ПБУ 9/99, признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества).

Доходы содержат следующие статьи: выручку от продаж товаров, продукции (работ, услуг); проценты к получению; арендную плату; поступления от продажи основных средств и другого имущества; чрезвычайные доходы и т.п.

Доходы организации в зависимости от их характера, условия получения и направления деятельности подразделяются на доходы:

а) от обычных видов деятельности;

б) операционные;

в) внереализационные;

г) чрезвычайные.

Расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (имущества, денежных средств) или возникновения обязательств, уменьшающих капитал организации, за исключением  уменьшения вкладов в уставный капитал собственников имущества по их решению.

Расходы также можно разделить на расходы:

а) по обычным видам деятельности;

б) операционные;

в) внереализационные;

г) чрезвычайные.

Студент должен знать состав и структуру доходов и расходов, уметь анализировать изменения в их составе и их влияние на конечные финансовые результаты деятельности.

Информационные аналитические данные счетов 90 «Продажи», 91 «Прочие доходы и расходы» и 99 «Прибыли и убытки» участвуют в качестве оборотов и остатков в формировании показателей Отчета о прибылях и убытках за отчетный год.

Действующая с 2000 г. ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках» и данные этих счетов позволяют  рассчитать прибыль (убыток) от обычной деятельности как в целом за год, так и в поквартальном разрезе.                     

Это позволяет каждому экономическому субъекту анализировать в динамике состав и структуру доходов и расходов, их изменение, а также рассчитать ряд коэффициентов, свидетельствующих об эффективности использования доходов и целесообразности произведенных расходов в сравнении с полученными доходами.

При составлении финансового отчета о прибылях и убытках российских предприятий используется многоступенчатый способ, широко применяемый в международной практике, при котором расчет балансового показателя нераспределенной (чистой) прибыли (убытка) производится с исчислением промежуточных показателей финансового результата. 

Рассмотрим порядок формирования «Отчета о прибылях и убытках».

Первый этап – определение прибыли (убытка) от продаж как разницы между доходами  в виде выручки и расходами в виде себестоимости продаж.

Второй этап – определение прибыли (убытка) от обычной финансовой деятельности путем сложения результата от продаж с прочим, операционным и внереализационным результатом, раскрытым на счете 91 «Прочие доходы и расходы». Результаты именно этой бухгалтерской прибыли корректируются для целей налогообложения.

 Третий этап – определение нераспределенной (чистой) прибыли или убытка от обычной хозяйственно-финансовой деятельности путем вычета из предыдущего показателя суммы начисленных платежей по налогу на прибыль и штрафных налоговых и приравненных к ним санкций, информация о которых содержится на итоговом счете 99 «Прибыли и убытки».

Четвертый этап – определение нераспределенной  (чистой) прибыли или непокрытого убытка от обычной хозяйственно-финансовой деятельности с учетом чрезвычайных обстоятельств в деятельности предприятия путем алгебраического сложения предыдущего показателя с чрезвычайными доходами и расходами на основе информации, также содержащейся на счете 99 «Прибыли и убытки».

Сумма бухгалтерской прибыли, полученная после вычета расходов, представляет собой нераспределенную, т.е. чистую прибыль, поступающую в распоряжение учредителей предприятия для ее использования после утверждения итогов производственно-финансовой деятельности за истекший год.

Студент должен знать основные этапы анализа формы № 2:

1) структурный анализ Отчета, выявление факторов стабильных и случайных;

2) оценка «качества» полученного финансового результата и прогнозирование будущих результатов;

3) анализ доходности.

Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает в качестве обязательных элементов следующие виды сравнительного анализа:

· изучение абсолютных и относительных отклонений фактического уровня исследуемых показателей от базового («горизонтальный анализ»    показателей финансовых результатов за отчетный период);

· исследование структуры соответствующих показателей и их изменений путем  расчета удельного веса частей в общем целом, соотношение частей целого между собой, а также влияние факторов на уровень результативных показателей путем сравнения их величины до и после изменения соответствующего фактора («вертикальный анализ» показателей»);

· рассмотрение относительных темпов роста и прироста показателей за ряд лет к уровню базисного года, то есть исследование рядов динамики   («трендовый анализ» показателей);

· определение влияния выпускаемой продукции на прирост и уровень прибыли (факторный анализ).

Анализ прибыли от реализации продукции

В процессе анализа необходимо изучить состав прибыли от обычной деятельности, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. При изучении динамики прибыли необходимо учитывать инфляционные факторы изменения ее суммы. Для этого выручку необходимо скорректировать на средневзвешенный рост цен на продукцию предприятия в среднем по отрасли, а себестоимость товаров, продукции (работ, услуг) уменьшить на их прирост в результате повышения цен на потребленные ресурсы за анализируемый период.

Прибыль от реализации продукции – это финансовый результат, полученный по основной деятельности. Он определяется раздельно по каждому виду деятельности предприятия, относящемуся к реализации продукции, оказанию услуг, выполнению работ и равен разнице между выручкой от реализации в соответствующих ценах без НДС и акцизов и затратами на ее производство и реализацию. 

При изучении темы студент должен заметить, что подавляющую часть прибыли предприятия (95–97 %) получают от реализации, этой части прибыли должно уделяться главное внимание. На ее величину влияют следующие факторы:

а) изменение остатков нереализованной продукции;

б) изменение уровня себестоимости продукции;

в) применяемые цены;

г) изменения в структуре производимой и реализуемой продукции.

Таким образом, рассмотренные выше факторы, воздействующие на объем прибыли, должны явиться предметом тщательного анализа.

Рассмотрим методику факторного анализа прибыли, которую разработали и предложили А.В. Шеремет и Е.Д.Негашев в следующей последовательности.

1. Определение общего изменения прибыли.

2. Расчет влияния на изменение прибыли от реализации продукции изменения объема реализации:
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– величина влияния на прибыль изменения объема реализации; 
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– прибыль планируемая; С/СУСЛ.ПЛ – фактическая (планируемая) реализация по плановой себестоимости.

3. Расчет влияния на изменение прибыли изменения удельного веса продукции:
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– коэффициент роста объема реализации по ценам; 
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 – фактическая (плановая) реализация по плановым ценам.

4. Расчет влияния отпускных цен на изменение прибыли:
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– фактическая (условная – Nусл) реализация.

5. Расчет влияния на прибыль экономии от снижения затрат:
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– фактическая себестоимость продукции.

6. Расчет влияния на прибыль изменения себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции:
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Данный метод можно использовать и при планировании прибыли аналитическим методом.

Анализ также можно произвести и способом цепных подстановок, последовательно заменяя плановую величину каждого фактора ее фактическим значением. При этом методе используется модель:
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где ОПР – объем реализации в натуральном выражении.

Следует проанализировать также выполнение плана и динамику прибыли по отдельным видам продукции, величина которых зависит от трех факторов:

1) объема реализации данного вида продукции;

2) цены единицы вида продукции;

3) себестоимости единицы вида продукции.

Анализ проводится методом цепных подстановок по формуле:
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Анализ прибыли от реализации отдельных видов продукции позволяет:

1) определить выполнение плана прибыли по ним;

2) определение видов продукции, финансовые результаты по которым, положительно или отрицательно повлияли на общую величину прибыли;

3) провести детализированный анализ по отдельным видам продукции.

Пример. Провести анализ изменения прибыли от продаж под влиянием следующих факторов:

– объема выручки (нетто) от реализации товаров, продукции   (работ, услуг);

– структуры реализации;

– себестоимости проданных товаров, продукции;

– коммерческих расходов;

– управленческих расходов;

– цен на реализацию товаров, продукции (работ, услуг).

Таблица 1

Факторный анализ прибыли от продаж по данным ф. № 2

	№

п/п
	Показатель, его условное обозначение
	Предыду-щий год
	Реализация отчетного года по ценам и затратам предыдущего года (специальный расчет)
	Отчетный год

	
	
	q0ц0
	q1ц0
	q1ц1



	1
	Выручка от продаж товаров, продукции (работ, услуг), тыс. руб. N
	5151
	7285
	9139

	2
	Себестоимость проданных товаров, продукции (работ, услуг), тыс. руб. Sпер
	5122
	7247
	9094

	3
	Коммерческие расходы, тыс. руб. КР
	
	
	

	4
	Управленческие расходы, тыс. руб. УР
	6
	8
	10

	5
	Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб. Р
	23
	30
	35

	6
	Темп роста выручки от продаж, рассчитанный в ценах предыдущего (базисного) года, %
	5151
	7255
	140?85


Расчет влияния факторов на прирост прибыли от продаж.

1.Расчет прироста прибыли от продаж (     Р):  35-23=+12 тыс.      руб.

2.Расчет темпа роста объема продаж в сопоставимых ценах:

7285:5151* 100=140,85%;

 тогда темп прироста объема продаж составил 40,85 %.

3.Расчет прироста прибыли в связи с увеличением объема продаж на 40,85% (140,85-100);     Р (N) = 40,85* 23:100 = 9,43 тыс. руб.

Итак, влияние первого фактора – изменения объема продаж на прирост прибыли от продаж составил +9,43 тыс.руб.

4. Расчет изменения себестоимости проданных товаров, продукции и услуг.

9094-7247= 1847 тыс.руб.

Это означает, что прибыль от продаж уменьшится на эту сумму в связи с увеличением себестоимости товаров, продукции, т.е. Р(S)  составит           ( –1847 тыс.руб.).

5. Расчет изменения коммерческих расходов при неизменном объеме продаж – коммерческие расходы отсутствуют.

6.Расчет изменения управленческих расходов при неизменном объеме продаж 10-8=2 тыс.руб.

За счет увеличения управленческих расходов прибыль от продаж уменьшилась на 2 тыс.руб., то есть     Р (УР) составит  (- 2 тыс.руб.)

7.Расчет влияния на изменение прибыли от продаж увеличения цен на продукцию, услуги. Сравним два объема продаж отчетного периода, рассчитанных по ценам предыдущего и отчетного годов: 

9139-7285=1854 тыс.руб.

Это свидетельствует о том, что продавали продукцию по более высоким ценам и получили в связи с этим прибыли      Р(ц) на сумму  +1854 тыс.руб.

8.Расчет влияния изменения структурных сдвигов в реализации продукции на изменение прибыли от продаж. для этого выполним расчет:

30-(23х 1,41)=30-32,43= - 2,43 тыс. руб.

Расчеты показывают, что в организации уменьшилась прибыль от продаж на 2,43 тыс.руб. в связи с изменением структуры продаж.

Для проверки правильности выполненных расчетов составим баланс отклонений по общему объему прибыли от продаж и факторов, оказавших влияние на ее изменение в отчетном периоде по сравнению с предыдущим годом: 9,43-1847-2,0+1854-2,43=12 тыс. руб.

Из проделанных расчетов можно увидеть, что наибольшее положительное влияние на изменение прибыли от продаж оказали изменение цен (+1854 тыс.руб.) и изменение объема продаж (+9,43 тыс.руб.). Увеличение себестоимости и изменение структуры продукции оказали отрицательное воздействие на конечный результативный показатель (-1849 тыс.руб. и –2,43 тыс.руб. соответственно). В связи с этим, руководству предприятия необходимо провести детальный анализ причин увеличения себестоимости.

Анализ финансовых результатов от прочих видов деятельности

Выполнение плана по прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности,  не связанных с реализацией продукции. Это финансовые результаты, полученные от операционных, внереализационных операций и чрезвычайных обстоятельств.

Анализ сводится в основном к изучению динамики и причин полученных убытков и прибыли по каждому конкретному случаю. Убытки от выплаты штрафов возникают в связи с нарушением отдельными службами договоров с другими предприятиями, организациями и учреждениями. При анализе устанавливаются причины невыполненных обязательств, принимаются меры для предотвращения допущенных ошибок. 

Изменение суммы полученных штрафов может произойти не только в результате нарушения договорных обязательств  поставщиками и подрядчиками, но и по причине ослабления финансового контроля в отношении их. Поэтому при анализе данного показателя следует проверить, во всех ли случаях нарушения договорных обязательств были предъявлены поставщикам соответствующие санкции.

Убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности возникают обычно на тех предприятиях, где постановка учета и контроля за состоянием расчетов находится на низком уровне. Прибыли (убытки) прошлых лет, выявленные в текущем году, также свидетельствуют о недостатках бухгалтерского учета.

Особого внимания заслуживают доходы по ценным бумагам (акциям, облигациям, векселям, сертификатам и т.д.). Предприятия-держатели ценных бумаг получают определенные доходы в виде дивидендов. В процессе анализа изучается динамика дивидендов, курса акций, чистой прибыли, приходящейся на одну акцию, устанавливаются темпы их роста или снижения.

В заключение анализа разрабатываются конкретные мероприятия, направленные на предупреждение и сокращение убытков и потерь от данных видов деятельности.

Выявление резервов увеличения суммы прибыли 

Студент должен изучить методику определения резервов увеличения прибыли. Резервы определяются по каждому виду товарной продукции. Основными источниками являются увеличение объема реализации продукции, снижение ее себестоимости, повышение качества, реализация ее на более выгодных рынках сбыта. Существуют следующие виды расчетов резервов роста прибыли.

1.За счет роста объема реализации в натуральном выражении: 


[image: image108.wmf]å

=

­

R

)

*

(

)

(

ОРПкi

Пi

П

ОРП

,

где 
[image: image109.wmf]П

ОРП

)

(

­

R

- резерв роста прибыли за счет увеличения объемов реализации; 


[image: image110.wmf]Пi

- прибыль по плану или по факту i-того вида продукции;
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- резерв роста объема реализации в натуральном выражении.

2.За счет возможного снижения затрат на рубль продукции:
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- резерв роста прибыли за счет снижения затрат на рубль продукции; 
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- резерв снижения себестоимости на рубль товарной продукции конкретного изделия.

3.Резерв роста прибыли за счет улучшения качества продукции:
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- изменение удельного веса вида продукции;
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- отпускная цена вида продукции.

4.Резерв роста прибыли за счет снижения суммы амортизации:
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- изменение стоимости основных фондов; 
[image: image121.wmf]На

i

- норма амортизации соответствующего вида продукции.

Изучение тенденций и пропорций распределения и 

использования прибыли

Студенту необходимо изучить факторы изменения налогооблагаемой прибыли, налога на прибыль, размера чистой прибыли, отчислений в фонды предприятия.

Анализ распределения и использования прибыли включает:

– анализ налогооблагаемой прибыли;

– анализ налогов из прибыли;

– анализ формирования и использования чистой прибыли.

В процессе анализа налогооблагаемой прибыли определяется величина и факторы, влияющие на нее. Ими являются изменения:

1) величины прибыли до налогообложения с учетом чрезвычайных результатов;

2) доходов, облагаемых в ином порядке;

3) льготируемых сумм прибыли;

4) сумм прибыли для корректировки налогооблагаемой прибыли.

Анализ показателей рентабельности

Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Их применяют для оценки деятельности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько  групп:
1) показатели, характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов;
2) показатели, характеризующие рентабельность продаж;
3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Студенту необходимо изучить показатели эффективности работы предприятия (см. табл. 2), уметь их рассчитывать и знать факторы, влияющие на их величину.

Таблица 2

Показатели рентабельности организации

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Комментарий

	1
	2
	3

	1.Рентабельность реализованной продукции (Ррп)
	Ррп= Пр*100 / С,

Где Пр – прибыль от продаж;

С–полная себестоимость
	Показывает, сколько прибыли от реализации приходится на один рубль затрат на производство и реализацию продукции.

	2. Рентабельность изделия (Ризд)
	Ризд = П * 100 / СИ, 

Где П – прибыль по калькуляции издержек на изделие (или группу изделий);

СИ – себестоимость изделия по калькуляции издержек
	Показывает прибыль, приходящуюся на рубль затрат на изделие (группу изделий)

	3. Рентабельность предприятия (Рп) (производственных фондов)
	Рп = П*100/(ОС+ ОбС),

Где П – общая прибыль    (прибыль до налогообложе-ния);

ОС – средняя стоимость основных средств;

ОбС – средняя стоимость оборотных средств
	Отражает величину прибыли, приходящейся на каждый рубль производственных ресурсов организации

	4. Рентабельность совокупных активов (Ра) (имущества)
	Ра = П*100 / А, 

Где А – средняя стоимость совокупных активов (имущества)
	Отражает величину прибыли, приходящейся на каждый рубль совокупных активов

	5. Рентабельность оборотных (текущих) активов (Роа)
	Роа = П*100 / ОА,

где ОА – средняя стоимость оборотных активов 
	Показывает величину общей прибыли, приходящейся на один рубль оборотных активов

	6. Рентабельность чистого оборотного капитала (Рчок)
	Рчок = П*100 / ЧОК, 

Где ЧОК – средняя стои-мость чистого оборотного капитала 
	Характеризует величину 

общей прибыли, приходящейся на рубль чистого оборотного капитала

	7. Рентабельность собственного капитала (Рск)
	Рск = ЧП*100 / СК, 

Где СК – средняя стоимость собственного капитала 

ЧП – чистая прибыль
	Показывает величину чистой прибыли, приходящейся на один рубль собственного капитала

	8. Рентабельность инвестиций (Ри)
	Ри = ЧП*100 / И, где

И – средняя стоимость инвестиций .

(И = собственный капитал+ долгосрочные обязательства)
	Отражает величину чистой прибыли, приходящейся на рубль инвестиций, т.е. авансированного капитала

	9. Рентабельность продаж (Р продаж)
	Р продаж = П*100 / В,

где В – выручка (нетто)  от продажи товаров, продукции, работ, услуг или

РПРОДАЖ=ПР*100 / В
	Характеризует, сколько общей прибыли приходится на рубль объема продаж.

Показывает сколько прибыли от продаж приходится на 1 рубль объема продаж


Анализ рентабельности и финансовых показателей в целом имеет существенное значение для определения стратегии развития организации, критериев повышения эффективности деятельности и окупаемости вложений в активы.

Рентабельность активов представляет собой отношение прибыли к среднегодовой стоимости активов, то есть показывает, сколько прибыли приходится на 1 рубль активов:

RА = P / A  *100%,

где А – среднегодовая стоимость активов.

Методом расширения из этой кратной модели построим мультипликативную трехфакторную модель рентабельности активов организации (модель Дюпона):

RА = P / A = Р / N *  N / CK *  CK / A = RПР *  КОБСК *  КНЕЗ,

где Р / N (RПР) – рентабельность продаж,

N / CK (КОБСК) – оборачиваемость собственного капитала,

CK / A (КНЕЗ) – коэффициент независимости (автономии) или доля собственного капитала в общей стоимости формирования активов организации.

Таким образом, на рентабельность активов оказывают влияние следующие факторы: рентабельность продаж, оборачиваемость собственного капитала и доля собственного капитала в формировании активов организации.

Пример. Определить изменение рентабельности активов и для влияния факторов, используя данные табл. 3.

Таблица 3

Факторный анализ рентабельности активов 

	Показатели
	Расчет
	2000
	2001
	Изменение (+,-)

	1.Чистая прибыль, тыс.руб.
	Стр.190 (ф. № 2)
	10
	20
	+ 10

	2. Среднегодовая стоимость активов, тыс.руб.
	Стр. 300 

(ф. № 1)

(нач  + кон)/2
	528,5
	1222,5
	+ 694

	3. Среднегодовая стоимость собственного капитала, тыс.руб.
	Стр. 490 

(ф. № 1)
	14
	29
	+ 15

	4. Выручка от продаж, тыс.руб.
	Стр. 010 

(ф. № 2)
	5151
	9139
	+ 3988

	5. Рентабельность активов, %


	п. 1:п. 2
	1,89
	1,64
	- 0,25

	6. Рентабельность продаж, %


	п. 1:п. 4
	0,19
	0,22
	+ 0,03

	7. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	п. 4:п. 3
	367,93
	315,14
	- 52,79

	Продолжение табл.3

	8. Коэффициент автономии
	п. 3:п. 2
	0,026
	0,024
	- 0,002

	9. Влияние на снижение рентабельности активов факторов:

а) изменение рентабельности продаж

б) изменения коэффициента оборачиваемости собственного капитала

в) изменения коэффициента автономии
	
	
	
	- 0,25

- 0,286

- 0,338

- 0,198

	10. Баланс отклонений
	
	
	
	- 0,25


На основании данных табл.3 видно, что показатель рентабельности активов уменьшился на 0,25 %. Для нахождения влияния факторов на результативный показатель используем способ абсолютных разниц.

Определим влияние факторов на изменение рентабельности активов:

1) влияние изменения рентабельности продаж

 RА (RПР) =     RПР *  КОБСК 0 *  .КНЕЗ 0;

           RА (RПР) = 0,03 * 367,93 * 0,026 = 0,286%.

2) влияние изменения коэффициента оборачиваемости собственного капитала

  RА (КОБСК) = RПР 1 *      КОБСК *   КНЕЗ 0;

 RА (КОБСК)) =  0,22 *   (- 52,79)  * 0,026= - 0,338 %;

3) влияние изменения коэффициента независимости

  RА (КНЕЗ) = RПР 1 *  КОБСК 1 *    КНЕЗ;

  RА (КНЕЗ) = 0,22 *  315,14 * (- 0,002)= - 0,198%.

4) баланс отклонений

RА = RА1 -  RА0 =     RА (RПР)+   RА (КОБСК) +    RА (КНЕЗ);

1,64 – 1,89 =  0,286 – 0,338 - 0,198 =  - 0,25%.

На основании данных табл. 3 можно сделать вывод, что в 2001 году показатель рентабельности активов снизился на 0,25 %. Этот факт неблагоприятен для деятельности предприятия, поэтому необходимо выяснить причины, вызвавшие это уменьшение. Положительное влияние на изменение рентабельности активов оказало изменение рентабельности продаж ( + 0,286). Коэффициент оборачиваемости собственного капитала и коэффициент автономии повлияли отрицательно на результативный показатель ( - 0,338 и – 0,198 % соответственно).

При изучении данной темы студент должен обратить внимание на еще один важный показатель деятельности предприятия, отражающий качество принимаемых решений в области финансов - финансовый рычаг (леверидж). Он  показывает, сколько заемных средств приходится на 1 рубль собственного капитала и является отражением потенциальной возможности влиять на прибыль путем изменения объема и структуры долгосрочных пассивов.

Действие финансового рычага заключается в том, что предприятие, использующее заемные средства, изменяет чистую рентабельность собственных средств и свои дивидендные возможности.

Уровень эффекта финансового рычага указывает на финансовый риск, связанный с предприятием и определяется по формуле:

ЭФР = (1-КН)*(ЭР-СРСП)*ЗК/СК,

где ЭР – экономическая рентабельность активов; СРСП – средняя расчетная ставка процента, %; КН – ставка налогообложения; ЗК – заемный капитал; СК – собственный капитал; ЗК/СК – плечо финансового рычага.

По аналогии с производственным левериджем (см. тему 2.7), уровень финансового левериджа измеряется показателем, характеризующим относительное изменение чистой прибыли при изменении валовой прибыли – коэффициентом финансового левериджа:

Кф.л. = ∆ЧП% / ∆П%,

где ∆ЧП% - темп изменения чистой прибыли, %; ∆П% - темп изменения валовой прибыли, %.

Студент должен усвоить, что возрастание финансового левериджа сопровождается повышением степени рискованности бизнеса организации.

Производственный и финансовый левериджи обобщаются категорией производственно-финансового левериджа:

К П.Ф.Л. = КП.Л.* КФ.Л., 

который отражает общий риск, связанный с возможным недостатком средств для покрытия текущих расходов и расходов по обслуживанию внешних источников средств.

Разработка мероприятий и принятие управленческих решений 

по увеличению величины прибыли и рентабельности

На основе данных анализа финансовых результатов разрабатываются следующие конкретные мероприятия по увеличению величины прибыли на предприятии.

1. Ассортиментная политика, включающая политику в области изменения структуры реализации продукции. Рост более высокорентабельных видов продукции увеличивает общий уровень рентабельности и соответственно прибыль.

2. Ценовая политика включает следующие элементы:

повышение качества продукции;

изучение рынков сбыта;

изучение конъюнктуры рынка;

изучение инфляционных процессов.

3.Политика в области затрат, осуществляемых на производство и реализацию продукции. В случае снижения прибыли за счет увеличения себестоимости необходимо  произвести детализированный анализ себестоимости единицы продукции, а также выявить резервы снижения себестоимости единицы продукции и общих затрат.

4. При инвестиционной политике в состав прибыли входят и внереализационные результаты, необходимо изыскивать резервы роста доходов и снижения расходов. Резервами роста доходов являются вложения в высокодоходные ценные бумаги, реализация излишнего оборудования, запасов и т.д. Резервами снижения расходов могут быть снижение задолженности дебиторов. Для этого предприятию следует контролировать поступления выручки, например, через экономические санкции.

     Как уже было сказано, учетная политика тоже является одним из факторов, влияющих на величину прибыли, поэтому при выборе учетной политики следует исходить из оптимальности ее для данного предприятия. 

Литература: [ 11,с.280-286;7, с.354-403; 8, с.100-147;15, с.199-235; 20, с.280-292;22, с.325-351; 27, с.283-324, 210-215]

Вопросы для самоконтроля

1.По каким направлениям проводится анализ прибыли?

2.Какое значение имеет анализ состава прибыли в динамике?

3. В какой последовательности проводится анализ прибыли от обычных видов деятельности?
4. Какие факторы оказывают влияние на изменение прибыли от продаж?
5. С какой целью проводится анализ среднереализационных цен?
6. В чем состоит суть анализа финансовых результатов от прочих видов деятельности?
7. По каким направлениям проводится анализ рентабельности?
8. По каким направлениям проводится анализ распределения и использования прибыли?
9. Какие вы знаете направления  поиска резервов увеличения  прибыли?

10.Какие факторы оказывают влияние на чистую прибыль?

11. В чем состоит экономический смысл формулы Дюпона?

12.Как вы понимаете эффект финансового рычага?

13. Назовите виды показателей прибыли.

14. Какой показатель отражает совокупный риск предприятия?

Тест по темам 2.6,  2.7.

1. Операционный леверидж позволяет определить:

а) затраты на реализованную продукцию;

б) выручку от реализации;

в) изменение прибыли от реализации в результате изменения цен и объема продаж.

2. При наличии убытка от реализации роста натурального объема продаж без изменения цен:

а) увеличивает убыток;

б) уменьшает убыток;

в) не влияет на убыток.

3. Уровень риска потери прибыли больше, если:

а) снижается натуральный объем реализации и одновременно растут цены;

б) растет натуральный объем реализации и одновременно снижаются цены;

в) снижаются цены и натуральный объем реализации.

4. При операционном леверидже в результате снижения цен, равном 10 вместо прибыли от реализации возникает убыток, если цены снижаются на:

а) 8%;

б) 15%;

в) 10%.

5. Доля переменных затрат в выручке от реализации в базисном периоде на предприятии А –50%, на предприятии Б –60%. В следующем периоде на обоих предприятиях предполагается снижение натурального объема реализации на 15% при сохранении базисных цен. Финансовые результаты от реализации ухудшатся:

а) одинаково на обоих предприятиях;

б) в большей степени на предприятии А;

в) в большей степени на предприятии Б.

6. Высокий уровень операционного левериджа обеспечивает улучшение финансовых результатов от реализации при:

а) снижении выручки от реализации;

б) неизменности выручки от реализации;

в) росте выручки от реализации.

7. Операционный леверидж тем выше, чем выше:

а) выручка от реализации;

б) прибыль от реализации;

в) переменные затраты.

8. Показатель финансового левериджа определяет:

а) соотношение балансовой и чистой прибыли;

б) долю обязательных твердых платежей в составе чистой прибыли;

в) соотношение чистой прибыли с ее суммой, уменьшенной на величину обязательных твердых платежей.

9. Финансовый леверидж имеет практическое значение для:6

а) анализа балансовой прибыли;

б) планирования выручки от реализации;

в) определения максимально возможной суммы обязательных твердых платежей за счет чистой прибыли.

10. Низкий уровень финансового левериджа благоприятен для финансового состояния предприятия в случае:

а) роста переменных затрат;

б) снижения ставки налога на прибыль;

в) повышения ставки налога на прибыль.

11. Может ли быть операционный леверидж отрицательной величиной:

а) да;

б) нет.

12. Может ли быть финансовый леверидж ниже 1, если финансовый результат деятельности предприятия – положительный:

а) да;

б) нет.

13. Финансовый леверидж  может быть ниже 1,если предприятие:

а) имеет убыток от реализации;

б) имеет убыток от финансово-хозяйственной деятельности;

в) имеет балансовый убыток.

14. Финансовый леверидж равен 1,если:

а) обязательные платежи из чистой прибыли отсутствуют;

б) предприятие освобождено от налога на прибыль;

в) обязательные платежи из чистой прибыли превышают чистую прибыль.

15. При финансовом леверидже ниже 1 операционный леверидж:

а) ниже 1;

б) выше 1;

в) не зависит от уровня финансового левериджа.

16. Постоянные затраты в составе выручки от реализации – это затраты, величина которых не зависит от:

а) натурального объема реализации;

б) заработной платы управленческого персонала;

в) амортизационной политики предприятия.

17. В состав переменных затрат на реализованную продукцию входит:

а) арендная плата;

б) проценты за кредиты;

в) затраты на сырье и материалы.

18. При увеличении выручки от реализации постоянные затраты:

а) не изменяются;

б) уменьшаются;

в) увеличиваются.

19. При увеличении выручки от реализации доля постоянных затрат в общей сумме затрат на реализованную продукцию:

а) увеличивается;

б) уменьшается;

в) не изменяется.

20. При увеличении натурального объема реализации сумма переменных затрат:

а) увеличивается;

б) уменьшается;

в) не изменяется.

21. При одновременном повышении цен и натурального объема реализации доля переменных затрат в составе выручки от реализации:

а) увеличивается;

б) уменьшается;

в) не изменяется.

22. Повышается спрос на продукцию предприятия. Для получения большей прибыли от реализации целесообразно:

а) повышать цены;

б) увеличивать натуральный объем реализации;

в) и то, и другое.

23. Предприятие убыточно. Выручка от реализации меньше переменных затрат. Для получения прибыли от реализации можно:

а) увеличивать натуральный объем реализации;

б) повышать цены;

в) и то, и другое.

24. Показатель критического объема реализации имеет практическое значение в условиях:

а) повышения спроса на продукцию предприятия;

б) снижения спроса;

в) неизменности спроса.

25. Критический объем реализации – величина, постоянная для данного предприятия в данном периоде. Верно ли это?

а) да;

б) нет.

26. Критический объем реализации при наличии убытка от реализации:

а) выше фактической выручки от реализации;

б) ниже фактической выручки от реализации;

в) равен фактической выручке от реализации.

27.Формула Дюпона представляет собой:
а) мультипликативную модель;

б) аддитивную модель;

в) кратную модель;

г) смешанную модель;

         28. Метод АВС лежит в основе анализа:
а) оборачиваемости МПЗ;

б) рентабельности;

в) ликвидности.

29.Показатель, характеризующий эффективность предпринимательской деятельности:
а) Rкапитала;

б) Rпродукции;

в) Rпродаж.

30.Варианты расчета Rзатрат:

а) в целом по предприятию;

б) в целом по предприятию, видам продукции, структурным подразделениям;

в) по видам продукции, в целом по предприятию.

Тема 2.8. Оценка финансового состояния и деловой активности предприятия

Студент должен:

знать:

– цели и задачи анализа;

– систему показателей, характеризующих финансовое состояние организации и методы их определения;

– методику анализа состава и динамики имущества организации, источников формирования имущества;

– коэффициенты ликвидности, финансовой устойчивости.

уметь:

– рассчитать по балансу коэффициенты, характеризующие финансовое состояние организации и дать оценку имущественного положения, финансовой устойчивости, платежеспособности организации.

Система показателей, характеризующих финансовое состояние. Экспресс- анализ финансового состояния. Этапы экспресс-анализа. Детализированный анализ финансового состояния, его цель, основные этапы. Выявление "больных" статей отчетности. Анализ имущественного положения. Оценка структуры, состава и динамики собственных оборотных средств.

Расчет, анализ и оценка показателей финансовой устойчивости организации. Характеристика типов финансовой устойчивости.

Понятие ликвидности организации, ликвидности активов, платежеспособности организации.

Анализ финансовых коэффициентов и их группировка по экономическому смыслу.

Показатели деловой активности. Общая оценка финансового положения и меры по его улучшению.

Методы прогнозирования возможного банкротства (несостоятельности) организации.

Практические занятия.

Методические рекомендации

При изучении темы студент должен уяснить, что в условиях рыночных отношений исключительно велика роль анализа финансового состояния предприятия. Это обусловлено тем, что предприятия приобретают самостоятельность и несут полную экономическую и юридическую ответственность за результаты своей производственно-хозяйственной деятельности перед совладельцами и акционерами, работниками, банками и кредиторами.

Финансовое состояние – это важнейшая характеристика экономической деятельности предприятия. Оно определяет потенциал предприятия в деловом сотрудничестве, оценивает конкурентоспособность предприятия, гарантированность его экономических интересов. В настоящее время хозяйствующим субъектам для того чтобы выжить и обеспечить устойчивое финансовое положение в меняющихся условиях рынка, необходимо, прежде всего, уметь реально оценивать как собственное финансовое состояние, так и финансовое состояние его существующих и потенциальных контрагентов. От того, насколько точно и реально будет оценено финансовое состояние предприятия, зависит успешность и прибыльность дальнейшей финансово-хозяйственной деятельности.

Студенту необходимо изучить Приказ ФСФО РФ от 23.01.2001 №16 «Об утверждении «Методических указаний по проведению анализа финансового состояния организаций», которые устанавливают порядок проведения сотрудниками ФСФО России анализа финансового состояния организаций при выполнении экспертизы, проведения мониторинга и осуществления других функций.

Необходимо обратить внимание на то, что оценка финансового состояния предприятия может быть выполнена с различной степенью детализации в зависимости от целей анализа, имеющейся информации, программного, технического и кадрового обеспечения. 


Финансовый анализ представляет собой способ накопления, трансформации и использования информации финансового характера, имеющий целью:

· оценить текущее и перспективное финансовое состояние предприятия;

· оценить возможные и целесообразные темпы развития предприятия с позиции их финансового обеспечения;

· выявить доступные источники средств и оценить возможность и целесообразность их мобилизации;

· спрогнозировать положение предприятия на рынке капиталов.

Финансовое состояние предприятия (ФСП) - это экономическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени, а также как совокупность показателей, отражающих способность предприятия погасить свои долговые обязательства.

ФСП характеризуется:

1) обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для функционирования предприятия, целесообразностью их размещения и эффективностью использования;

2) финансовыми взаимоотношениями с другими физическими и юридическими лицами;

3) платежеспособностью и финансовой устойчивостью.

Студент должен знать цель, задачи, виды финансового анализа; изучить его функции в принятии управленческих решений; понять значимость его осуществления в современных условиях.

Главная цель анализа – своевременно выявлять и устранять недостатки финансовой деятельности и находить резервы улучшения ФСП и его платежеспособности.


Основными задачами анализа являются :

1) оценка динамики, состава, структуры активов и пассивов, их состояния и движения;

2) анализ абсолютных и относительных показателей финансовой устойчивости и оценка изменения ее уровня.;

3) анализ платежеспособности предприятия и ликвидности активов его баланса;

4) анализ деловой активности и оборачиваемости активов;

5) анализ относительных показателей доходности (рентабельности).

Основные источники информации:

1) бухгалтерский баланс (форма №1);

2) отчет о прибылях и убытках (форма №2);

3) отчет о движении капитала (форма№3);

4) Отчет о движении денежных средств (форма№4);

5) Приложение к бухгалтерскому балансу (форма№5);

6) данные первичного и аналитического бухучета.

Кроме того, в процессе анализа могут использоваться расшифровки различных балансовых статей.

На практике используются следующие основные методы анализа финансовой отчетности: 

- горизонтальный (временный) анализ – сравнение каждой позиции с предыдущим периодом;

- вертикальный (структурный) анализ – определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчётности на результат в целом;

- трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчётности с рядом предшествующих периодов и определение тренда. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный анализ;

-анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности, определение взаимосвязи показателей;

-сравнительный анализ - это и внутрихозяйственный анализ сводных показателей подразделений, цехов, дочерних фирм и т.п., и межхозяйственный анализ предприятия в сравнении с данными конкурентов, со среднеотраслевыми и средними общеэкономическими данными;

-факторный анализ - анализ влияния и отдельных факторов (причин) на результативный показатель с помощью детерминированных и стохастических приёмов исследования.

Анализ ФСП основывается, главным образом, на относительных показателях, так как абсолютные показатели баланса в условиях инфляции практически невозможно привести в сопоставимый вид.


Относительные показатели анализируемого предприятия можно сравнивать: 


– с общепринятыми "нормами" для оценки степени риска и прогнозирования возможности банкротства; 


– с аналогичными данными других предприятий, что позволяет выявить сильные и слабые стороны предприятия и его возможности; 


– с аналогичными данными за предыдущие годы для изучения тенденций улучшения или ухудшения ФСП.


Анализом финансового состояния занимаются не только руководители и соответствующие службы предприятия, но и его учредители, инвесторы с целью изучения эффективности использования ресурсов, банки - для оценки условий кредитования и определения степени риска, поставщики - для своевременного получения платежей, налоговые инспекции - для выполнения плана поступления средств в бюджет и т.д. В соответствии с этим анализ делится на внутренний и внешний. 


Студенту необходимо изучить особенности проведения внешнего и внутреннего анализа, исследовать цели субъектов, осуществляющих оценку финансового состояния предприятия.

Детализация методики анализа финансового состояния зависит от поставленных целей, а также различных факторов информационного, методического, кадрового и технического обеспечения. Аналитическая работа предполагает ее организацию в виде двух модулей:

1)экспресс-анализ финансового состояния;

2)детализированный анализ.

Цель первого вида анализа – наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта.

Смысл экспресс анализа – отбор небольшого количества наиболее существенных и сравнительно несложных в исчислении показателей и постоянное отслеживание их динамики. Отбор субъективен и производится аналитиком. Данный вид анализа завершается выводом о целесообразности или необходимости более углубленного и детального анализа финансовых результатов и финансового положения.

Цель детализированного анализа – более подробная характеристика имущественного и финансового положения хозяйствующего субъекта, результатов его деятельности в истекшем отчетном периоде, а также возможностей развития субъекта на перспективу. Степень детализации зависит от аналитика. В общем виде программа углубленного анализа имеет следующую последовательность:

1.Предварительный обзор экономического и финансового положения субъекта хозяйствования:

– характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности;

– выявление «больных» статей отчетности.

2.Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования:

– оценка имущественного положения;

– построение аналитического баланса-нетто;

– вертикальный анализ баланса.

3.Горизонтальный анализ баланса.

4.Анализ качественных сдвигов в имущественном положении.

5.Оценка финансового положения.

– оценка финансовой устойчивости;

– оценка ликвидности.

6.Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования.

– оценка производственной (основной) деятельности;

– анализ рентабельности;

– оценка положения на рынке ценных бумаг.

7.Прогнозирование возможного банкротства предприятия.

Предварительный обзор экономического и финансового положения предприятия
Анализ начинается с обзора основных показателей деятельности  предприятия, в процессе которого необходимо рассмотреть следующие вопросы:

– имущественное положение предприятия на начало и конец отчетного периода;

– условия работы предприятия в отчетном периоде;

– результаты, достигнутые предприятием в отчетном периоде;

– перспективы финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Имущественное положение предприятия на начало и конец отчетного периода характеризуются данными баланса. Сравнивая динамику итогов разделов актива баланса, можно выяснить тенденции изменения имущественного положения. Информация об изменении в организационной структуре управления, открытии новых видов деятельности предприятия, особенностях работы с контрагентами  обычно содержится в пояснительной записке к годовой бухгалтерской отчетности. Результативность и перспективность деятельности предприятия могут быть обобщенно оценены по данным анализа динамики прибыли, а также сравнительного анализа элементов роста средств предприятия, объемов его производственной деятельности и прибыли.

Студент должен изучить виды «больных статей» отчетности и степень их влияния на финансовое состояние предприятия.

Оценка имущественного положения

При изучении данного вопроса студенту необходимо обратить внимание на то, что экономический потенциал организации может быть охарактеризован двояко: с позиции имущественного положения предприятия и с позиции его финансового положения.Обе эти стороны финансово-хозяйственной деятельности взаимосвязаны – нерациональная структура имущества, его некачественный состав могут привести к ухудшению финансового положения и наоборот.

Согласно действующим нормативам, баланс в настоящее время составляется в оценке нетто. Однако ряд статей по-прежнему носит характер регулирующих.

Для удобства анализа целесообразно использовать так называемый уплотненный аналитический баланс-нетто (см. табл. 2), который формируется путем устранения влияния на итог баланса (валюту) и его структуру регулирующих статей. Для этого:

– суммы по статье «Задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал» уменьшают величину собственного капитала и величину оборотных активов;

– на величину статьи «Оценочные резервы («Резерв по сомнительным долгам»)» корректируется значение дебиторской задолженности и собственного капитала предприятия;

– однородные по составу элементы балансовых статей объединяются в необходимых аналитических разделах (долгосрочные текущие активы, собственный и заемный капитал).

Таблица 1

 Порядок расчета показателей агрегированного баланса

	№ п/п
	Наименование 

показателя
	Условное 

обозначение
	Сумма строк 

баланса (по состоянию отчетности на 01.01.2001 год)

	Раздел I «Оборотные средства)

	1
	Денежные средства
	ДС
	260+250

	2
	Дебиторская 

задолженность
	ДБ
	230+240

	3
	Запасы и затраты
	ЗЗ
	210+220

	4
	Прочие активы
	ПА
	270


	Продолжение табл1

	5
	Текущие активы
	ТА
	290

	Раздел II «Внеоборотные активы»

	6
	Основные средства
	ОС
	110+120+130

	7
	Финансовые вложения
	ФВ
	140

	8
	Прочие активы
	ПА
	150

	9
	Внеоборотные 

средства
	СВ
	190

	10
	Итог (валюта) 

баланса
	БН
	300+190+290


Таблица 2

 Методика расчета показателей пассива агрегированного 

баланса

	№

 п/п
	Наименование 

показателя
	Условное 

обозначение
	Сумма строк 

баланса (по состоянию отчетности на 01.01.2001 год)

	                                  Раздел I «Привлеченный капитал»

	1
	Текущие обязательства
	ТО
	610+620+630+660
	

	2
	Долгосрочные обязательства
	ДО
	510+520

	3
	Привлеченный капитал
	ПК
	590+610+620+630+660

	                                 Раздел II «Собственные источники средств»

	4
	Собственный капитал
	СК
	490
	

	5
	Прочие источники
	ПИ
	650+640
	

	6
	Собственные  источники
	СК*
	490+640+650
	

	7
	Итог (валюта) баланса
	БН
	ПК + СК


Устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы. 

 
В процессе функционирования предприятия величина активов, их структура претерпевают постоянные изменения. Наиболее общее представление об имевших место качественных изменениях в структуре средств и их источников, а также динамике этих изменений можно получить с помощью вертикального и горизонтального анализов отчетности.

Студент должен знать и уметь рассчитывать основные показатели оценки имущественного положения:

1) сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятий  – это показатель обобщенной стоимости оценки активов, числящихся на балансе предприятия;

2) доля активной части основных средств – согласно нормативным документам это машины, оборудование и транспортные средства; рост этого показателя оценивается положительно;

3) коэффициент износа – обычно используется в анализе как характеристика состояния основных фондов; дополнением этого показателя до 100% ( или единицы) является  коэффициент годности;

4) коэффициент обновления показывает, какую часть от имеющихся на конец отчётного периода основных средств составляют  новые основные средства;

5) коэффициент выбытия показывает, какая часть основных средств выбыла из-за ветхости и по другим причинам.

 Оценка финансового положения

Студент должен знать, что финансовое положение предприятия можно оценивать с точки зрения краткосрочной и долгосрочной перспектив. В первом случае критерии оценки финансового положения — ликвидность и платежеспособность предприятия, т.е. способность своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам.

Студенту необходимо изучить сущность понятий ликвидность активов, ликвидность баланса, платежеспособность предприятия, а также систему факторов, влияющих на них.

Кроме того, необходимо знать основные показатели, используемые в анализе ликвидности:

1) величина собственных оборотных средств (функционирующий капитал ФК) – характеризует ту часть собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия текущих активов предприятия (т.е. активов, имеющих оборачиваемость менее 1 года); это расчетный показатель, зависящий как от структуры активов, так и от структуры пассивов; рост этого показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция. Основным источником увеличения собственных оборотных средств является прибыль.

ФК = ТА – ТО;

если ТО>ТА, то ФСП – неустойчивое, необходимы срочные меры;

2) маневренность функционирующего капитала – характеризует ту часть собственных оборотных средств, которая находится в форме денежных средств, т.е. средств, имеющих абсолютную ликвидность (0…1 – нормальное. значение). Рост этого показателя в динамике – положительная тенденция Км =  ДС / ФК;

3) коэффициент текущей ликвидности – показывает, сколько рублей текущих активов приходится на 1 руб. ТО  = ТА / ТО; если ТА > ТО, то предприятие рассматривается как успешно функционирующее; рост показателя в динамике – благоприятная тенденция; рекомендуемое значение ( 2, для организаций с высокой скоростью оборота оборотных средств от 1 до 2  (на Западе критическое минимальное значение 2);

4) коэффициент быстрой ликвидности – аналогичен предыдущему, но исчисляется по более узкому кругу ТА (из расчета исключена наименее ликвидная их часть – производственные запасы = (ТА-ЗЗ) / ТО. (0,5….1); анализируя динамику этого показателя, необходимо обращать внимание на рост дебиторской задолженности;

5) коэффициент абсолютной ликвидности – наиболее жесткий критерий ликвидности, показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости погашена немедленно (0,2 – нижняя граница). Ка.л.= ДС / ТО;
6) Коэффициент покрытия запасов – рассчитывается соотнесением величины «нормальных» источников покрытия запасов и суммы запасов; если значение этого показателя меньше единицы, то текущее финансовое состояние предприятия рассматривается как неустойчивое.

При использовании в анализе коэффициентов ликвидности необходимо принимать во внимание отраслевую специфику производственного потенциала предприятия.

Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени убывающей ликвидности (см. табл. 3), с краткосрочными обязательствами по пассиву (см. табл. 4), сгруппированными по степени их погашения.

Таблица 3

Методика дифференциации активов по степени ликвидности

	№

п/п

 
	Наименование показателя
	Условное обозначение
	Сумма строк баланса ( по состоянию отчетности на  01.01.2001 год)

	1
	Наиболее ликвидные активы
	А 1
	250+260

	2
	Быстрореализуемые активы
	А 2
	240+230+270

	3
	Медленнореализуемые активы
	А 3
	210+220

	
	
	
	

	4
	Труднореализуемые активы
	А 4
	190

	5
	Итог (валюта) баланса
	БН
	300


Таблица 4

Методика дифференциация пассивов по срокам погашения

	№

п/п
	Наименование показателя
	Условное обозначение
	Сумма строк баланса (по состоянию отчетности на 01.01.2001 год)

	1
	Наиболее срочные обязательства
	П 1
	620

	2
	Краткосрочные пассивы
	П 2
	610+630+660

	3
	Долгосрочные пассивы
	П 3
	590

	4
	Устойчивые пассивы
	П 4
	490+640+650

	5
	Итог (валюта) баланса
	БН
	700 


Студент должен обратить внимание на то, что для определения степени ликвидности баланса, следует сопоставить итоги приведенных групп по активу и пассиву. Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения:

                    А1(П1;

                    А2(П2;

                    А3(П3;

                    А4(П4.

Для анализа ликвидности баланса составляется таблица, в графы которой записываются данные на начало и конец отчетного периода из аналитического баланса по группам актива и пассива. Сопоставляя итоги этих групп, определяются абсолютные величины платежных излишков или недостатков на начало и конец отчетного периода.

Оценка финансовой устойчивости


При изучении данного вопроса студенту необходимо изучить систему абсолютных и относительных показателей финансовой устойчивости, научиться проводить их факторный анализ, давать оценку динамики.

Относительные показатели:

1) коэффициент концентрации собственного (К СК) и привлеченного капитала(К ПК) показывают, какова доля владельцев предприятия и привлеченного капитала в общей сумме средств, вложенных в предприятие

К СК = СК / БН;   К ПК = ПК /БН;

в предприятие с высокой долей собственного капитала кредиторы охотнее вкладывают средства (0,6 – нижний предел);

2) коэффициент финансовой независимости - БН / СК, т.е. обратный коэффициенту концентрации СК; рост его в динамике означает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия;

3) коэффициент маневренности СК – показывает, какая часть  СК используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, а какая капитализирована; значение может быть различным в зависимости от отраслевой принадлежности предприятия .

К М. СК = (ТА-ТО)/СК;
4) коэффициент структуры долгосрочных вложений –К С.ДО = ДО / СВ – показывает, какая часть ОС и прочих внеоборотных активов профинансирована внешними инвесторами;
5) коэффициент структуры ПК позволяет установить долю долгосрочных займов в общей сумме заемных средств К С.ПК= ДО /ПК;
6) коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств характеризует долю долгосрочных займов, привлеченных для финансирования деятельности предприятия наряду с собственными средствами
К Д.ПР.= ДО / (ДО+СК);
7) коэффициент соотношения привлеченного и СК дает общую оценку финансовой устойчивости предприятия; рост показателя в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов.
Анализируя систему приведенных показателей, необходимо дать оценку финансовой устойчивости предприятия, назвать причины и факторы, ее обеспечившие и наметить меры по ее укреплению.

Студент должен обратить внимание на методику определения типа финансовой устойчивости с целью диагностики текущего положения.

Для определения типа финансовой устойчивости необходимо рассмотреть соотношения между основными абсолютными показателями, характеризующими ее величину:

1. Показатель СОС (собственные оборотные средства) можно найти по следующему алгоритму:

                    СОС = СК +ДО – СВ,

где СК – собственный капитал; ДО – долгосрочные обязательства; СВ – основные средства и прочие внеоборотные активы.

2. Нормальные источники формирования запасов

     ИФЗ = СОС + Ссуды банка и займы, используемые для покрытия запасов + расчеты с кредиторами по товарным операциям

3.Запасы и затраты (ЗЗ). В зависимости от соотношения (ЗЗ, СОС, ИФЗ) различают следующие типы финансовой устойчивости:

1) абсолютная финансовая устойчивость

                         ПЗ < СОС,

т.е. все запасы полностью покрываются СОС, предприятие не зависит от внешних кредиторов (редко встречается);

2) нормальная финансовая устойчивость

                         СОС < ПЗ < ИФЗ;

предприятие использует для покрытия запасов собственные и привлеченные средства.

3) неустойчивое финансовое положение

                                     ПЗ > ИФЗ;

предприятие для покрытия части своих запасов вынуждено привлекать дополнительные источники покрытия, не являющиеся обоснованными;

4) критическое финансовое состояние

аналогично 3) + предприятие имеет кредиты и займы, не погашенные в срок, а также просроченную кредиторскую и дебиторскую задолженности, это означает, что предприятие не может вовремя расплатиться со своими кредиторами.

Анализ показателей деловой активности

Студент должен уметь давать оценку деловой активности предприятия, знать систему критериев, ее определяющих.

К показателям деловой активности относятся показатели объема продаж и эффективности использования ресурсов. В.В.Ковалев объединяет показатели деловой активности в две группы.

I. Первая группа – это натуральные и стоимостные показатели в абсолютном выражении, с помощью которых можно дать качественную характеристику деловой активности, не анализируя в буквальном смысле слова финансовую отчетность, но используя другие разнообразные источники информации. К таким показателям, например, от​носятся:

– широта рынков сбыта продукции и спрос на продукцию коммерческой организации;

– степень диверсификации производственной деятельности,

– удельный вес продукции, поставляемой на экспорт;

– репутация предприятия.

II. Вторая группа позволяет сделать количественную оценку по направлениям – степень выполнения плана по основным показателям (объем продаж и прибыль), уровень эффективности использования ресурсов.

Необходимо обратить внимание на то, что при анализе объема продаж и прибыли полезно сопоставить темпы роста этих показателей с темпами роста авансированного капитала: об эффективности хозяйст​венной деятельности свидетельствуют опережающие темпы роста прибыли по сравне​нию с выручкой, темпы роста которой, в свою очередь, выше темпов роста аванси​рованного капитала. Оптимальным считается следующее соотношение:

                    Т пб ( Тр (Так ( 100%,

где Тпб, Тр, Так – соответственно темп изменения прибыли, реализации, авансированного капитала (БН).

Студент должен знать, что уровень эффективности ресурсов оценивается с помощью показателей ресурсоотдачи и оборачиваемости. Ресурсоотдача характеризуется показателями использова​ния ресурсов (рассмотренными ранее - фондоотдача, оборачиваемость оборотных средств, производительность труда и др.). 

Обобщающим показателем является коэф​фициент оборачиваемости авансированного капитала (оборачиваемость всех активов), который рассчитывается как отношение выручки от реализации к среднегодовой стои​мости активов. Увеличение этого показателя в динамике оценивается положительно. 

Другой обобщающий показатель - коэффициент устойчивости экономического роста, отражающий соотношение реинвестируемой (нераспределенной) прибыли и собствен​ного капитала. Он показывает, какая часть собственного капитала обеспечивается при​ростом прибыли, направляемой на развитие хозяйственной деятельности, как основным источником сохранения устойчивых темпов экономического роста.

В завершении данного вида анализа студент должен изучить частные показатели оборачиваемости по каждому элементу оборотных активов, иметь представление о длительности операционного цикла, уметь определять длительность финансового цикла, делать увязку полученных результатов с данными анализа ликвидности и платежеспособности.

Оценка положения на рынке ценных бумаг

Студенту необходимо обратить внимание на то, что этот фрагмент анализа выполняется в компаниях, зарегистрированных на фондовых биржах.

Поскольку терминология по ценным бумагам в нашей стране окончательно не сложилась, названия показателей являются  условными.

Студент должен изучить основные показатели, используемые в данном виде анализа.

1. Доход на акцию – отношение чистой прибыли, уменьшенной на величину дивидендов по привилегированным акциям, к общему числу обыкновенных акций. Именно этот показатель в значительной степени влияет на рыночную цену акций.

2. Ценность акции – частное от деления рыночной цены акции на доход на акцию. Этот показатель служит индикатором спроса на акции данной компании, т. к. показывает, как много согласны платить инвесторы на один рубль прибыли на акцию.

3. Рентабельность акции – отношение дивиденда, выплачиваемого на акцию, к её рыночной цене. Рентабельность акции характеризирует процент возврата на капитал, вложенный в акции фирмы.
4. Дивидендный выход – рассчитывается путём деления дивиденда, выплачиваемого по акции, на доход на акцию, т. е. это доля чистой прибыли, выплаченная акционерам в виде дивидендов.
С этим коэффициентом тесно связан  коэффициент реинвестирования прибыли, характеризующий её долю, направленную на развитие производства. Сумма значений этих показателей равна единице.

5.Коэффициент котировки акций – отношение рыночной цены к её (книжной) учётной цене. Книжная цена характеризует долю собственного капитала, приходящегося на одну акцию. Она складывается из номинальной стоимости, доли эмиссионной прибыли и доли накопленной и вложенной в развитие фирмы прибыли.

Методы прогнозирования возможного банкротства

Предприятия


Банкротство (финансовый крах, разорение) – это подтвержденная документально неспособность субъекта хозяйствования платить по своим долговым обязательствам и финансировать текущую основную деятельность из-за отсутствия средств. 


При изучении данного вопроса студент должен понимать, что банкротство предопределено самой сущностью рыночных отношений, которые сопряжены с неопределенностью достижения конечных результатов и риском потерь. 


Несостоятельность субъекта хозяйствования может быть: 


– "несчастной", не по собственной вине, а вследствие непредвиденных обстоятельств (стихийные бедствия, военные действия, политическая нестабильность общества, кризис в стране, общий спад производства, банкротство должников и другие внешние факторы); 

– "ложной" (корыстной) в результате умышленного сокрытия собственного имущества с целью избежания уплаты долгов кредиторам; 


– "неосторожной" вследствие неэффективной работы, осущест​вления рискованных операций. 


Студент должен изучить основные признаки банкротства, а также методы его диагностики.

Предпосылки банкротства многообразны - это результат взаимодействия многочисленных факторов как внешнего, так и внутреннего характера. Их можно классифицировать следующим образом.


Внешние факторы: 


1) экономические: кризисное состояние экономики страны, общий спад производства, инфляция, нестабильность финансовой системы, рост цен на ресурсы, изменение конъюнктуры рынка, неплатежеспособность и банкротство партнеров; одной из причин несостоятельности субъектов хозяйствования может быть неправиль​ная фискальная политика государства; высокий уровень налогообложения может оказаться непосильным для предприятия;


2) политические: политическая нестабильность общества, внешнеэкономическая политика государства, разрыв экономических связей, потеря рынков сбыта, изменение условий экспорта и импорта, несовершенство законодательства в области хозяйственного права, антимонопольной политики, предпринимательской деятельности и прочих проявлений регулирующей функции государства;


3) усиление международной конкуренции в связи с развитием научно-технического прогресса;


4) демографические: численность, состав народонаселения, уровень благосостояния народа, культурный уклад общества, определяющие размер и структуру потребностей, и платежеспособный спрос населения на те или другие виды товаров и услуг.

              Внутренние факторы:
1) дефицит собственного оборотного капитала как следствие неэффективной производственно-коммерческой деятельности или неэффективной инвестиционной политики;

2) низкий уровень техники, технологии и организации производства;

3) снижение эффективности использования производственных ресурсов предприятия, его производственной мощности и как следствие высокий уровень себестоимости, убытки, "проедание" собственного капитала;

4) создание сверхнормативных остатков незавершенного строительства, незавершенного производства, производственных запасов, готовой продукции, в связи с чем происходит затоваривание, замедляется оборачиваемость капитала и образуется его дефицит; это заставляет предприятие залезать в долги и может быть причиной его банкротства;

5) плохая клиентура предприятия, которая платит с опозданием или не платит вовсе по причине банкротства, что вынуждает предприятие самому залезать в долги; так зарождается цепное банкротство;

6) отсутствие сбыта из-за низкого уровня организации маркетинговой деятельности по изучению рынков сбыта продукции, формированию портфеля заказов, повышению качества и конкурентоспособности продукции, выработке ценовой политики;

7) привлечение заемных средств в оборот предприятия на невыгодных условиях, что ведет к увеличению финансовых расходов, снижению рентабельности хозяйственной деятельности и способности к самофинансированию;

8) быстрое и неконтролируемое расширение хозяйственной деятельности, в результате чего запасы, затраты и дебиторская задолженность растут быстрее объема продаж.

Основная цель проведения предварительного анализа финансового состояния предприятия - обоснование решения о признании структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия - платежеспособным в соответствии с системой критериев, утвержденной Постановлением Правительства Российской Федерации от 20 мая 1994 г. № 498 «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий». Основными источниками анализа являются ф. №1 «Баланс предприятия», ф. №2 «Отчет о прибылях и убытках».


Рассмотрим три основных подхода к прогнозированию финан​сового состояния с позиции возможного банкротства предприятия.


1. Расчет индекса кредитоспособности. Этот метод предложен в 1968 г. известным экономистом Альтманом. Индекс кредитоспособ​ности позволяет в первом приближении разделить хозяй​ствующие субъекты на потенциальных банкротов и не банкротов. Ин​декс Альтмана представляет собой функцию от некоторых показате​лей, характеризующих экономический потенциал предприятия и ре​зультаты его работы за истекший период. В общем виде  индекс кре​дитоспособности (Z)  имеет вид:

Z = 3,3*К1 + 1,0*К2 + 0,6*К3 + 1,4*К4 + 1,2*К5 ,

где      К1 =  Прибыль до выплаты % и налогов,

                       Всего активов


 К2 = Выручка от реализации,

                      Всего активов


 К3 = Собственный капитал (рыночная оценка),

                        Привлеченный капитал

 К4 = Реинвестированная прибыль,

                      Всего активов


К5 =  Собственные оборотные средства,

                       Всего активов


Критическое значение индекса кредитоспособности Z = 2,675. С этой величиной сопоставляется расчетное значение индекса кредито​способности для конкретного предприятия. Это позволяет провести границу между предприятиями и высказать суждение о возможном в обозримом будущем банкротстве одних (Z < 2,675) и устойчивом фи​нансовом положении других (Z > 2,675).


Недостатком этого индекса является то, что его можно рассмат​ривать лишь в отношении крупных компаний, котирующих свои акции на фондовых биржах, так как только тогда можно получить объектив​ную рыночную оценку собственного капитала (К3).

2. Использование системы формализованных и неформализо​ванных критериев.

Рассмотрим критерии и показатели финансовых затруднений.

1. Критерии и показатели, неблагоприятные текущие значения которых или складывающаяся динамика их изменения свидетельст​вуют о возможных в обозримом будущем значительных финансовых затруднениях, в том числе и банкротстве:

 повторяющиеся потери в основной производ​ственной деятельности;

 превышение критического уровня просроченной кредиторской задолженности;

 чрезмерное использование краткосрочных заемных средств в качестве источников финансирования долгосрочных вложений;

 устойчиво низкие значения коэффициентов ликвидности;

 хроническая нехватка оборотных средств;

 устойчиво увеличивающаяся до опасных пределов доля за​емных средств в общей сумме источников средств;

 превышение размеров заемных средств над установленными лимитами;

 хроническое невыполнение обязательств перед кредиторами, инвесторами и акционерами;

 высокий удельный вес просроченной дебиторской задолжен​ности;

 наличие сверхнормативных и залежалых товаров и запасов;

2. Критерии и показатели, неблагоприятные значения которых не дают основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое; вместе с тем они указывают, что при определенных ус​ловиях или неприятии действенных мер ситуация может резко ухуд​шиться:

 потеря ключевых сотрудников аппарата управления;

 вынужденные остановки, нарушения ритмичности производ​ственно-технологического процесса;

 недостаточная диверсификация деятельности предприятия;

 излишняя ставка на возможную и прогнозируемую успеш​ность и прибыльность нового проекта;

 участие предприятия в судебных разбирательствах с непред​сказуемым итогом;

 потеря ключевых контрагентов;

 недооценка необходимости постоянного технического или технологического обновления предприятия;
 неэффективные долгосрочные соглашения.
3. Прогнозирование показателей платежеспособности. Отечест​венными нормативными документами предлагается другой подход к прогнозированию возможного банкротства. Постановлением Прави​тельства РФ от 20 мая 1994 года № 498 «О некоторых мерах по реа​лизации законодательства о несостоятельности (банкротстве) пред​приятий» утверждена система критериев для определения неудовле​творительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий, базирующихся на показателях текущей ликвидности, обеспеченности собственными оборотными средствами, а также способности восста​новить (утратить) платежеспособность (см. табл. 5).

Таблица 5

Оценка структуры баланса предприятия

	Наименование 

показателя
	На начало периода
	На момент 

установления платежеспособности
	Норма

коэффициента

	Коэффициент текущей ликвидности
	
	
	Не менее 2

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	  
	  
	Не менее 0,1

	Коэффициент восстановления платежеспособности предприятия. По данной таблице расчет по формуле:                 стр.1гр.4+6: Т(стр.1гр.4 –тр.1гр.3)
	
	
	Не менее 1,0

	Коэффициент утраты платежеспособности предприятия. По данной таблице расчет по формуле: стр.1гр.4+3:Т(стр.1гр.4-тр.1гр.З), где Т принимает значения 3, 6, 9 или 12 месяцев
	  
	  
	  


Что касается собственно процедуры банкротства, то она опреде​лена Законом РФ «О несостоятельности (банкротстве) предприятий». Внешним признаком банкротства является приостановление предпри​ятием текущих платежей в случае, если оно не обеспечивает или заведомо не способно обеспечить требования кредиторов в течение трех месяцев со дня наступления срока их исполнения. Несостоятельность (банкротство) предприятия имеет место после признания  факта несо​стоятельности арбитражным судом или после официального объявле​ния  о ней самим должником при его добровольной ликвидации.

Студент должен знать основные методы для восстановления платежеспособности:

1) продажа части основных средств как способ расчета с кре​диторами по текущим обязательствам;

2) увеличение уставного капитала;

3) получение долгосрочной ссуды или займа;

4) получение государственной финансовой поддержки на воз​вратной или безвозвратной основе из бюджетов различных уровней.


Для анализа возможности утраты платежеспособности в бли​жайшие три месяца необходимо выполнить следующие расчеты:


1) спрогнозировать величину производственных запасов на ко​нец анализируемого периода, приняв во внимание темп инфляции и расширение производства (можно определить прирост запасов за год);


2) рассчитать прибыль за анализируемый период;


3) если полученная прибыль покрывает не менее половины прироста запасов, то в случае ее полного реинвестирования в текущие активы значение уровня платежеспособности не опуститься ниже кри​тического.

Литература: [ 17,с.73-156;7, с.94-119; 8, с.151-203; 15, с.15-199;20, с.305-347;22, с.409-485; 26, с.112-249]

Вопросы для самоконтроля

1. Каков порядок проведения анализа финансового состояния предприятия?

2. Каковы источники информации для проведения анализа финансового состояния?

3. В чем состоит суть вертикального и горизонтального анализа баланса предприятия?

4. Каковы принципы построения аналитического баланса – нетто?

5. Что такое ликвидность предприятия и в чем ее отличие от его платежеспособности?

6. На основании каких показателей производится анализ ликвидности предприятия?

7. В чем состоит понятие и оценка финансовой устойчивости предприятия?

8. Какие показатели используются для анализа деловой активности предприятия?

9. При каких условиях рассчитываются коэффициенты восстановления платежеспособности?

10. Какие существуют методы прогнозирования банкротства?

Тест по теме 2.8.

1. К иммобилизованным (внеоборотным) активам относится:

а) стоимость основных средств;

б) ценные бумаги;

в) капитальные вложения;

г) денежные средства в кассе.

2. Какой показатель показывает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия:

а) коэффициент маневренности собственного капитала;

б) коэффициент финансовой независимости;

в) коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств.

3. Относительные показатели анализируемого предприятия можно сравнивать:

а) с данными внеучетных источников информации;

б) с аналогичными данными других п/п;

в) с аналогичными данными за предыдущий год;

г) ваш вариант.

4. Выделите «больные» статьи, свидетельствующие и крайне неудовлетворительной работе предприятия в отчетном периоде:

а) кредиты и займы, непогашенные в срок;

б) векселя полученные и просроченные;

в) векселя выданные и просроченные;

г) просроченная дебиторская задолженность.

5. Финансовое состояние предприятия может быть:

а) абсолютное, удовлетворительное, неудовлетворительное;

б) абсолютное, нормальное, неудовлетворительное, критическое;

в) устойчивое, нормальное, удовлетворительное, критическое;

г) устойчивое (абсолютное и нормальное), неустойчивое, критическое.

6. … - показывает сколько рублей текущих активов приходится на 1 руб. текущих обязательств?

а) коэффициент текущей ликвидности;

б) коэффициент быстрой ликвидности;

в) коэффициент покрытия запасов.

7. …  - показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, а какая часть капитализирована:

а) коэффициент покрытия;

б) коэффициент финансовой независимости;

в) коэффициент маневренности собственного капитала.

8. Как называются статьи, суммы по которым при определении фактической себестоимости средств вычитаются из суммы той или иной статьи:

а) регулирующие;

б) бухгалтерские;

в) отчетные.

9. Источники собственных средств, а также обязательства по кредитам, займам отражаются:

а) в активе баланса;

б) в пассиве баланса.

10. Установление планомерного поступления денежных средств и размещение собственных и заемных средств с целью обеспечения нормального функционирования предприятия – это цель какого анализа:

а) экспресс-анализа;

б) внутреннего;

в) внешнего.

 11. Как рассчитывается коэффициент обновления:

а) S+ / Sкг * 100%;

б) S- / Sнг * 100%;

в) Износ / Sn * 100%;

г) 100% - Кизноса.

12. Коэффициент, который показывает какая часть ОС и прочих внеоборотных активов профинансирована внешними источниками:

а) коэффициент структуры привлеченного капитала;

б) коэффициент концентрации собственного капитала;

в) коэффициент структуры долгосрочных вложений.

13. Формула маневренности функционирующего капитала:

а) ДС / ФК;

б) ТО / ФК;

в) ТА – ТО.

14. Целью анализа ФСП, проводимого инвесторами, является:

а) изучение эффективности использования финансовых ресурсов;

б) оценка финансового благополучия п/п;

в) характеристика результатов деятельности п/п;

г) оценка динамики развития.

15. Выделите «больную» статью, свидетельствующую об определенных недостатках в работе:

а) непокрытые убытки прошлых лет;

б) непокрытые убытки отчетного года;

в) дебиторская задолженность, списанная на финансовый результат;

г) нет правильного ответа.

16. Наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта – цель какого анализа:

а) детерминированного;

б) внешнего;

в) экспресс – анализа.

17. К мобильным средствам относятся:

а) краткосрочные и долгосрочные финансовые вложения;

б) легко реализуемые активы;

в) деньги в кассе, на р/с, депозитных счетах, в расчетах, высоколиквидные ценные бумаги;

г) все оборотные средства.

18. Выберите критерии, на основании которых можно сделать выводы о качественных изменениях в имущественном положении предприятия:

а) коэффициенты обновления и выбытия;

б) доля быстро реализуемых  активов;

в) доля активной части ОС;

г) излишек или недостаток общей величины ИФЗ;

19. Выберите основные показатели оценки финансовой устойчивости:

а) функционирующий капитал;

б) маневренность функционирующего капитала;

в) коэффициент маневренности;

г) коэффициент соотношения привлеченного и собственного капитала.

20. Соотношение СОС<ПЗ<ИФЗ характеризует:

а) абсолютную финансовую  устойчивость;

б) нормальную финансовую устойчивость;

в) неустойчивое финансовое положение;

г) критическое финансовое состояние.

21. Формула (ТА – ЗЗ) / ТО означает –

а) коэффициент покрытия запасов;

б) коэффициент быстрой ликвидности;

в) коэффициент текущей ликвидности;

г) нет правильного ответа.

22. Выберите критерии, неблагоприятные значения которых указывает на то, что при неприятии мер ФСП может резко ухудшиться:

а) потеря ключевых сотрудников аппарата управления и ключевых контрагентов;

б) превышение размеров заемных средств над установленными лимитами;

в) хроническая нехватка оборотных средств;

г) участие предприятия в судебных разбирательствах с непредсказуемым исходом.

23.При значении индекса кредитоспособности > 2,675 можно сделать следующий вывод:

а) у предприятия существует реальная возможность восстановить свою платежеспособность;

б) через 2-3 года предприятия – банкрот;

в) устойчивое финансовое состояние предприятия;

г) баланс – неудовлетворителен.

24. Позволяет установить долю долгосрочных займов в общей сумме заемных средств:

а)коэффициент структуры долгосрочных вложений;
б) коэффициент текущей ликвидности;

в) коэффициент структуры привлеченного капитала.

25.Недостаток модели Альтмана состоит в следующем:

а) не подходит для рыночной экономики;

б) она рассматривается в отношении крупных компаний, котирующих свои акции на бирже;

в) совершенно не подходит для использования в  России из-за сложной экономической ситуации;

г) рассчитывается только для предприятия торговли и сферы услуг.

26. Формула СК/БН означает:

а) коэффициент концентрации привлеченного капитала;

б) коэффициент концентрации собственного капитала;

в) коэффициент маневренности собственного капитала.

27. Метод анализа, при котором происходит определение структуры слагаемых показателя, влияние каждой позиции на результат в целом:

а) горизонтальный;

б) трендовый;

в) вертикальный;

г) динамический.

28. Наиболее «жесткий» критерий ликвидности:

а) коэффициент абсолютной ликвидности;

б) коэффициент быстрой ликвидности;

в) коэффициент текущей ликвидности.

29. К каким из групп основных показателей относится функционирующий капитал:

а) показатели финансовой устойчивости;

б) состава, динамики, качества активов и пассивов;

в) показатели ликвидности;

г) показатели рентабельности.

30. Какой анализ проводится службами предприятия и его результаты используются для планирования:

а) внутренний;

б) внешний;

в) текущий;

г) предварительный.

31. Степень детализации анализа зависит:

а) от масштабов деятельности предприятия;

б) от аналитика;

в) от руководителя;

г) от требований государственных органов.

32. Существуют следующие виды платежеспособности:

а) оперативная и стратегическая;

б) текущая и стратегическая;

в) долгосрочная и текущая;

г) долгосрочная и краткосрочная.

33. Нормативное значение для коэффициента концентрации собственного капитала составляет:

а) 0,2 – 0,25;

б) 0,6;

в) 1-2;

г) 0,8-1,25;

д) нет правильного ответа.

34. Основной чертой вертикального анализа баланса является:

а) переход к абсолютным показателям;

б) построение взаимосвязанных таблиц;

в) переход к относительным показателям;

г) проверка того, покрываются ли обязательства по пассиву активами предприятия.

35. В зависимости от степени ликвидности активы предприятия делятся на:

а) внеоборотные и оборотные;

б) быстрореализуемые и медленнореализуемые;

в) текущие и неликвидные активы;

г) ваш вариант.

36. В виде каких двух модулей осуществляется аналитическая работа:

а) оперативный и текущий анализ;

б) полный и выборочный;

в) экспресс-анализ и детализированный анализ;

г) внутренний и внешний;

д) все ответы верны.

37. Рост в динамике коэффициента соотношения привлеченного и собственного капитала означает:

а) рост объема собственного капитала;

б) увеличение финансового риска;

в) уменьшение зависимости от внешних источников;

г) усиление зависимости от внешних источников.

38. Что не входит в состав иммобилизованных активов?

а) основные средства;

б) дебиторская задолженность;

в) материальные активы;

г) долгосрочные финансовые вложения.

39. Каким должно быть значение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами, чтобы свидетельствовать о неудовлетворительной структуре баланса?

а) > 2;

б) < 1;

в) > 0,1;

г) ваш вариант.

40. Целью анализа ФСП, проводимого инвесторами, является:

а) изучение эффективности использования финансовых ресурсов;

б) оценка финансового благополучия предприятия;

в) характеристика результатов деятельности предприятия;

г) оценка динамики развития.
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